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A mao invisivel
Adam Smith nasceu em 1723 em Kirkaldy, na Escdécia. Considerado o pai da
economia moderna e o mais importante tedrico do liberalismo econ6mico ,
estudou no Balliol College , na Universidade de Oxford , e foi por muitos anos
professor de filosofia moral na Universidade de Glasgow. Uma das principais
figuras, ao lado de David Hume, da llustracao escocesa, é autor de Uma
investigacao sobre a natureza e a causa da riqueza das nacbes , ou
simplesmente A riqueza das nacées , sua obra mais conhecida, na qual procurou
demonstrar que a prosperidade das nacdes resulta da atuacdo de individuos
que, movidos sobretudo pelo seu préprio interesse (self-interest ), promovem o
crescimento econdbmico e a inovacdo tecnoldgica. A partir de 1778 torna-se
comissario da alfandega escocesa, em Edimburgo, onde vem a falecer em 1790

Paulo Geiger nasceu no Rio de Janeiro, em 1935 . Formou-se em design pela
Escola Superior de Desenho Industrial, da Universidade do Estado do Rio de
Janeiro. E editor de obras de referéncia e trabalhou como editor executivo, entre
outras, das enciclopédias Delta-Larousse , Delta universal , Barsa , Mirador
internacional e, entre outros, dos dicionarios Koogan-Larousse , Caldas Aulete ,
Aurélio , Aulete digital . E ainda tradutor do inglés e do hebraico, do qual verteu
para o portugués obras de Amdés Oz e David Grossman.
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1
A divisao do trabalho

O maior progresso na capacidade de producao do trabalho,
e a maior parte do talento, aptidao e critério com os quais
ele é conduzido ou aplicado em toda parte, parecem ter
sido o efeito da divisao do trabalho.

Os efeitos da divisao do trabalho nas atividades em geral
da sociedade serao mais facilmente compreendidos se
considerarmos de gue maneira essa divisao atua de forma
especifica em algumas manufaturas. Comumente, supode-se
que ela tenha avancado ao mais alto grau em manufaturas
menores; nao talvez que esteja realmente mais presente
nestas do que em outras de maior importancia; mas nestas
manufaturas menores, que se destinam a suprir as
pequenas demandas de nao mais que um reduzido grupo de
pessoas, O nUmero total de trabalhadores terd
necessariamente de ser pequeno; e 0s que sao empregados
em cada diferente setor podem ser reunidos com frequéncia
no mesmo local de trabalho @ e estar todos a um sé tempo a
vista de um observador. Nas grandes manufaturas, ao
contrario, que se destinam a suprir as altas demandas de
um elevado contingente de pessoas, cada diferente setor
emprega um numero tao grande de trabalhadores que é
impossivel reuni-los todos num mesmo local de trabalho.
Raramente sera possivel ver, ao mesmo tempo, um ndmero
maior do que o dos empregados que trabalham num Unico
setor. Embora em tais manufaturas, portanto, o trabalho
possa de fato ser dividido em um numero muito maior de
partes do que nas manufaturas de menor porte, essa



divisao nao é tdao dbvia assim e, por conseguinte, tem sido
muito menos observada.

Tomemos, pois, um exemplo de uma manufatura de porte
muito pequeno, mas na qual tenha sido frequentemente
observada a divisao do trabalho: a atividade do fabricante
de alfinetes; um trabalhador nao adestrado para essa
ocupacao (que a divisao do trabalho transformou numa
atividade especifica), nao familiarizado com o uso da
maquinaria nela empregada (cuja invencao  foi
provavelmente suscitada por essa mesma divisao do
trabalho), mal poderia, talvez, usando toda a sua aptidao,
fazer um alfinete por dia, e certamente nao conseguiria
fazer vinte. Mas da maneira com que essa atividade é hoje
conduzida, nao sé todo esse trabalho constitui uma
atividade especifica como também é dividido em certo
numero de setores, dos quais a maior parte é composta
igualmente de atividades especificas. Um homem desenrola
o fio de aco, outro o faz ficar reto, um terceiro o corta, um
quarto |lhe faz uma ponta, um quinto o esmerila para
receber a cabeca; fazer a cabeca requer trés operacoes
distintas; pb-la no alfinete é uma atividade especifica;
branquear o alfinete, outra; até mesmo embalar os alfinetes
num papel € uma atividade por si mesma; e a importante
atividade de fazer um alfinete é, dessa forma, dividida em
cerca de dezoito operacdes diferentes, que, em algumas
manufaturas, sao realizadas por pessoas distintas, embora
em outras, as vezes, o0 mesmo homem realize duas ou trés
delas. Conheci uma pequena manufatura desse tipo que
empregava apenas dez homens, e onde alguns deles,
consequentemente, realizavam duas ou trés operacdes
diferentes cada um. Mas apesar de serem muito pobres, e
portanto sé sofrivelmente equipados com a maquinaria
necessaria, eles podiam, quando se esforcavam, produzir
entre si cerca de doze libras b de alfinetes por dia. Uma libra
pode conter até 4 mil alfinetes de tamanho médio. Essas
dez pessoas, portanto, podem produzir entre elas até 48 mil



alfinetes por dia. Assim, pode-se considerar que cada
pessoa, produzindo uma décima parte de 48 mil alfinetes,
produz 4800 alfinetes. Mas se tivessem trabalhado
separada e independentemente, e sem que nenhuma delas
tivesse sido treinada para essa atividade especifica, com
certeza nao poderia, cada uma delas, produzir vinte, talvez
nem mesmo um alfinete por dia; ou seja, com certeza nao a
240 2a parte, talvez nem mesmo a 4800 2a parte da
quantidade que sao agora capazes de atingir, como
consequéncia de uma divisao do trabalho e da combinacao
apropriada das diferentes operacoes.

Em qualquer outro oficio ou manufatura, os efeitos da
divisao do trabalho sao semelhantes a esses verificados nos
de porte bem pequeno, ainda que, em muitos deles, o
trabalho nao possa ser tao subdividido, nem reduzido a uma
simplicidade tao grande de operacao. No entanto, a divisao
do trabalho, quando pode ser implementada, acarreta, em
cada oficio, um incremento proporcional da capacidade
produtiva. A separacao entre as diferentes atividades e os
diferentes empregos parece ter ocorrido em consequéncia
dessa vantagem. Essa separacao, inclusive, é geralmente
levada ao extremo nos paises que desfrutam de um grau
mais alto de industrializacao e progresso; aquilo que
constitui o trabalho de um Unico homem numa sociedade
em estagio rudimentar é normalmente dividido entre varios
numa mais desenvolvida. Em toda sociedade desenvolvida,
um agricultor em geral nao é nada além de um agricultor. O
manufator, nada além de um manufator. O trabalho
necessario para produzir qualguer manufaturado completo é
gquase sempre dividido entre um grande numero de
trabalhadores. Como sao numerosas as diferentes
atividades em cada setor da manufatura do linho e da I3,
desde os que cultivam a fibra e a 13 até os que branqueiam
e amaciam o linho, ou os que tingem e dao acabamento ao
tecido! De fato, a natureza intrinseca da agricultura nao
admite tantas subdivisdes do trabalho, nem uma separacao



tao completa entre uma atividade e outra, tal como o faz a
manufatura. E impossivel separar tdo inteiramente a
ocupacao do criador do gado de engorda da do cultivador
de trigo como se pode fazer comumente com relacao a do
carpinteiro e a do ferreiro. O fiandeiro e o teceldo sao quase
sempre pessoas distintas; mas o arador, o gradador, o
semeador e o ceifador do trigo sao frequentemente a
mesma pessoa. Como esses diversos tipos de trabalho
ocorrem em diferentes estacdes do ano, seria impossivel
que um homem fosse empregado de maneira constante em
qualquer um deles. Essa impossibilidade de estabelecer
uma separacao tao completa de todas as diferentes etapas
do trabalho aplicado na agricultura é talvez o motivo pelo
qual o incremento da capacidade produtiva do trabalho
nesse oficio nem sempre acompanha o ritmo de seu
incremento na manufatura. Com efeito, as nacdées mais
opulentas em geral superam todos os seus vizinhos tanto na
agricultura quanto na manufatura, mas normalmente
destacam-se mais por sua superioridade nesta do que
naquela. Em geral, suas terras sao mais bem cultivadas, e
por terem mais trabalho e mais recursos aplicados nelas,
produzem mais do que seria esperado em proporcao a
extensao das terras e a fertilidade do solo. Mas essa
superioridade na producao raramente excede, em termos
proporcionais, a superioridade do trabalho e dos recursos
aplicados. Na agricultura, o trabalho nos paises ricos nem
sempre é muito mais produtivo do que nos paises pobres;
ou, pelo menos, nunca é tao mais produtivo quanto
habitualmente é no caso da manufatura. Portanto,
considerando o mesmo nivel de qualidade, o trigo dos
paises ricos nem sempre chegara mais barato no mercado
do que o dos paises pobres. O trigo da Polonia, levando em
conta o mesmo nivel de qualidade, é tao barato quanto o da
Franca, a despeito da maior opuléncia e grau de
desenvolvimento desta dudltima. O trigo da Franca, nas
provincias produtoras de tal cereal, é tao bom quanto o



trigo da Inglaterra, e na maioria dos anos tem
aproximadamente o mesmo preco que este, embora, em
opuléncia e desenvolvimento, a Franca talvez seja inferior a
Inglaterra. Os campos de trigo da Inglaterra, contudo, sao
mais bem cultivados que os da Franca, e considera-se que
0s campos de trigo da Franca sao mais bem cultivados que
os da Polbnia. Mas embora um pais pobre, a despeito da
inferioridade de seu cultivo, possa em certa medida
competir com um pais rico quanto ao baixo preco e a boa
qualidade de seu cereal, ele nao pode pretender ser tao
competitivo no que tange a suas manufaturas, pelo menos
se essas manufaturas forem compativeis com o solo, o
clima e a localizacdao do pais rico. As sedas da Franca sao
melhores e mais baratas que as da Inglaterra porque a
manufatura da seda, ao menos no atual regime de altas
taxas sobre a importacao da matéria-prima para o produto,
nao é tao compativel com o clima da Inglaterra quanto o é
com o da Franca. Mas os equipamentos e as las em estado
bruto da Inglaterra sao incomparavelmente superiores aos
da Franca, e também muito mais baratos para o mesmo
nivel de qualidade. Na Polbnia, sabe-se, sao raras as
manufaturas de qualquer tipo, com excecao de algumas
manufaturas domésticas rudimentares, sem as quais
nenhum pais pode bem subsistir.

Esse grande incremento na quantidade de atividades que,
em consequéncia da divisao do trabalho, o mesmo nimero
de pessoas € capaz de realizar deve-se a trés circunstancias
diferentes; primeiro, ao aumento da aptidao de cada
trabalhador em particular; segundo, a economia do tempo
que comumente se perde ao se passar de um tipo de
ocupacao para outro; e, finalmente, a invencao de um
grande numero de maquinas que facilitam e abreviam o
trabalho, e permitem que um homem realize a tarefa de
muitos.

Primeiro, a melhora na aptidao do trabalhador vai
inevitavelmente aumentar a quantidade de trabalho que ele



pode realizar; e a divisao do trabalho, ao reduzir a atividade
de cada homem para uma Unica operacao simples, e ao
fazer dessa operacao a Unica ocupacao em sua vida, vai
necessariamente aumentar muito a aptidao desse
trabalhador. Um ferreiro comum, que, embora acostumado
a manejar o martelo, nunca foi empregado para fazer
pregos, se em alguma ocasiao especifica for obrigado a
tenta-lo, dificilmente, estou convencido, serd capaz de fazer
mais de duzentos ou trezentos pregos por dia, € mesmo
estes serao de muito ma qualidade. Um ferreiro que se
acostumou a fazer pregos, mas cuja Unica ou principal
atividade nao tenha sido a de um pregueiro, mesmo com o
maximo de diligéncia, raramente fard mais de oitocentos ou
mil pregos por dia. Tenho visto varios rapazes com menos
de vinte anos de idade que nunca praticaram outra
atividade senao a de fazer pregos, e que, quando se
aplicaram, conseguiram fazer, cada um deles, até 2300
pregos por dia. A feitura de um prego, no entanto, de
maneira alguma é operacao das mais simples. A mesma
pessoa aciona o fole, atica ou aviva o fogo quando
necessario, aquece o ferro e forja cada parte do prego; e
também, ao forjar a cabeca do prego, ele tem de trocar
suas ferramentas. As diferentes operacdes em que se
subdivide a feitura de um prego, ou de um botao de metal,
sao todas elas muito mais simples, e a aptidao de uma
pessoa numa dessas operacdes, caso esta tenha sido a
Unica atividade a que essa pessoa se dedicou em sua vida,
sera normalmente muito maior. A rapidez com que algumas
das operacdes desses manufatores sao realizadas excede
aquela que alguém gque nunca as tenha presenciado julgaria
atingivel pelo trabalho da mao humana.

Segundo, a vantagem que se obtém economizando o
tempo que comumente se perde na passagem de um tipo
de trabalho para outro é muito maior do que poderiamos
imaginar a primeira vista. E impossivel passar muito
rapidamente de um tipo de trabalho para outro que seja



realizado em um lugar diferente e com ferramentas muito
distintas. Um tecelao rural que cultiva uma pequena
fazenda pode perder um bom tempo passando de seu tear
para o campo, € do campo para seu tear. Quando as duas
atividades podem ser realizadas no mesmo local de
trabalho, a perda de tempo é sem ddvida bem menor. Mas
mesmo nesse caso ela é bastante significativa. Um homem
geralmente fica um pouco sem rumo quando muda de um
tipo de ocupacao para outro. Quando ele comeca o novo
trabalho pela primeira vez, raramente estda muito
interessado ou entusiasmado; sua mente, como se diz, nao
esta tdo afiada, e por algum tempo ele mais se distrai do
gue se aplica com diligéncia. O habito da tergiversacao e de
uma aplicacdo descuidada e indolente, que é natural ou
mesmo necessariamente adquirido pelo trabalhador rural
gue se vé obrigado a mudar de servico e de ferramentas a
cada meia hora, e de atuar de vinte maneiras diferentes
quase que em cada dia de sua vida, o torna quase sempre
negligente e preguicoso, incapaz de qualquer atuacao
vigorosa mesmo nas ocasides de maior pressao. Portanto,
independentemente de sua deficiéncia no que tange a
pericia, apenas essa causa basta para reduzir de maneira
consideravel a quantidade de trabalho que ele é capaz de
realizar.

Terceiro e Ultimo, todos devem estar percebendo o quanto
o trabalho é facilitado e abreviado com o uso de maquinaria
adequada. E desnecessério dar qualquer exemplo disso. Por
essa razao, sé vou observar que a invencao de todas essas
maquinas, gracas as quais o trabalho é tao facilitado e
abreviado, parece dever-se originalmente a divisao do
trabalho. Os homens tém muito mais propensao a descobrir
métodos mais faceis e mais disponiveis de atingir qualquer
objetivo quando toda a sua atencao e suas mentes estao
dirigidas para um Unico objetivo do que quando estao
dispersas em uma grande variedade de coisas. Mas em
consequéncia da divisao do trabalho, toda a atencao de



cada homem vai ser naturalmente dirigida a um Unico e
muito simples objetivo. Portanto, é de esperar, sem duvida,
que um ou outro dos que estao empregados em cada
subdivisao particular de um trabalho logo descubra métodos
mais faceis e mais a mao de realizar seu préprio e
especifico trabalho, sempre que a natureza deste admitir tal
melhora. A maior parte das maquinas empregadas nessas
manufaturas em que o trabalho é mais subdividido foi
originalmente inventada por trabalhadores comuns, que,
sendo cada um deles empregado numa operacao muito
simples, naturalmente concentraram seu pensamento em
descobrir métodos mais faceis e mais préximos para realizar
aguela operacao. A quem quer que tenha se habituado a
visitar essas manufaturas devem ter sido mostradas
frequentemente maquinas bem boas, que foram inventadas
por esses trabalhadores para facilitar e tornar mais rapida
sua propria participacao no trabalho. Nos primeiros carros
de bombeiros, empregava-se quase sempre um menino
para abrir e fechar alternadamente a comunicacao entre a
caldeira e o cilindro, de acordo com o movimento
ascendente ou descendente do pistao. Um desses meninos,
que gostava de brincar com seus colegas, observou que,
atando uma corda da empunhadura da valvula que abria
essa comunicacao a outra parte da maquina, a valvula se
abriria e fecharia sem sua intervencao, e o deixaria livre
para se divertir com seus companheiros de brincadeiras.
Assim, um dos grandes aperfeicoamentos que se fizeram
nessa maquina, desde a sua invencao, foi a descoberta de
um menino que queria poupar-se de seu préprio trabalho.
No entanto, as melhorias feitas em maquinaria nao foram
todas, de maneira alguma, invencdes daqueles que tinham
ensejo de usar as maquinas. Muitas melhorias foram
realizadas gracas a engenhosidade dos que fabricavam
maquinas, quando fabrica-las se tornou um negdécio e uma
atividade especificos; e algumas foram projetadas por
aqueles que sao chamados de filésofos, ou homens de



especulacao intelectual, cuja ocupacao era a de nao fazer
nada a nao ser observar tudo, e que, nessa qualidade,
frequentemente sao capazes de juntar e combinar os
potenciais de coisas as mais distantes e dessemelhantes.
Na evolucao da sociedade, a filosofia ou especulacao
intelectual torna-se, como qualquer outro emprego, a
principal ou Unica atividade e ocupacao de uma classe
especifica de cidadaos. Como qualquer outro trabalho,
também é subdividida em um grande nimero de setores
diferentes, e cada um deles oferece ocupacao para uma
categoria, ou classe, de filésofos; e essa subdivisao do
emprego na atividade da filosofia, como em qualquer outro
negdécio, incrementa a pericia e economiza tempo. Cada
individuo torna-se mais perito em seu setor especifico, mais
trabalho é realizado como um todo, e a quantidade de
conhecimento é consideravelmente aumentada por isso.

E a grande multiplicacdo nas producdes de todos os
diferentes oficios, em consequéncia da divisao do trabalho,
que propicia, numa sociedade bem governada, que a
rigueza universal se estenda até as classes mais baixas do
povo. Todo trabalhador tem uma grande quantidade de
itens de seu préprio trabalho para por a disposicao, muito
além dos que ele tera ensejo de dispor ele mesmo; e como
cada um dos outros trabalhadores esta exatamente nessa
mesma situacao, ele tem a possibilidade de trocar uma
grande quantidade de seus préprios itens por uma grande
quantidade dos de outros, ou, 0 que vem a ser a mesma
coisa, pelo preco equivalente a uma grande quantidade dos
de outros. Ele supre os outros abundantemente com aquilo
de que eles possam ocasionalmente precisar, e eles lhe
fornecem com a mesma abundancia aquilo de que ele
eventualmente necessite, e uma grande fartura se
dissemina por todas as diferentes classes da sociedade.

Observem-se as conveniéncias ¢ do mais comum dos
artesaos ou de um jornaleiro 9 num pais civilizado e
préspero, e se percebera que o numero de pessoas



empregadas para lhe suprir uma parte delas, mesmo que sé
uma pequena parte, excede qualquer coOmputo imaginavel.
Um casaco de la, por exemplo, que agasalha um jornaleiro,
por mais rudimentar e rdstico que possa parecer, é o
produto do trabalho conjunto de uma grande multidao de
trabalhadores. O pastor das ovelhas, o classificador e
separador da la, o penteador ou cardador, o tingidor, o
desenredador, o fiandeiro, o teceldao, o pisoeiro, o que faz a
roupa, todos eles precisam, com muitos outros, juntar seus
diferentes oficios para completar até mesmo uma producao
tao despretensiosa. Quantos mercadores e transportadores,
além disso, tiveram de ser empregados no transporte dos
materiais de alguns desses trabalhadores para outros, que
muitas vezes vivem numa parte distante do pais! Quantos
mercadores e transportadores, além disso, tiveram de
empregar tantos armadores, marinheiros, fabricantes de
velas de navio, fabricantes de cordas, para reunir os
diferentes ingredientes usados ©pelo tingidor, que
frequentemente sao trazidos dos mais remotos cantos do
mundo! Quanta variedade de trabalho também é necessaria
para produzir as ferramentas dos mais medianos desses
trabalhadores! Isso sem falar de maquinas tao complicadas
como o0 navio do marinheiro, o pisao do pisoeiro ou até
mesmo o tear do tecelao; e basta considerar quanta
variedade de trabalho é necessaria para fazer uma maquina
muito simples: as tesouras com as quais o pastor tosquia a
|a. O mineiro, o construtor da fornalha para fundir o minério,
o vendedor da lenha, o queimador do carvao que serd
usado no forno de fundicao, o oleiro que fabrica os tijolos, o
pedreiro que dispde os tijolos, o trabalhador que alimenta a
fornalha, o encarregado de cuidar das maquinas na fabrica,
o forjador, o ferreiro, todos eles tém de juntar seus
diferentes oficios para produzi-las. Examinemos, da mesma
maneira, todas as diferentes partes de sua vestimenta, a
camiseta de linho grosseiro que ele usa colada a pele, os
sapatos que cobrem seus pés, a cama sobre a qual ele se



deita, e todas as diversas partes que os compodem; a grelha
na cozinha em que ele prepara suas comidas, 0os carvoes
que usa para esse fim, escavados dos intestinos da terra e
trazidos até ele talvez mediante um longo transporte por
mar e por terra, todos os demais utensilios de sua cozinha,
todos os objetos de sua mesa, as facas e os garfos, os
pratos de barro ou de estanho onde ele pbe e serve suas
comidas, as diferentes maos que foram empregadas para
fazer seu pao e sua cerveja, a janela de vidro que permite
que entrem o calor e a luz e deixa do lado de fora o vento e
a chuva, com todos os requisitos de conhecimento e de arte
necessarios para preparar essa bela e feliz invencao, sem a
qual nao se poderia proporcionar a essas regides
setentrionais do mundo um tipo confortavel de habitacao,
tudo isso junto com as ferramentas de todos os diferentes
trabalhadores empregados na producao dessas diferentes
conveniéncias; se examinarmos, afirmo, todas essas coisas,
e considerarmos quanta variedade de trabalho foi usada em
cada uma delas, poderemos perceber que, sem a
assisténcia e a cooperacao de muitos milhares, a pessoa
mais andrajosa num pais civilizado nao poderia ser atendida
em suas necessidades, mesmo de acordo com a maneira
que falsamente imaginamos a mais despojada e simples, a
que ela estd costumeiramente habituada. De fato, em
comparacao com o0 luxo mais extravagante dos mais
aquinhoados, suas necessidades devem sem duvida parecer
extremamente simples e despojadas; e também pode ser,
talvez, que as necessidades de um principe europeu nem
sempre excedam tanto as de um industrioso e frugal
camponés quanto as deste Ultimo excedem as de muitos
reis africanos, senhor absoluto das vidas e das liberdades
de 10 mil selvagens nus.

n

a “Workhouse " no original, “casa de trabalho”, que pode se referir, neste
contexto, a um lugar onde pessoas pobres viviam e eram mantidas com dinheiro



publico, e onde compulsoriamente trabalhavam. (n. t.)

b Uma libra equivale a cerca de 450 gramas de alfinetes. (n. t.)

¢ No original, “accommodation ”. No sentido material, na definicao do Webster’s
: “Algo que é suprido por conveniéncia ou para satisfazer a uma necessidade”.
(n.t.)

d Nesse caso, “jornaleiro” refere-se ao trabalhador que é empregado e recebe
por dia de trabalho. (n. t.)



2
O principio da divisao do trabalho

A divisao do trabalho, da qual derivam tantas vantagens,
nao é originariamente um efeito de qualquer sabedoria
humana, que prevé e tem como intencao a rigueza geral
gque ela propicia. Ela é a necessaria, embora muito lenta e
gradual, consequéncia de certa propensao da natureza
humana que nao visa a tao ampla utilidade; a propensao de
escambar, permutar, trocar uma coisa por outra.

Se essa propensao é um desses principios originais da
natureza humana que nao podem ser explicados além deles
mesmos; ou Se, Ccomo parece ser mais provavel, é a
consequéncia natural das faculdades do raciocinio e da fala,
tal pergunta nao cabe na presente abordagem do tema. Ela
é comum a todos os homens, e nao se encontra em
nenhuma outra raca de animais, que parecem nao conhecer
nem essa nem qualquer outra espécie de pacto. Dois
galgos, ao perseguirem a mesma lebre, parecem as vezes
estar agindo segundo algum tipo de combinacao. Cada um
faz a caca ir em direcao a seu companheiro, ou trata de
intercepta-la quando seu companheiro a faz ir em sua
direcao. Isso, no entanto, nao é efeito de nenhum pacto,
mas a convergéncia acidental de seus desejos no mesmo
objeto de forma simultanea. Ninguém jamais viu um cao
fazer deliberadamente a justa troca de um 0sso seu pelo de
outro cao. Ninguém jamais viu um animal, por meio de seus
gestos e vozes naturais, exprimir a outro: “Isso é meu,
aquilo é seu”; “quero lhe dar isto em troca daquilo”. Quando
um animal quer obter algo de um homem ou de outro
animal, nao tem outro meio de persuasao a nao ser agradar



aquele de quem ele pretende receber o que quer. Um filhote
bajula sua mae, e um spaniel empenha-se com mil recursos
em atrair a atencao de seu dono, quando este estd
jantando, para ser alimentado por ele. O homem usa as
vezes dos mesmos artificios com seus irmaos, e, quando
nao dispde de outros meios para induzi-los a agir de acordo
com o que pretende, empenha-se com todo tipo de atencao
servil e bajulatéria em contar com sua boa vontade. No
entanto, ele nao tem tempo para fazer isso a todo
momento. Na sociedade civilizada, ele precisa sempre da
cooperacao e da assisténcia de verdadeiras multidoes,
enquanto sua vida inteira mal é suficiente para ganhar a
amizade de umas poucas pessoas. Em quase toda outra
raca de animais, cada individuo, quando atinge a
maturidade, é totalmente independente, e em seu estado
natural ndao havera ocasiao para a assisténcia de qualquer
outro ser vivo. Mas o homem tem quase sempre a
necessidade de receber ajuda de seus irmaos, e sera em
vao de sua parte esperar que iSSO ocorra apenas por causa
da benevoléncia deles. Ele terd mais possibilidade de
consegui-lo se puder despertar o amor-proprio deles a agir
em seu favor, e demonstrar-lhes que sera para o préprio
beneficio deles fazer por ele o que ele mesmo lhes esta
requerendo. E a isso que estd se propondo quem quer que
ofereca a outrem uma barganha de qualquer tipo. “Dé-me
aquilo que eu quero, e vocé tera isto que vocé quer”, eis o
significado de cada uma dessas ofertas; e é dessa maneira
que obtemos um do outro a imensa maioria dos bons oficios
de que temos necessidade. Nao é da benevoléncia do
acougueiro, do cervejeiro ou do padeiro que esperamos o
nosso jantar, mas da consideracao que eles tém por seus
préprios interesses. N&és nos dirigimos nao ao seu
humanitarismo, mas a sua autoestima, e nunca lhes
falamos de nossas préprias necessidades, mas dos
beneficios que eles poderao obter. Ninguém, a ndao ser um
mendigo, opta por depender principalmente da



benevoléncia de seus concidadaos. Mesmo um mendigo nao
depende disso inteiramente. De fato, a caridade das
pessoas bem-intencionadas o supre com todos os fundos
necessarios a sua subsisténcia. Mas embora tal principio o
proveja afinal de todas as coisas necessarias a vida das
quais ele venha a precisar, nao as prové, nem pode prové-
las, na ocasiao mesma em que ele delas necessita. A maior
parte das coisas que ele ocasionalmente querera sera
suprida da mesma maneira que sao supridas as das outras
pessoas, por acordo, por permuta e por aquisicao. Com o
dinheiro que um homem lhe da, ele compra comida. As
roupas velhas que outra pessoa lhe doa ele troca por outras
roupas velhas que lhe servem melhor, ou por alojamento,
ou por comida, ou por dinheiro, com o qual pode adquirir
comida, ou roupas, ou alojamento, de acordo com a ocasiao.
Assim como é por acordo, por permuta e por aquisicao que
obtemos uns dos outros a maior parte dagueles bons oficios
de que necessitamos, é também essa mesma disposicao
para a troca que originalmente propiciou a divisao do
trabalho. Numa tribo de cacadores ou de pastores,
determinada pessoa faz arcos e flechas, por exemplo, com
mais disposicao e destreza do que qualquer outra. Essa
pessoa frequentemente os troca com seus companheiros
por gado ou por carne de caca, e afinal descobre que pode,
desse modo, obter mais gado e carne de caca do que
obteria se ela mesma saisse em campo para pega-los.
Considerando portanto seu préprio interesse, a feitura de
arcos e flechas passa a ser sua principal atividade, e essa
pessoa se torna uma espécie de armeiro. Outra excele em
fazer as estruturas e coberturas de suas pequenas
choupanas e casas transportaveis. Ela se habitua a fazer
iISSO para seus vizinhos, que a recompensam da mesma
maneira com gado e com carne de caca, até que finalmente
descobre que é de seu interesse se dedicar totalmente a
essa ocupacao e se tornar uma espécie de carpinteiro-
construtor. Da mesma forma, uma terceira pessoa se torna



um ferreiro ou funileiro; uma quarta, um curtidor ou
preparador de couros ou peles, principal componente do
vestuario de populacdes primitivas. @ E assim a certeza de
ser capaz de trocar toda aquela parte excedente da
producao de seu préprio trabalho, que estd além e acima de
seu préprio consumo, pelas partes do produto do trabalho
de outros homens, conforme tiver ensejo para isso,
estimulando todo homem a se dedicar a uma ocupacao
especifica e a cultivar e levar a perfeicao qualquer talento
ou vocacao que ele possa ter naquela espécie particular de
atividade.

A diferenca entre os talentos naturais de pessoas distintas
é, na realidade, muito menor do que imaginamos; e, quando
amadurecida, a prépria vocacao diferente que aparece para
distinguir homens de diversas profissdes nao €, em muitas
ocasidoes, tanto a causa da divisao do trabalho, mas
sobretudo o seu efeito. A diferenca entre 0s mais
dessemelhantes personagens, entre um filésofo e um
carregador de rua comum, por exemplo, parece surgir nao
tanto de sua natureza quando do habito, do costume e da
educacao. Quando vieram ao mundo, e nos primeiros seis
ou oito anos de sua existéncia, eles eram, talvez, muito
parecidos, e nem seus pais nem seus companheiros de
brincadeira poderiam perceber nenhuma diferenca digna de
nota. Mais ou menos nessa idade, ou pouco depois, eles
vieram a ser empregados em ocupacdes muito distintas. A
diferenca entre os talentos comeca entao a se fazer notar, e
se amplia de forma gradual, até que finalmente a presuncao
do filésofo quase nao reconhece nenhuma semelhanca. Mas
sem a inclinacao para escambar, permutar e trocar, todo
homem teria de se suprir de todo o necessario e
conveniente para a vida que ele quisesse. Todos teriam de
ter os mesmos deveres a cumprir e o0 mesmo trabalho a
fazer, e nao poderia haver tal dessemelhanca de empregos
que pudesse, sozinha, ocasionar tao grande diferenca de
talentos.



Assim como é essa inclinacao que forma a diferenca de
talentos, tao notavel entre homens de profissdes distintas, é
também essa mesma inclinacao que torna tal diferenca util.
Muitos grupos de animais tidos como sendo todos da
mesma espécie tém por natureza uma diferenca muito mais
digna de nota entre suas genialidades do que, antes dos
costumes e da educacao, parece ter havido entre os
homens. Por natureza, seja em vocacao ou em inclinacao,
um fildsofo nao tem em relacao a um carregador de rua
metade da diferenca que um mastim tem em relacao a um
galgo, ou um galgo em relacao a um spaniel, ou este ultimo
em relacao a um cao pastor. Esses diferentes grupos de
animais, no entanto, embora todos da mesma espécie,
quase nao podem ser usados uns pelos outros. A forca do
mastim nao pode afinal ser compensada pela ligeireza do
galgo, nem pela sagacidade do spaniel, e tampouco pela
docilidade do cao pastor. Os efeitos dessas vocacdes e
talentos distintos, na falta do poder ou da inclinacao para
permutar e trocar, nao podem ser reunidos num acervo
comum, e nao contribuem de maneira alguma para uma
melhor satisfacao e conveniéncia das espécies. Cada animal
ainda é obrigado a se sustentar e se defender separada e
independentemente, nao obtendo nenhum tipo de
vantagem dessa variedade de talentos com que a natureza
distinguiu seus semelhantes. Entre os homens, ao contrario,
as mais diversas vocacdes sao de uso reciproco; as
diferentes producdoes de seus respectivos talentos, com a
disposicao geral de escambar, permutar e trocar, podem ser
trazidas, como sao, a um acervo comum, onde cada homem
pode adquirir qualquer parte da producao do talento de
outro na ocasiao em gque dela necessite.

a No original, “savages”, que na traducao literal (“selvagens”) poderia induzir a
erro quanto ao significado. (n. t.)



3
O principio do sistema mercantil

A economia politica, considerada como um ramo da ciéncia
de um estadista ou de um legislador, propde-se a dois
objetivos distintos: primeiro, prover uma receita farta ou
subsisténcia para as pessoas, ou, mais propriamente,
capacita-las a prover tal receita ou subsisténcia para si
mesmas; segundo, suprir o Estado ou a comunidade
nacional com receita suficiente para seus servicos publicos.
Propbe-se a enriquecer tanto o povo quanto o soberano.

O avanco diferenciado da opuléncia em épocas e nacoes
distintas deu ensejo a dois diferentes sistemas de economia
politica no que tange ao enriguecimento das pessoas. Um
pode ser chamado sistema de comércio; o outro, de
agricultura.

[...]
Que a riqueza consiste em dinheiro, ou em ouro e prata, é
uma nocg¢ao popular que surge naturalmente da dupla funcao
do dinheiro, como instrumento de comércio e como medida
de valor. Em consequéncia de ser o instrumento do
comércio, quando temos dinheiro podemos obter com mais
facilidade qualquer outra coisa de que ocasionalmente
necessitemos do que por meio de qualquer outra
mercadoria. A grande questao, e que sempre acabamos por
constatar, é arranjar dinheiro. Quando o obtemos, nao ha
dificuldade para fazer qualquer aquisicao subsequente.
Como consequéncia de ser a medida de valor, estimamos o
valor de outras mercadorias pela quantidade de dinheiro
pela qual poderao ser trocadas. De um homem rico,
dizemos que ele vale muito dinheiro; de um homem pobre,



que ele vale muito pouco dinheiro. Dizemos de um homem
parcimonioso ou de um que é avido de ser rico que ele
gosta de dinheiro; e um homem desprendido, generoso ou
gastador é tido como indiferente ao dinheiro. Ficar rico é
ganhar dinheiro; e rigueza e dinheiro, em resumo, na
linguagem comum, sao considerados, para todos os efeitos,
sinbnimos.

Supde-se que um pais rico, da mesma maneira que um
homem rico, seja um pais que tem muito dinheiro; e que
acumular ouro e prata num pais € o meio mais rapido para
enriquecé-lo. Por algum tempo apds a descoberta da
Ameérica, a primeira indagacdao dos espanhdis quando
chegavam a qualquer costa desconhecida costumava ser:
“Serd que ha algum ouro ou prata a ser descoberto nas
proximidades?”. Pela informacao que recebiam, eles
julgavam se valia a pena estabelecer-se ali, ou se valia a
pena conquistar aquela terra. Plano Carpino, um monge,
enviado como embaixador do rei da Franca a um dos filhos
do famoso Gengis Khan, conta que os tartaros costumavam
perguntar-lhe frequentemente se havia abundancia de
carneiros e bois na Franca. Sua indagacao tinha o mesmo
propdsito da dos espanhdis. Queriam saber se o pais era
rico o bastante para valer a pena ir conquista-lo. Entre os
tartaros, assim como entre todas as outras nacdes de
pastores, que geralmente ignoram o uso do dinheiro, o gado
é instrumento de comércio e medida de valor. Para eles,
portanto, a riqueza consiste em gado, assim como para 0s
espanhdis consiste em ouro e prata. Dos dois, o conceito
dos tartaros talvez fosse o mais préximo da verdade.

O sr. Locke aponta uma distincao entre o dinheiro e outros
bens mdveis. Todos os outros bens modveis, diz ele, sao de
natureza tao consumivel que nao se pode depender muito
de uma riqueza que consista neles, e uma nacao que 0s
tenha em abundancia em certo ano poderd, mesmo sem
gualquer exportacdao, e meramente por seu préprio uso e
desperdicio, ter dele caréncia no ano seguinte. Dinheiro, ao



contrario, € um amigo constante, que, apesar de poder
transitar de mao em mao, contanto que se possa evitar que
saia do pais, ndao é muito suscetivel de ser esbanjado e
consumido. Ouro e prata sao, portanto, segundo ele, a parte
mais sdlida e substancial da rigueza mével de uma nacao, e
multiplicar esses metais deve ser, assim pensa ele a
respeito, o grande objetivo de sua economia politica.

Outros admitem que se uma nacao pudesse ser separada
do resto do mundo, o fato de nela circular muito ou pouco
dinheiro nao traria muitas consequéncias. Somente a de
que os bens de consumo que circulariam por meio desse
dinheiro seriam trocados por um nimero maior ou menor de
moedas; porém a verdadeira riqueza ou pobreza do pais,
eles admitem, dependeria inteiramente da abundancia ou
escassez desses bens de consumo. Mas nao seria esse o
caso, pensam eles, de paises gque tém conexdes com nacoes
estrangeiras, e que sao obrigados a conduzir guerras no
estrangeiro e a manter esquadras e exércitos em paises
distantes. Isso, dizem, nao pode ser feito a nao ser enviando
dinheiro para fora com o intuito de manté-los; e uma nacao
nao pode enviar muito dinheiro para o exterior a nao ser
que o tenha bastante em casa. Cada nacao dessas,
portanto, tem de se empenhar em tempos de paz para
acumular ouro e prata, para que, quando a situacao exigir,
possa dispor de recursos a fim de sustentar guerras no
estrangeiro.

Como consequéncia desses conceitos populares, as
diferentes nacoes da Europa estudaram, embora sem muito
resultado, todos os meios possiveis de acumular ouro e
prata em seus respectivos paises. Espanha e Portugal,
proprietarios das principais minas que suprem a Europa com
esses metais, ou tém proibido sua exportacao sob ameaca
de severas penas ou a tém submetido a altas taxas
aduaneiras. Proibicao semelhante parece ter sido
antigamente parte da politica da maioria das outras nacoes
europeias. Pode ser encontrada até mesmo onde menos se



poderia esperar, em alguns dos antigos atos do Parlamento
escocés, que proibe, sob fortes penalidades, levar ouro ou
prata para fora do reino . Politicas semelhantes tiveram
lugar outrora tanto na Franca quanto na Inglaterra.

Quando esses paises se tornaram mercantis, 0s
comerciantes acharam essa proibicao, em muitas ocasides,
extremamente inconveniente. Com frequéncia, eles
poderiam comprar mais vantajosamente com ouro e prata
do que com qualquer outro artigo as mercadorias
estrangeiras que queriam, seja importando-as para eles
mesmos, seja levando-as para outro pais estrangeiro.
Portanto, eles protestaram contra essa proibicao, alegando
ser prejudicial ao comércio.

Argumentaram, em primeiro lugar, que a exportacao de
ouro e prata para adquirir mercadorias estrangeiras nao
acarretaria necessariamente uma diminuicao da quantidade
desses metais no reino. Que, pelo contrario, isso poderia
muitas vezes aumentar essa quantidade, porque, se o
consumo das mercadorias estrangeiras nao aumentasse
concomitantemente no pais, essas mercadorias poderiam
ser reexportadas para paises estrangeiros, e, sendo |3
vendidas com grande lucro, devolveriam muito mais ouro e
prata do que o que fora originalmente enviado para o
exterior a fim de adquiri-las. O sr. Mun compara essa
operacao de comércio exterior aos tempos de semeadura e
de colheita na agricultura. “Se contemplarmos apenas as
acoes do agricultor no tempo da semeadura”, diz, “quando
ele desperdica tanto cereal bom dentro do solo, nés o
teriamos mais como um louco do que como um agricultor.
Mas quando avaliarmos seu trabalho na colheita, que é a
finalidade de seus esforcos, vamos ver o valor e o grande
incremento que suas acdes propiciam.”

Alegaram, em segundo lugar, que essa proibicao nao teria
como impedir a exportacao de ouro e prata, os quais,
devido a seu tamanho reduzido em proporcao ao seu valor,
poderiam ser facilmente contrabandeados para o exterior.



Que essa exportacao sO poderia ser evitada se se desse a
devida atencao ao que chamaram de “balanca comercial”.
Que quando o pais exporta num valor maior do que importa,
a balanca fica credora em relacao as nacdes estrangeiras,
que necessariamente pagarao em ouro e prata,
aumentando assim a quantidade desses metais no reino.
Mas que quando ele importa num valor maior do que
exporta, a balanca se inverte e ele se torna devedor das
nacdes estrangeiras, e terd obrigatoriamente que pagar a
elas da mesma maneira, diminuindo, portanto, a quantidade
desses metais. Que, nesse caso, proibir a exportacao desses
metais nao a evitaria, mas, ao fazé-la mais perigosa, apenas
a tornaria mais dispendiosa. Que isso tornaria o cambio
mais desvantajoso para o pais devedor na balanca do que
seria sem a proibicao; o comerciante que adquirisse um
titulo contra o pais estrangeiro seria obrigado a pagar ao
banqueiro que o vende nao sé pelos riscos naturais,
contratempos e despesas de enviar o dinheiro para 1a, mas
pelo risco extra que advém da proibicao. Mas quanto mais a
operacao de cambio for contra um pais, mais a balanca
comercial se volta forcosamente contra ele, e o dinheiro
desse pais se torna inevitavelmente de muito menor valor
em comparacao com o pais ao qual a balanca é devedora.
Que se no cambio entre a Inglaterra e a Holanda, por
exemplo, houver uma diferenca de 5 % contra a Inglaterra,
seriam necessarias 105 oncas de prata da Inglaterra para
adquirir um titulo de cem oncas de prata na Holanda; que
105 oncas de prata na Inglaterra, portanto, sé valeriam cem
oncas de prata na Holanda, e poderiam adquirir somente
uma quantidade proporcional de mercadorias holandesas;
mas que cem oncas de prata na Holanda, ao contrario,
valeriam 105 oncas na Inglaterra, e poderiam adquirir uma
quantidade proporcional de mercadorias inglesas; que as
mercadorias inglesas que fossem vendidas para a Holanda
seriam mais baratas na mesma proporcao; e que as
mercadorias holandesas que fossem vendidas para a



Inglaterra seriam mais caras na proporcao da diferenca de
cambio; que teria de se sacar tao menos dinheiro holandés
para pagar a Inglaterra e tao mais dinheiro inglés para
pagar a Holanda quanto fosse proporcionalmente essa
diferenca; e que o saldo da balanca comercial, portanto,
seria necessariamente muito mais desfavoravel a Inglaterra,
e iria dela requerer maior quantidade de ouro e prata a ser
exportada para a Holanda.

Esses argumentos eram em parte sélidos, em parte
sofisticos. Eram sdlidos até onde afirmavam que a
exportacao de ouro e prata no comércio poderia ser
frequentemente vantajosa para o pais. Eram sélidos
também ao asseverar que nenhuma proibicdo poderia evitar
sua exportacao quando pessoas privadas achassem
vantajoso para elas exporta-los. Mas eram sofisticos ao
supor que era necessaria maior atencao do governo para
preservar ou aumentar a quantidade desses metais do que
para preservar ou aumentar a quantidade de outros artigos
Uteis, que, com a liberdade de comércio, mesmo sem essa
atencao, nunca deixam de ser supridos na quantidade
adequada. Talvez também fossem sofisticos ao asseverar
que o alto preco no cambio necessariamente aumentaria o
que eles chamavam de balanca comercial desfavoravel, ou
que ocasionaria a exportacao de uma quantidade maior de
ouro e prata. De fato, o preco alto seria extremamente
desvantajoso para os comerciantes que tivessem qualquer
dinheiro a pagar em paises estrangeiros. Eles teriam de
pagar muito mais caro pelas faturas com que seus
banqueiros os avalizariam para esses paises. Mas embora o
risco causado pela proibicao pudesse ocasionar aos
banqueiros algumas despesas extraordinarias, ele nao faria
necessariamente com que mais dinheiro fosse levado para o
exterior. Em geral, essa despesa seria gasta no pais, no
contrabando do dinheiro para fora dele, e raramente
poderia ocasionar a exportacao de uma Unica moeda de
seis pence além da quantia exata. O alto preco do cambio



também serviria para dispor os comerciantes a se
empenhar para que suas exportacdes equivalessem
aproximadamente as importacdes, a fim de que eles
tivessem de pagar nesse alto cambio a menor quantia
possivel. O alto preco do cambio, além disso, deve ter
necessariamente funcionado como um imposto, elevando o
preco das mercadorias estrangeiras e, desse modo,
diminuindo seu consumo. Portanto, tenderia nao a
aumentar, mas a diminuir o que chamavam de balanca
comercial desfavoravel e, por conseguinte, a exportacao de
ouro e prata.

No entanto, tais como eram, esses argumentos
convenceram as pessoas as quais eram dirigidos. Eles
foram apresentados por comerciantes a parlamentares e
aos conselhos de principes, aos nobres e a fidalguia rural,
por aqueles que supostamente entendiam de comércio para
aqueles que tinham a consciéncia de que nao sabiam nada
sobre o assunto. Que o comércio exterior enriguecia o pais,
a experiéncia ja demonstrara aos nobres e a fidalguia rural,
assim como aos comerciantes; porém como, ou de que
maneira, nenhum deles sabia bem. Os comerciantes sabiam
perfeitamente de que maneira enriquecia a eles mesmos.
Era parte de seu negédcio sabé-lo. Mas saber de que maneira
enriquecia o pais nao era parte de seu negdcio. Esse
aspecto nunca fora considerado por eles a nao ser quando
tinham de solicitar a seu pais alguma mudanca nas leis que
tratavam do comércio exterior. Tornou-se entao necessario
dizer algo sobre os efeitos benéficos do comércio exterior e
sobre como esses efeitos eram obstruidos pelas leis entao
vigentes. Para os juizes que tinham de decidir a respeito da
questao, parecia mais do que satisfatdoria a razao quando
lhes diziam que o comércio exterior trazia dinheiro para o
pais, mas que as leis em questao impediam de trazer tanto
quanto seria possivel se a situacao fosse outra. Assim, o0s
argumentos produziram o efeito almejado. A proibicao de
exportar ouro e prata foi limitada, na Franca e na Inglaterra,



as respectivas moedas. A exportacdao de moeda estrangeira
e dos metais em barras foi liberada. Na Holanda e em
alguns outros lugares, essa liberacao estendeu-se até
mesmo a moeda do pais. A atencdao do governo desviou-se
do cuidado de impedir a exportacao de ouro e prata para o
de zelar pela balanca comercial como o Unico fator que
poderia propiciar todo aumento ou toda diminuicao na
guantidade desses metais. De um cuidado que era inutil
voltou-se para outro muito mais complicado e muito mais
embaracoso, mas do mesmo modo indtil. O titulo do livro de
Mun, England’s Treasure by Foreign Trade , tornou-se uma
maxima fundamental na economia politica, nao sé na
Inglaterra como em todos os outros paises mercantis. O
comércio interno, ou domeéstico, o mais importante de
todos, aquele no qual o mesmo capital obtém a maior renda
e cria o maior nimero de empregos para o povo do pais, foi
considerado subsidiario apenas em relacao ao comércio
exterior. Ele nem trazia dinheiro para dentro do pais, assim
se afirmava, nem levava dinheiro para fora dele. O pais,
portanto, nunca poderia se tornar mais rico ou mais pobre
por meio dele, exceto na medida em que sua prosperidade
ou decadéncia pudesse influenciar indiretamente o estado
de seu comércio exterior.

Um pais que ndao tem suas préprias minas precisa, sem
duvida alguma, obter seu ouro e sua prata de paises
estrangeiros, da mesma maneira que tem de obter seus
vinhos alguém que nao tenha seus préprios vinhedos. No
entanto, ndo parece ser necessario que a atencao de um
governo se volte mais para um do que para outro desses
objetivos. Um pais que tem recursos para comprar vinho
sempre obterd vinho quando sentir necessidade disso; e um
pais que tem recursos para comprar ouro e prata nunca
ficard em falta desses metais. Eles serao comprados por
certo preco, como todos os outros artigos, e assim como
constituem o preco de todos os outros artigos, todos os
outros artigos constituem o preco a ser pago por esses



metais. Nés confiamos com total seguranca que a liberdade
de comércio, sem qualquer atencao por parte do governo,
sempre nos suprira de vinho quando for de nosso ensejo; e
podemos confiar com a mesma seguranca que ela sempre
vai nos suprir de todo ouro e prata que possamos adquirir
ou empregar, seja na circulacao de nossos artigos, seja em
outros usos.

A quantidade de cada artigo que a indulstria @ humana
pode adquirir ou produzir regula-se naturalmente em cada
pais pela demanda efetiva, ou de acordo com a demanda
daqueles que estao dispostos a pagar por toda renda [de
terras], trabalho e lucro que devem ser pagos para prepara-
lo e leva-lo ao mercado. Mas nenhuma mercadoria se regula
mais facilmente ou mais exatamente de acordo com sua
demanda efetiva do que o ouro e a prata; porque, devido ao
pequeno volume e grande valor desses metais, henhuma
mercadoria pode ser transportada com mais facilidade de
um lugar a outro, dos lugares em que sao baratos para
agueles nos quais sao caros, dos lugares onde excedem
para aqueles onde sao insuficientes para sua demanda
efetiva. Se houvesse na Inglaterra, por exemplo, uma
demanda efetiva por uma quantidade adicional de ouro, um
navio poderia trazé-la de Lisboa ou de qualquer outro lugar
onde houvesse cinquenta toneladas de ouro, do qual
poderiam ser cunhados mais de 5 milhdes de guinéus. Mas
se houvesse uma demanda efetiva de graos pelo mesmo
valor, importéa-los iria requerer, a razao de cinco guinéus a
tonelada, o transporte maritimo de 1 milhao de toneladas,
ou seja, mil navios com capacidade de mil toneladas cada
um. A Marinha da Inglaterra nao seria suficiente.

Quando a quantidade de ouro e prata importada para
qualquer pais exceder a demanda efetiva, nenhuma
vigilancia por parte do governo podera impedir sua
exportacao. Todas as ferozes leis da Espanha e de Portugal
nao sao capazes de impedir a saida de seu ouro e sua prata.
As continuas importacdes do Peru e do Brasil excedem a



demanda efetiva daqueles paises, e fazem baixar o preco
desses metais, tornando-o mais baixo do que o preco nos
paises vizinhos. Se, ao contrario, em determinado pais sua
quantidade for insuficiente para a demanda efetiva, a ponto
de elevar seu preco em relacao ao dos paises vizinhos, o
governo nao teria por que se esforcar muito para importa-
los. E mesmo que quisesse empenhar-se em evitar sua
importacao, nao seria capaz de consequi-lo. Esses metais,
quando os espartanos tiveram recursos para adquiri-los,
romperam todas as barreiras que as leis de Licurgo
impunham a sua entrada na Lacedemonia. Todas as ferozes
leis aduaneiras nao sao capazes de impedir a importacao de
chas das companhias das indias Orientais da Holanda e de
Gotemburgo, porque sao um pouco mais baratos do que os
da companhia britanica. No entanto, uma libra de cha tem,
no seu mais alto preco, um volume cem vezes maior do que
a prata que se compra com esse preco, comumente
dezesseis xelins, e mais de 2 mil vezes o volume do mesmo
preco em ouro, sendo consequentemente tantas vezes mais
dificil de ser contrabandeada.

Deve-se em parte a facilidade de transporte do ouro e da
prata — de lugares onde abundam aqueles em que sao
demandados — que o preco desses metais nao flutue
continuamente como o0 da maior parte de outras
mercadorias, cujo volume constitui um empecilho para
transporta-los de um lugar a outro quando acontece de o
mercado estar sobre ou subabastecido deles. O preco
desses metais, na verdade, nao é de todo isento de
variacdoes, mas as mudancas a que estao sujeitos sao
geralmente pequenas, graduais e uniformes. Na Europa, por
exemplo, supde-se, sem muito fundamento, que talvez
tenha havido, no curso do presente século e do século
passado, b uma constante mas gradativa queda em seu
valor, por conta de importacdes continuas das Indias
Ocidentais espanholas. Mas para que haja uma mudanca
subita no preco do ouro e da prata a ponto de elevar ou



baixar de forma imediata, sensivel e notavel o preco em
dinheiro de todas as outras mercadorias, é necessaria uma
revolucao no comércio comparavel a ocasionada pela
descoberta da América.

Se, nao obstante tudo isso, 0 ouro e a prata em algum
momento forem insuficientes num pais que tenha recursos
para adquiri-los, ha mais expedientes para substitui-los do
que para substituir qualquer outra mercadoria. Se houver
demanda nao satisfeita de materiais para a manufatura, a
indUstria tera de parar. Se houver demanda nao satisfeita
de provisdes, o povo terd de passar fome. Mas se houver
falta de dinheiro, a pratica da permuta o substituird, embora
com boa dose de inconvenientes. Comprar e vender a
crédito, com os diferentes negociantes compensando seus
créditos com outros, uma vez por més ou uma vez por ano,
preencherd esse papel com menos inconveniéncia. Um
papel-moeda bem calibrado cumprird essa funcao, e nao sé
sem nenhum contratempo, mas, em determinadas vezes,
com algumas vantagens. Em qualquer dos casos, portanto,
a atencao do governo nunca é tao desnecessariamente
aplicada como quando dirigida a zelar pela preservacao ou
o aumento da quantidade de dinheiro em qualquer pais.

No entanto, nenhuma queixa é mais comum do que a da
escassez de dinheiro. O dinheiro, como o vinho, sera sempre
escasso para aqueles que nao tém nem recursos para
comprar nem crédito para tomar emprestado. Aqueles que
dispuserem de qualquer um deles normalmente terao sua
demanda atendida quando precisarem do dinheiro ou do
vinho. Essa queixa quanto a escassez de dinheiro, porém,
nem sempre se limita aos esbanjadores imprevidentes. As
vezes ela é generalizada em toda uma cidade mercantil e
na area rural em sua vizinhanca. A causa mais comum é
uma atividade comercial excessiva. Homens comedidos,
cujos projetos tenham sido desproporcionais a seus capitais,
sao tao capazes de ficar sem recursos para adquirir dinheiro
ou sem crédito para toma-lo emprestado quanto perduldrios



cujas despesas tenham sido desproporcionais a suas
receitas. Antes que seus projetos possam dar frutos, seu
estoque ja se foi, juntamente com seu crédito. Eles correm
por toda parte para pedir dinheiro emprestado, e todos lhes
dizem que nao tém nenhum para emprestar. Mesmo essa
reclamacao geral de escassez de dinheiro nem sempre é
prova de que nao estd circulando no pais o numero usual de
moedas de ouro e de prata, mas sim de que muita gente
quer essas moedas sem ter nada a oferecer por elas.
Quando ocorre de os lucros do comércio serem maiores do
que o normal, a negociacao sem recursos suficientes torna-
se um erro generalizado tanto dos grandes quanto dos
pequenos negociantes. Nem sempre eles enviam mais
dinheiro para o exterior do que o habitual, mas compram a
crédito, tanto no pais quanto no exterior, uma quantidade
nao usual de mercadorias, que enviam a algum mercado
distante na esperanca de que os resultados cheguem a eles
antes da exigéncia de pagamento. A exigéncia chega antes
do resultado, e eles nao dispdem de nada a mao com que
possam ou adquirir dinheiro ou dar uma garantia sélida por
um empréstimo. Nao é nenhuma escassez de ouro e prata,
mas a dificuldade que essas pessoas enfrentam para tomar
emprestado, e com que seus credores deparam para
receber o pagamento, que ocasiona essa queixa geral de
escassez de dinheiro.

Seria demasiado ridiculo dedicar-se a provar seriamente
que a rigueza nao consiste em dinheiro, ou em ouro e prata,
mas naquilo que o dinheiro adquire, e que este sé tem valor
como meio de adquirir. O dinheiro é, sem dulvida, uma parte
do capital nacional; mas jd se demonstrou que geralmente
ele é s6 uma pequena parte disso, e sempre a parte menos
lucrativa.

N3o é porque a riqgueza consiste mais essencialmente em
dinheiro do que em mercadorias que o comerciante em
geral ache mais facil comprar mercadorias com dinheiro do
que comprar dinheiro com mercadorias; mas porgque o



dinheiro é o instrumento conhecido e estabelecido de
comércio, pelo qual qualquer coisa é facilmente dada em
troca, mas que nem sempre se obtém com a mesma
disponibilidade dando em troca qualquer coisa. Além disso,
a maior parte das mercadorias é mais perecivel do que
dinheiro, e ele podera ter uma perda muito maior ao estoca-
las. E também, quando ele dispde de mercadorias, estard
mais sujeito a demandas de dinheiro as quais nao
conseguird responder do que se tiver o valor dessas
mercadorias depositado nos cofres. Acima e além de tudo
isso, seu lucro advém mais diretamente da venda do que da
compra, e por todas essas razbes ele estd muito mais
ansioso por trocar suas mercadorias por dinheiro do que seu
dinheiro por mercadorias. Mas embora determinado
comerciante com mercadorias em abundancia em seu
armazém possa as Vezes ir a ruina por nao conseguir vendé-
las a tempo, uma nagao ou um pais nao é suscetivel de tal
infortinio. Todo o capital de um comerciante consiste
frequentemente em mercadorias pereciveis destinadas a
adquirir dinheiro. Mas nao é mais do que uma parte muito
pequena da producao anual do solo e do trabalho de um
pais que sempre podera ser destinada a adquirir ouro e
prata de seus vizinhos. Uma parte muitissimo maior circula
e é consumida entre eles proprios; e mesmo do excedente
gque é enviado para o exterior, a maior parte é geralmente
destinada a aquisicao de outras mercadorias no estrangeiro.
Assim, embora o ouro e a prata nao tenham podido ser
trocados pelas mercadorias destinadas a adquiri-los, a
nacao nao ficara arruinada. Ela podera, é verdade, sofrer
alguma perda e enfrentar contratempos, e ser forcada a um
desses expedientes que sdao necessarios para substituir o
dinheiro. O produto anual desse solo e desse trabalho, no
entanto, sera o0 mesmo, Oou guase O mMesmo, COomo
usualmente acontece, porque o0 mesmo (ou quase o0 mesmo)
capital consumivel serd empregado para manté-lo. E
embora mercadorias nem sempre obtenham dinheiro tao



prontamente quanto o dinheiro obtém mercadorias, a longo
prazo elas o obtém mais necessariamente do que ele a elas.
Mercadorias podem servir a outros propdsitos além de
adquirir dinheiro, mas o dinheiro nao serve a outro propdsito
que nao o de adquirir mercadorias. Portanto, o dinheiro
necessariamente vai atras de mercadorias, mas as
mercadorias nem sempre ou nao necessariamente vao atras
de dinheiro. O homem que compra nem sempre estd
pensando em revender, mas, com frequéncia, em usar e
consumir, enquanto quem vende sempre pensa em comprar
de novo. O primeiro pode frequentemente ter realizado o
negdécio completo, mas o outro nunca tera feito mais do que
a metade de seu negocio. Nao é em préprio beneficio que
os homens querem dinheiro, mas por aquilo que podem
adquirir com ele.

Artigos de consumo, sabe-se, logo estao deteriorados,
enquanto o ouro e a prata sao por natureza mais duraveis,
e, se nao fosse por sua continuada exportacao, poderiam se
acumular durante eras inteiras, levando a um incrivel
aumento da riqueza real de um pais. Ao que parece,
portanto, nada pode ser mais desvantajoso para qualquer
pais do que um comércio que consista na troca de artigos
tao duradouros por outros tao pereciveis. No entanto, nao
consideramos desvantajoso o comércio que consiste na
troca de utensilios domésticos da Inglaterra por vinhos da
Franca; apesar de tais utensilios constituirem artigos
bastante durdveis, e se nao fosse por sua continuada
exportacdao, poderiam também se acumular durante eras
inteiras, levando a um incrivel aumento de panelas e
frigideiras do pais. Mas o que logo ocorre é que o numero
desses utensilios em cada pais é necessariamente limitado
pelo uso a que se destinam; que seria um absurdo ter mais
panelas e frigideiras do que o necessario para cozinhar os
alimentos que normalmente |4 se consomem; e que se a
guantidade de alimentos aumentasse, o nimero de panelas
e frigideiras prontamente aumentaria de acordo com isso,



com uma parte da quantidade aumentada de alimentos
sendo usada para adquirir esses utensilios, ou mantendo
um numero adicional de trabalhadores cujo negdcio é fazé-
los. Assim, com a mesma presteza deve ocorrer que a
quantidade de ouro e prata em cada pais seja limitada pelo
uso que se pode dar a esses metais; que seu uso consista
em fazer circular mercadorias, como uma moeda; e em
guarnecer mobilidrios domésticos, como prataria; que a
quantidade de moeda em cada pais seja regulada pelo valor
das mercadorias que circulardo por seu intermédio;
aumente esse valor e imediatamente uma parte desses
metais sera enviada ao exterior para adquirir, onde quer
que se possa adquiri-la, a quantidade adicional de moeda
requisitada para fazé-los circular. Que a quantidade de
prataria seja regulada pelo nimero e pela rigueza das
familias privadas que optam por se permitir a esse tipo de
luxo: aumente o nUmero e a riqueza dessas familias, e uma
parte dessa riqueza adicional serd muito provavelmente
empregada em adquirir, onde quer que se encontre, uma
quantidade adicional dessa prataria; que tentar aumentar a
rigueza de qualquer pais, seja nele introduzindo ou nele
retendo uma quantidade desnecessaria de ouro e prata, é
tao absurdo quanto seria tentar aumentar o bom animo de
familias privadas obrigando-as a manter um numero
desnecessario de utensilios de cozinha. Assim como a
despesa para a aquisicao desses utensilios desnecessarios
iria reduzir em vez de aumentar a quantidade ou a
qualidade das provisdes da familia, do mesmo modo, e tao
necessariamente, a despesa para adquirir uma gquantidade
desnecessaria de ouro e prata devera, em cada pais, reduzir
a rigueza que alimenta, veste e dd moradia, que mantém o
povo e |lhe da emprego. Deve-se lembrar que ouro e prata,
seja na forma de moeda ou de prataria, sao utensilios, tanto
quanto sao os de cozinha. Ao incrementar seu uso, ao
aumentar a quantidade de artigos de consumo postos em
circulacao ou preparados por meio deles, infalivelmente sua



quantidade aumentard; mas se se tentar, por medidas
extraordinarias, aumentar sua quantidade, infalivelmente
diminuird seu uso e até mesmo sua quantidade, que para
esses metais nunca podera ser maior do que Seu uso
requer. Eles estariam sempre acumulados para além dessa
quantidade, seu transporte sendo tao facil, e a perda que
acarretaria por ficarem ociosos e sem uso seria tao grande
que nenhuma lei poderia evitar que fossem imediatamente
enviados para fora do pais.

Nem sempre é necessario acumular ouro e prata para
permitir a um pais que conduza guerras no estrangeiro e
mantenha armadas e exércitos em paises distantes.
Armadas e exércitos sao mantidos nao com ouro e prata,
mas com bens de consumo. A nacao que, do produto anual
de sua industria doméstica, da receita anual que provém de
suas terras, sua mao de obra e seu capital consumivel, tem
recursos para adquirir esses bens de consumo em paises
distantes, tem condicao de |4 sustentar guerras.

Uma nacao pode adquirir meios de pagamento e provisoes
para um exército num pais distante de trés maneiras
diferentes: ou, em primeiro lugar, enviando para o exterior
alguma parte de seu ouro e prata acumulados; ou, em
segundo lugar, alguma parte do produto anual de suas
manufaturas; ou, em Jultimo lugar, alguma parte de seu
produto em estado bruto.

Em qualquer pais, o ouro e a prata que podem ser
devidamente considerados como acumulados ou estocados
apresentam-se em trés formas distintas: primeiro, o dinheiro
em circulacao; segundo, as pratarias de familias privadas;
por ultimo, o dinheiro que pode ter sido coletado durante
muitos anos de parcimdbnia e depositado no Tesouro do
principe.

Pode acontecer que muito seja economizado do dinheiro
em circulacao no pais, mas isso é raro, porque dificilmente
poderd haver dele muito excesso. O valor das mercadorias
compradas e vendidas anualmente em qualquer pais requer



que certa quantidade de dinheiro circule e se distribua entre
seus respectivos consumidores, e nao pode propiciar mais
emprego do que isso. O canal de circulacao
necessariamente tirara para si uma soma suficiente para
alimenta-lo, e nunca admitird mais do que isso. No entanto,
algo é retirado desse canal no caso de uma guerra no
estrangeiro. Devido ao grande nimero de pessoas que sao
mantidas no exterior, menos sao mantidas no pais. Menos
mercadorias circulam ai e menos dinheiro se torna
necessario para fazé-las circularr Uma quantidade
extraordindria de papel-moeda, de um tipo ou de outro, tais
como titulos do Tesouro, da Marinha e bancarios, é
geralmente emitida na Inglaterra em tais ocasides, e,
suprindo o lugar do ouro e da prata em circulacao, da
oportunidade a que se envie maior quantidade deles para o
exterior. Tudo isso, entretanto, nao prové mais do que
parcos recursos para manter uma guerra no estrangeiro
com muitas despesas e varios anos de duracao.

O derretimento de pratarias de familias privadas mostrou-
se, em cada ocasiao em que ocorreu, recurso ainda mais
insignificante. Os franceses, no inicio da ultima guerra, nao
obtiveram desse expediente vantagens suficientes para
compensar a perda desse estilo de vida luxuoso.

Os tesouros acumulados do principe, em tempos passados,
propiciavam recursos muito maiores e mais duradouros. Nos
tempos atuais, com excecao do rei da Prussia, acumular
tesouros nao parece ser parte da politica dos principes
europeus.

Os fundos que mantiveram as guerras no estrangeiro no
século atual, talvez as mais dispendiosas que a histodria
registra, parecem pouco depender da exportacao, seja de
dinheiro circulante, do proveniente de pratarias de familias
privadas ou do tesouro do principe. A Ultima guerra com a
Franca custou a Gra-Bretanha mais de 90 milhdes, incluindo
nao sé os 75 milhdes de uma nova divida contraida, mas
também os dois xelins adicionais em cada libra de imposto



territorial, que foi emprestado anualmente do fundo de
amortizacao. Mais de dois tercos dessas despesas
ocorreram em paises distantes: Alemanha, Portugal,
América, nos portos do Mediterrdneo, nas indias Ocidentais
e Orientais. Os reis da Inglaterra nao tinham tesouros
acumulados. Nunca soubemos de uma quantidade
extraordinaria de pratarias que tenha sido derretida. O ouro
e a prata em circulacao do pais, supde-se, nao excediam os
18 milhdes. Desde a Uultima recunhagem de ouro, no
entanto, acredita-se que boa parte tenha sido subestimada.
Suponhamos, portanto, de acordo com um computo dos
mais exagerados de que me lembro ter alguma vez visto ou
ouvido falar, que o ouro e a prata, juntos, montem a 30
milhdes. Se a guerra tivesse sido empreendida por meio de
nosso dinheiro, a maior parte dele, mesmo de acordo com
esse cOmputo, teria sido enviada e retornada pelo menos
duas vezes num periodo entre dois e sete anos. Se tal for a
suposicao, ela consistird no mais decisivo argumento para
demonstrar o quanto é desnecessario que o governo cuide
da preservacao do dinheiro, ja que, com base nessa
suposicao, todo o dinheiro do pais dever ter saido dele e a
ele retornado em duas ocasides diferentes num periodo tao
curto, sem que ninguém saiba qualquer coisa a respeito
disso. O canal de circulacao, todavia, nunca pareceu estar
mais vazio do que o usual durante qualquer parte desse
periodo. Poucas pessoas tiveram escassez de dinheiro, se
tinham recursos para pagar por ele. Os lucros do comércio
exterior, de fato, foram maiores do que o habitual durante
toda a guerra, mas especialmente quando ela chegava ao
fim. Isso ocasionou, como sempre ocasiona, um COMErcio
excessivo e sem fundos suficientes [overtrading ] em todas
as partes da Gra-Bretanha; e isso por sua vez ocasionou a
reclamacao usual por escassez de dinheiro, que sempre se
segue a atividade comercial excessiva. Muita gente queria
dinheiro sem ter recursos para adquiri-lo nem crédito para
toma-lo por empréstimo; e como os devedores tiveram



dificuldades para toma-lo emprestado, os credores
encontraram dificuldades para obter pagamento. Ouro e
prata, no entanto, podiam ser geralmente obtidos por seu
préprio valor, por agqueles que dispunham desse valor para
dar por eles.

O enorme dispéndio com a ultima guerra, portanto, deve
ter sido custeado nao pela exportacao de ouro e prata, mas
pela de mercadorias britanicas de um tipo ou de outro.
Quando o governo, ou aqueles que atuavam sob suas
ordens, contratava junto a um comerciante uma remessa
para algum pais estrangeiro, ele naturalmente se
empenhava em pagar a seu correspondente estrangeiro,
para quem havia emitido um titulo, enviando ao exterior
mais mercadorias do que ouro e prata. Se as mercadorias
da Gra-Bretanha nao tinham demanda naquele pais, ele
tentaria envia-las a algum outro pais, com o que poderia
obter um titulo contra esse pais. O transporte das
mercadorias, quando estas sao convenientemente
adequadas para o mercado, é sempre acompanhado de um
lucro consideravel; enquanto o de ouro e prata quase nunca
se acompanha de qualquer lucro. Quando esses metais sao
enviados ao exterior para a aquisicao de mercadorias
estrangeiras, o lucro do comerciante aumenta, nao da sua
aquisicao, mas da sua venda depois que os recebe. Porém,
quando sao enviados ao exterior apenas para pagar uma
divida, ele nao obtém retorno e, consequentemente,
nenhum lucro. O comerciante, entao, aplica sua
inventividade para encontrar um modo de pagar suas
dividas no exterior mais com a exportacao de mercadorias
do que com a de ouro e prata. E de acordo com isso que o
autor de O estado atual da nacdo ¢ comenta a grande
gquantidade de mercadorias britanicas exportadas no
decurso da ultima guerra, sem trazer nada em retorno.

Além dos trés tipos de ouro e prata acima mencionados,
existe em grandes paises comerciais uma enorme
quantidade desses metais em lingotes sendo



alternadamente importada e exportada para fins de
comércio exterior. Esses metais em lingotes, ao circular
entre os diferentes paises comerciais da mesma maneira
gque as moedas circulam em cada pais especifico, podem ser
considerados como o dinheiro da grande republica
mercantil. A moeda nacional tem sua movimentacao e seu
direcionamento determinados pelas mercadorias que
circulam dentro do ambito de cada pais em particular; o
dinheiro da republica mercantil, por aquelas que circulam
entre os diferentes paises. Parte desse dinheiro da grande
republica mercantil pode ter sido, e provavelmente foi,
empregada no custeio da Ultima guerra. Em tempo de
guerra generalizada, é natural supor que esse dinheiro
receba um movimento e uma direcao, diferente do que
usualmente acontece em tempos de paz profunda; que ele
circule mais nas proximidades do lugar da guerra, e seja
mais empregado para adquirir 13, e nos paises vizinhos, o
pagamento e as provisdes para os diferentes exércitos. Mas
gualquer que tenha sido a parte desse dinheiro da republica
mercantil que a Gra-Bretanha possa ter empregado
anualmente dessa maneira, ele deve ter sido adquirido a
cada ano por meio de mercadorias britanicas ou por
qualquer outra coisa que tenha sido obtida por intermédio
delas — o que ainda nos leva de volta as mercadorias, a
producdao anual da terra e ao trabalho do pais como os
ultimos recursos que nos permitem conduzir a guerra. De
fato, é natural supor que uma despesa anual tdo alta deva
ter sido custeada por uma grande producao anual. O
dispéndio de 1761 , por exemplo, importou em mais de 19
milhdées. Nenhum montante acumulado poderia suportar tal
profusao anual. Todo o ouro e toda a prata importados
anualmente por Espanha e Portugal, de acordo com os
melhores calculos, em geral nao excedem muito os 6
milhdes de libras esterlinas, que, em alguns anos, mal
pagariam as despesas de quatro meses da Ultima guerra.



As mercadorias mais apropriadas para serem
transportadas a paises distantes, para adquirirem 1& o
pagamento das provisdes de um exército ou alguma parte
do dinheiro da republica mercantil a ser empregado na
aquisicao dessas provisoes, parecem ser as melhores e mais
aperfeicoadas manufaturas, que atingem um grande valor
num volume pequeno, e podem, assim, ser exportadas a
longas distancias a baixo custo. Um pais cuja industria
produz um grande excedente anual de tais manufaturas,
gue sao geralmente exportadas para paises estrangeiros,
pode conduzir por muitos anos uma qguerra muito
dispendiosa no exterior sem precisar exportar vasta
quantidade de ouro e prata, nem mesmo dispor de tal
quantidade para exportar. Nesse caso, uma parte
consideravel do excedente anual de suas manufaturas deve
realmente ser exportada sem trazer retorno para o pais,
embora o traga para o comerciante; assim, 0 governo
adquire do comerciante seus titulos contra os paises
estrangeiros para |a adquirir o pagamento e as provisoes
para o exército. Alguma parte desses excedentes, no
entanto, ainda pode continuar trazendo retorno. Os
manufatores, durante a guerra, terao uma dupla demanda
sobre eles, e serao chamados, primeiro, para incrementar
as mercadorias a serem enviadas ao exterior para o
pagamento dos titulos sacados contra paises estrangeiros, a
fim de pagar e provisionar o exército; e, depois, para
incrementar o que for necessario para adquirir os bens de
retorno comuns que usualmente tém sido consumidos no
pais. Em meio a mais destrutiva guerra no estrangeiro,
portanto, a maior parte das manufaturas pode
frequentemente ter um grande florescimento; e, ao
contrario, pode declinar com a volta da paz. Podem florescer
em meio a ruina de seu pais, e comecar a decair com a
volta de sua prosperidade. As diferentes situacboes de
muitos ramos distintos das manufaturas britanicas durante



a Ultima guerra, e por algum tempo depois da paz, podem
servir como ilustracao do que foi dito aqui agora.

Nenhuma guerra no exterior com grande dispéndio ou
duracao pode ser sustentada convenientemente pela
exportacao de produtos do solo em estado bruto. As
despesas de seu envio a um pais estrangeiro em
quantidade tal que pudesse prover o pagamento e as
provisbes de um exército seriam grandes demais. Poucos
paises produzem muito mais produtos em estado bruto do
que o suficiente para a subsisténcia de seus proprios
habitantes. Enviar ao exterior qualquer grande quantidade
desses produtos, portanto, seria enviar uma parte da
necessaria subsisténcia do povo. O que nao acontece com a
exportacao de manufaturas. O correspondente a
manutencao das pessoas empregadas em sua producao
permanece no pais, e sé a parte excedente de seu trabalho
é exportada. O sr. Hume menciona frequentemente a
incapacidade dos antigos reis da Inglaterra para conduzir,
sem interrupcao, qualquer guerra de longa duracao no
exterior. Os ingleses, naquela época, nao dispunham de
nenhum recurso para adquirir o pagamento e as provisoes
de seus exércitos nos paises estrangeiros, a nao ser o
produto em estado bruto do solo, do qual nao se podia
economizar uma parte consideravel do consumo interno ou
umas poucas manufaturas de tipo mais rudimentar, cujo
transporte, assim como no caso do produto em estado
bruto, era demasiadamente dispendioso. Essa incapacidade
nao surgiu da falta de dinheiro, mas da caréncia de
manufaturas melhores e mais aperfeicoadas. Na Inglaterra,
comprar e vender eram transacdes feitas por meio do
dinheiro, assim como agora. A quantidade de dinheiro
circulante deveria sustentar, na mesma proporcao de
numero e valor, as aquisicdes e vendas realizadas naquele
momento, como ela faz com as que sao feitas atualmente;
ou, em vez disso, devem ter sustentado uma proporcao
maior, porgue nao havia entao papel-moeda, que hoje



preenche grande parte do que era o emprego de ouro e
prata. Entre as nacdes que pouco conhecem de comércio e
manufaturas, o soberano raramente pode, em ocasidoes
extraordindrias, obter qualquer ajuda considerdavel da parte
de seus suditos, por razdes que serdo explicadas a sequir. E
em paises assim, portanto, que ele geralmente se empenha
em acumular um tesouro, como o Unico recurso de que
pode dispor em tais emergéncias. Independente de ser ou
nao necessario, ele estd em tal situacdao naturalmente
predisposto a parcimOnia e a acumulacao. Naquele Estado
simples, mesmo a despesa de um soberano nao é dirigida
pela ostentacao que se delicia no espalhafatoso
refinamento de uma corte, mas ¢é empregada na
liberalidade para com seus inquilinos e na hospitalidade
para com seus servidores. Liberalidade e hospitalidade
raramente levam a extravagancia; a ostentacao, porém,
gquase sempre sim. Todo chefe tartaro, portanto, tem um
tesouro. Dizia-se que os tesouros de Mazepa, chefe dos
cossacos na Ucrania, o famoso aliado de Carlos xii , eram
muito grandes. Todos os reis franceses da linhagem dos
merovingios tinham tesouros. Quando dividiram o reino
entre seus diversos filhos, dividiram também seu tesouro.
Da mesma forma, o0s principes saxdes e 0s primeiros reis
depois da conquista parecem ter acumulado tesouros. O
primeiro feito de cada novo reinado era se apossar do
tesouro do rei precedente, como a medida mais essencial
para assegurar a sucessao. Os soberanos de paises
desenvolvidos e comerciais nao tém a mesma necessidade
de acumular tesouros, porque podem em geral obter de
seus suditos ajudas extraordinarias em ocasides
extraordindrias. Também estdao menos dispostos a fazer
isso. Eles naturalmente, talvez necessariamente, seqguem a
moda da época, e sua despesa vem a ser condicionada a
mesma ostentacao extravagante que condiciona aquela de
todos os outros grandes proprietarios em seus dominios. O
insignificante fausto de sua corte se torna a cada dia mais



brilhante, e os gastos que acarreta nao sé impedem a
acumulacao, mas com frequéncia dilapidam os fundos
destinados a despesas mais necessarias. O que Dercilidas
disse sobre a corte da Pérsia pode ser aplicado a de varios
principes europeus: que ele viu la muito esplendor, mas
pouco poder, e muitos servos, mas poucos soldados.

A importacao de ouro e prata nao é o principal beneficio, e
muito menos o Unico, que uma nacao aufere de seu
comércio exterior. Quaisquer que sejam os lugares entre os
guais se realiza o comércio exterior, todos eles auferem
dele dois beneficios distintos. Ele leva para fora a parte
excedente do produto da terra e do trabalho para lugares
nos quais nao ha demanda entre eles, e traz em troca
alguma outra coisa para a qual existe demanda. Ele da valor
a seus supérfluos ao troca-los por outra coisa que possa
satisfazer uma parte de suas caréncias, e aumenta a sua
fruicdo. Por esse meio, a estreiteza do mercado doméstico
nao impede que a divisao do trabalho, em nenhum ramo
especifico de oficio ou manufatura, seja levada ao mais alto
grau de perfeicao. Ao abrir um mercado mais amplo para
qualquer parte que seja do produto de seu trabalho que
possa exceder o consumo doméstico, ele estimula a que se
melhorem suas forcas de producao e que se incremente seu
produto anual ao maximo, aumentando assim a receita real
e a rigueza da sociedade. O comércio exterior estd
continuamente  desempenhando esses grandes e
importantes servicos para todos os diferentes paises nos
guais ele é levado a efeito. Todos esses paises auferem do
comércio exterior um grande beneficio, embora geralmente
aufira mais aquele no qual o comerciante reside, pois ele se
empenha mais em suprir as caréncias e enviar para fora os
supérfluos de seu préprio pais do que os dos outros paises.
Importar o ouro e a prata de que sao carentes os paises que
nao tém minas &, sem dulvida, parte do negdcio de comércio
exterior. E, no entanto, uma parte muito insignificante dele.
Um pais que conduza um comércio exterior apenas para



esse fim raramente teria ocasiao de fretar mais do que um
navio em todo um século.

N3o é por causa da importacao de ouro e prata que a
descoberta da América enriqgueceu a Europa. Devido a
abundancia de minas na América, esses metais ficaram
mais baratos. Um servico de baixela pode agora ser
adquirido por cerca de uma terca parte do milho, ou uma
terca parte do trabalho que teria custado no século xv. Com
a mesma despesa anual em trabalho e mercadorias, a
Europa pode obter por ano cerca de trés vezes a quantidade
de baixelas que poderia comprar naquele tempo. Mas
gquando uma mercadoria é vendida por uma terca parte do
gue era seu preco usual, nao sé aqueles que ja a adquiriram
antes podem adquirir trés vezes sua quantidade de entao,
como ela também baixa a um nivel que a torna acessivel a
um nUdmero muito maior de compradores, talvez dez vezes
maior, talvez vinte vezes maior do que o niUmero anterior.
Assim, pode haver atualmente na Europa nao sé trés vezes,
mas mais de vinte ou trinta vezes mais baixelas que haveria
nela agora, mesmo no atual estagio de progresso, se a
descoberta das minas da América nunca tivesse ocorrido.
Até certo ponto, a Europa sem dulvida obteve uma real
vantagem, embora trivial. A barateza do ouro e da prata
torna esses metais, em certa medida, menos adequados a
servir como dinheiro do que eram antes. Para fazer as
mesmas aquisicdes, precisamos nhos munir de maior
quantidade deles, e carregar no bolso cerca de um xelim,
guando antes um groat d seria suficiente. Dificil dizer o que
é mais trivial, se esta inconveniéncia ou a conveniéncia
oposta. Nem uma nem outra poderiam fazer qualquer
mudanca essencial na situacao da Europa. A descoberta da
América, no entanto, certamente fez uma mudanca das
mais fundamentais. Ao abrir um novo e inexaurivel mercado
a todas as mercadorias da Europa, ela ocasionou novas
divisbes do trabalho e aperfeicoamentos nos oficios, os
guais, no ambito estreito do comércio antigo, nunca



poderiam ter ocorrido pela falta de um mercado que
absorvesse dele a maior parte de seu produto. As forcas
produtivas do trabalho foram aperfeicoadas, e sua producao
aumentou em todos os diversos paises da Europa, e junto
com ela a receita efetiva e a riqueza de seus habitantes. As
mercadorias da Europa eram quase todas novidade na
Ameérica, e muitas das da Ameérica eram novidade na
Europa. Assim, comecou a haver um novo esquema de
trocas que nunca tinha sido imaginado e que se provaria
naturalmente tao vantajoso para o Novo Continente quanto
com certeza o era para o Velho Continente. A injustica
brutal dos europeus tornou esse fato, que deveria ter sido
benéfico para todos, em algo ruinoso e destrutivo para
varios desses infelizes paises.

A descoberta de um caminho para as indias Orientais pelo
cabo da Boa Esperanca, que aconteceu mais ou menos na
mesma época, abriu um campo para o comércio exterior
talvez ainda mais extenso do que o da América, apesar da
maior distancia. Nao havia sendao duas nacdoes na América
em estagio superior ao de selvagens, em qualquer aspecto,
e elas foram destruidas quase assim que descobertas. As
restantes eram simplesmente selvagens. Mas os impérios
da China, do Industdo, do Japao, assim como varios outros
nas indias Orientais, sem dispor de minas mais ricas em
ouro e prata, eram, sob qualquer outro aspecto, muito mais
ricas, mais bem cultivadas e mais avancadas em todos os
oficios e manufaturas do que o México ou o Peru, mesmo se
dermos crédito, quando claramente nao merecem, aos
relatos de escritores espanhdis a respeito da antiguidade
desses impérios. Mas nacdes ricas e civilizadas sempre
podem fazer trocas entre si em valores maiores do que com
selvagens e béarbaros. A Europa, no entanto, obteve até
agora muito menos vantagem de seu comércio com as
indias Orientais do que do comércio com a América. Os
portugueses monopolizaram para si o comércio com as
indias Orientais durante cerca de um século, e foi sé



indiretamente e por intermédio deles que outras nacdes da
Europa puderam enviar para aqueles paises, ou deles
receber, quaisquer mercadorias. Quando os holandeses, no
comeco do Uultimo século, comecaram a usurpar esse
comércio dos portugueses, estes concentraram todo o seu
negdcio com as indias Orientais numa Unica companhia. Os
ingleses, franceses, suecos e dinamargueses seguiram
todos seu exemplo, de modo que nenhuma grande nacao da
Europa chegou a ter o beneficio de um comércio livre com
as indias Orientais. Ndo é preciso apontar nenhum outro
motivo que explique por que esse comércio nunca foi tao
vantajoso quanto o comércio com a América, o qual, entre
guase todas as nacoes da Europa e suas préprias colbnias, é
livre para todos os itens. Os privilégios exclusivos dessas
companhias das indias Orientais, suas vastas riquezas, o
grande favorecimento e protecao que elas extorquem de
seus respectivos governos, suscitaram muita inveja delas.
Essa inveja, com frequéncia, tem apresentado esse
comércio como totalmente pernicioso, por conta das
grandes quantidades de prata que ele exporta a cada ano
dos paises de onde é conduzido. As partes as quais isso
concerne responderam qgue Sseu COmeércio, com sua
continuada exportacao de prata, pode realmente ter
empobrecido a Europa em termos gerais, mas nao o pais
em particular de onde tal comércio estava sendo conduzido,
porque, com a exportacao de parte do que vinha em troca
para outros paises europeus, ele trazia anualmente para
casa uma quantidade muito maior daquele metal do que
tinha levado para fora dele. Porém a objecdo e sua resposta
se baseiam exatamente na nocao popular que eu estava
agora examinando. Nao é necessario, portanto, dizer mais
nada sobre qualquer das duas. Com a exportacao anual de
prata para as indias Orientais, as baixelas provavelmente
estdao mais caras na Europa do que, de outro modo,
poderiam ser; e a prata cunhada em moedas provavelmente
adquire maior quantidade tanto de trabalho quanto de



mercadorias. O primeiro desses efeitos representa uma
perda muito pequena, e o0 segundo, uma vantagem muito
pequena; ambos sao insignificantes demais para merecer
qualquer fracdao de atencao publica. O comércio para as
indias Orientais, ao abrir um mercado para os produtos da
Europa, ou, 0 que vem a ser guase a mesma coisa, para o
ouro e a prata que sao adquiridos com esses produtos,
necessariamente tendera a aumentar a producao de artigos
europeus e, consequentemente, a riqueza efetiva e a renda
da Europa. O fato de até agora ele os ter aumentado tao
pouco se deve provavelmente as restricbes com as quais
opera em toda parte.

Creio que seja necessario, embora com o risco de ser
tedioso, examinar extensivamente essa nocao popular de
que a rigueza consiste em dinheiro, ou em ouro e prata.
Dinheiro, na linguagem comum, como ja observei, com
frequéncia significa riqueza, e essa ambiguidade de
expressao tornou essa nocao popular tao familiar para nés
gque até mesmo os que estao convencidos de sua condicao
de absurdo estao muito dispostos a esquecer seus proprios
principios e, no curso de seu raciocinio, toma-la como certa,
garantida e inegavel verdade. Alguns dos melhores autores
ingleses que escrevem sobre comércio comecam
observando que a rigueza de um pais consiste nao somente
em ouro e prata, mas em terras, casas e bens de consumo
de todos os diferentes tipos. Todavia, no decorrer de suas
argumentacoes, as terras, as casas e 0s bens de consumo
parecem escapar da memodria deles, e a forca de seus
argumentos muitas vezes se baseia na suposicao de que a
riqueza consiste em ouro e prata, e de que multiplicar esses
metais é o grande objetivo da inddstria e do comércio
nacionais.

No entanto, estabelecidos esses dois principios, o de que a
riqueza consiste em ouro e prata e o de que esses metais
podem ser trazidos para um pais que nao tenha minas
somente por meio da balanca comercial, ou seja, pela



exportacao de um valor maior do que o da importacao,
tornou-se necessariamente o grande objetivo da economia
politica diminuir o maximo possivel a importacdao de
mercadorias estrangeiras para consumo interno e aumentar
0 maximo possivel a exportacao do produto da industria
nacional. Esses dois grandes mecanismos de
enriquecimento do pais, portanto, sao as restricoes a
importacao e o incentivo a exportacao.

As restricdes a importacao eram de dois tipos.

Primeiro, restricbes a importacao de mercadorias
estrangeiras para consumo interno que pudessem ser
produzidas no pais, fosse qual fosse o pais do qual eram
importadas.

Segundo, restricbes a importacao de mercadorias de
quase todos os tipos daqueles paises especificos em relacao
a0s quais a balanca comercial era tida como desvantajosa.

Essas diferentes restricoes consistiam ora em altas taxas
aduaneiras, ora em proibicao absoluta.

A exportacao era estimulada as vezes pela restituicao de
tributos, as vezes por subsidios, as vezes por contratos
comerciais vantajosos com Estados estrangeiros, as vezes
pelo estabelecimento de colbnias em paises distantes.

A restituicao de tributos era feita em duas circunstancias
diferentes. Quando os manufatores do pais estavam sujeitos
a qualquer taxa ou imposto, ou a totalidade ou parte disso
era descontada na exportacao; e quando mercadorias
estrangeiras sujeitas a tributacdo eram importadas para
serem novamente exportadas, ou a totalidade ou parte
desse tributo era as vezes restituida quando da exportacao.

Subsidios eram concedidos como incentivo para
manufatores iniciantes ou para industrias de outros tipos
que, supunha-se, deveriam merecer beneficios especiais.

Por meio de contratos comerciais vantajosos, privilégios
especificos eram obtidos em algum Estado estrangeiro para
as mercadorias e os comerciantes do pais, além daqueles
concedidos aos de outros paises.



Com o estabelecimento de colbnias em paises distantes,
frequentemente se conseguiam nao somente privilégios
especificos, mas um monopdlio das mercadorias e dos
comerciantes do pais que as estabelecia.

Os dois tipos de restricboes a importacdao acima
mencionados, juntamente com essas quatro medidas de
estimulo a exportacao, constituem os seis meios principais
pelos quais o sistema comercial se propde a aumentar a
quantidade de ouro e prata em qualquer pais, invertendo a
balanca comercial a seu favor. Vou abordar cada um deles
num capitulo especifico e, sem avancar muito mais em
consideracdes sobre sua suposta tendéncia de trazer
dinheiro para o pais, vou examinar principalmente o que
parecem ser os efeitos de cada um deles na producao anual
de sua industria. Conforme eles tendam a aumentar ou a
reduzir o valor dessa producao anual, deverao,
evidentemente, tender ou a incrementar ou a diminuir a
rigueza real e a renda do pais.

a “Industria”, aqui e muitas vezes neste livro, esta no sentido de “capacidade de
produzir”, “trabalho”, “atividade”, “industriosidade” etc. (n. t.)

b “Presente século” é século xviii , e “século passado” é o século xvii . O texto
de Adam Smith é de 1776 . (n. t.)

¢ Edmund Burke (1729-97 ). (n. t.)

d Quatro pence. (n. t.)



4
Restricdes a importacao
de mercadorias

Ao se restringir, seja por meio de altos impostos, seja por
proibicao absoluta, a importacao do estrangeiro de
mercadorias que possam ser produzidas no proprio pais, o
monopdlio fica mais ou menos assegurado em casa para a
indUstria nacional empregada em produzi-las. Assim, a
proibicao de importar gado vivo ou provisdes de carne
conservada em sal de paises estrangeiros garante aos
criadores da Gra-Bretanha o monopdlio do mercado caseiro
para o fornecimento de carne aos acougues. Os altos
impostos sobre a importacao de cereais, que em tempos de
abundancia moderada correspondem a uma proibicao,
propiciam igual vantagem aos cultivadores desses produtos.
A proibicao da importacao de artigos de la estrangeiros é
igualmente favoravel aos manufatores de la. A manufatura
da seda, mesmo que utilize matérias-primas totalmente
estrangeiras, ultimamente tem obtido as mesmas
vantagens. A manufatura do linho ainda nao as obteve, mas
avanca a passos largos nesse sentido. Da mesma maneira,
muitos outros tipos de manufatores tém obtido na Gra-
Bretanha, ou totalmente ou muito préximo disso, um
monopdlio contra seus conterraneos. A variedade de
mercadorias cuja importacao para a Gra-Bretanha é
proibida, ou de todo ou em determinadas circunstancias,
excede muito o que poderiam facilmente supor aqueles que
nao estao bem familiarizados com as leis aduaneiras.



Nao pode haver dulvida de que esse monopdlio do
mercado interno frequentemente déd um grande estimulo ao
tipo especifico de industria que dele se aproveita, e muitas
vezes direciona para esse emprego uma parcela maior,
tanto de trabalho quanto de capital da sociedade, do que
direcionaria se nao fosse por isso. Mas se isso tende a
incrementar a industriosidade geral da sociedade ou a lhe
dar uma orientacao mais vantajosa, nao é de todo evidente.

A industriosidade geral da sociedade nunca pode exceder
0 que o capital da sociedade pode empregar. Assim como o
numero de trabalhadores que uma pessoa particular pode
manter no emprego deve estar em certa proporcao com o
capital dessa pessoa, também o nimero daqueles que se
pode manter continuamente empregados por todos o0s
membros de uma grande sociedade deve estar em certa
proporcao com todo o capital dessa sociedade, e nunca
pode exceder essa proporcao. Nenhuma regulamentacao do
comércio pode aumentar quantitativamente a
industriosidade de qualquer sociedade além do que seu
capital pode manter. S6 pode desviar uma parte a uma
direcao para a qual, de outra maneira, ela nao teria se
dirigido; e de forma alguma é certo que essa direcao
artificial possa ser mais vantajosa para a sociedade do que
aguela para a qual ela se direcionaria de acordo com sua
tendéncia natural.

Todo individuo sempre se esforca para encontrar o
emprego mais vantajoso possivel para o capital de que ele
dispde. De fato, é a sua prépria vantagem, e nao a da
sociedade, que ele tem em vista. Mas o estudo de sua
prépria vantagem o leva naturalmente, ou mesmo
necessariamente, a preferir aquele emprego que é o mais
vantajoso para a sociedade.

Em primeiro lugar, cada individuo se empenha em
empregar seu capital o mais préximo possivel de sua
residéncia e, consequentemente, tanto quanto possivel, no
suporte da industria de seu pais, desde que sempre possa



com isso obter o lucro normal, ou nao muito menor do que
os lucros normais do capital.

Assim, por lucros iguais ou aproximadamente iguais, todo
comerciante de atacado prefere sem dulvida o comércio
interno ao comércio exterior de consumo, € 0 COmércio
exterior de consumo ao de transportes. @ No comércio
interno, seu capital nunca esta longe de seu controle, como
acontece frequentemente no comércio exterior de bens de
consumo. Ele pode conhecer melhor o carater e a situacao
das pessoas nas quais confia, e se acontecer de ser
enganado, conhece melhor as leis do pais onde deve buscar
ressarcimento. No comércio de transportes, o capital do
comerciante é, de certo modo, dividido entre dois paises
estrangeiros, e nenhuma fracao dele jamais terd
necessariamente de ir para seu lugar de residéncia, ou
posta sob sua prépria e imediata vista e comando. Do
capital que um comerciante de Amsterdam emprega
transportando trigo de Konnigsberg para Lisboa, e fruta e
vinho de Lisboa para Konnigsberg, geralmente metade estd
em Konnigsberg e a outra metade em Lisboa. Nenhuma
fracao dele jamais precisara ir para Amsterdam. O lugar de
residéncia natural para tal comerciante deve ser
Konnigsberg ou Lisboa, e sé circunstancias muito especiais
podem fazé-lo preferir ter residéncia em Amsterdam. No
entanto, o incObmodo que ele sente por estar separado e tao
longe de seu capital geralmente o faz levar para Amsterdam
parte das mercadorias de Konnigsberg que ele destina ao
mercado de Lisboa, e também parte das mercadorias de
Lisboa que ele destina ao mercado de Konnigsberg; e
embora isso inevitavelmente o submeta a um custo duplo
de carga e descarga, bem como ao pagamento de alguns
impostos e aduanas, ainda com vistas a ter parte de seu
capital sempre sob sua prépria vista e seu comando, ele de
bom grado se submete a esse custo extraordinario; e é
dessa maneira que cada pais que tem uma participacao
consideravel no comércio dos transportes torna-se sempre o



empoédrio, ou mercado geral, para as mercadorias dos
diferentes paises para cujo comércio o transporte é feito por
ele. O comerciante, para economizar uma segunda
operacao de carga e descarga, empenhar-se-a sempre em
vender no mercado interno tanto quanto puder das
mercadorias dos diferentes paises, e assim, na medida do
possivel, converter seu comércio de transporte em comércio
exterior de bens de consumo. Do mesmo modo, um
comerciante que esteja engajado em comércio exterior de
bens de consumo, quando recolhe e redne mercadorias de
paises estrangeiros, ficara sempre satisfeito se, com um
lucro igual ou aproximadamente igual, vender a maior parte
possivel desses bens em seu pais. Ele se poupa do risco e
das atribulacdes da exportacao quando, tanto quanto possa,
converte assim seu comércio exterior de bens de consumo
em comeércio interno. Dessa maneira, o préprio pais é o
centro, se assim posso dizer, em torno do qual os capitais
dos habitantes de cada pais circulam continuamente e para
o qual estao sempre tendendo, embora, por razdes
particulares, possam as vezes ser retirados e repelidos para
encontrar empregos em paises mais distantes. Mas um
capital empregado num comércio interno, como ja se
demonstrou, vai necessariamente acionar uma quantidade
maior de industrias domésticas, bem como prover renda e
emprego para um numero maior de habitantes do pais do
que um capital igual que for empregado em comércio
exterior de bens de consumo; e o capital empregado em
comércio exterior de bens de consumo tem a mesma
vantagem em relacao a um capital igual empregado no
comércio de transportes. Portanto, para lucros iguais, ou
aproximadamente iguais, cada individuo inclina-se, sem
duvida, a empregar seu capital do modo em que ele
provavelmente seja mais capaz de dar o maior apoio a
indUstria nacional e prover renda e emprego a um maior
numero de pessoas em seu préprio pais.



Em segundo lugar, todo individuo que emprega seu capital
em apoio a industria nacional necessariamente se empenha
em direcionar essa industria para que seu produto tenha o
maior valor possivel.

O produto da induUstria é aquilo que ela acrescenta ao
objeto ou as matérias-primas em que é aplicada. Na
proporcao em que o valor desse produto seja grande ou
pequeno, assim sera, de acordo com isso, o lucro do
empregador. Mas é sé visando ao lucro que qualquer pessoa
emprega um capital para dar suporte a industria; e essa
pessoa, portanto, se empenhara sempre em dar suporte
aquela industria cujo produto seja mais capaz de alcancar o
maior valor, ou de ser trocado pela maior quantidade de
dinheiro ou de outras mercadorias.

Porém a renda anual de cada sociedade é sempre
precisamente igual ao valor de troca de toda a producao
anual de sua industria, ou seja, é exatamente a mesma
coisa que esse valor de troca. Cada individuo, portanto, se
empenha o mais que pode em empregar seu capital no
suporte a indudstria nacional, e também em direcionar essa
indUstria para um produto que seja do maior valor possivel;
cada individuo trabalha necessariamente para fazer a renda
anual da sociedade tao grande quanto ele possa conseqguir.
Em geral, ele de fato nao tem a intencao de promover o
interesse publico, nem sabe o quanto o estd promovendo.
Ao preferir dar suporte a indudstria doméstica e nao a
estrangeira, ele tem em vista apenas sua prépria
seguranca; e ao direcionar essa industria de tal maneira que
seu produto possa ser do maior valor possivel, ele tenciona
apenas seu proéprio ganho, e nisso é, como em muitos
outros casos, conduzido por uma mao invisivel para produzir
um desfecho que nao faz parte de sua intencao. Nem
sempre €& pior para a sociedade que ela nao tenha
participado dessa intencdo. Ao perseguir seu proprio
interesse, esse individuo frequentemente promove o
interesse da sociedade de forma mais efetiva do que se



realmente tivesse a intencao de promové-lo. Eu nunca
soube de muitos beneficios trazidos por aqueles que
pretendem comerciar tendo em vista o bem publico. E uma
situacao, de fato, nao muito comum entre comerciantes, e
nao sao necessarias muitas palavras para dissuadi-los disso.

Quais os tipos de indlstria doméstica em que seu capital
pode ser empregado, e qual produto é mais capaz de ter o
maior valor, cada individuo, em sua situacao local,
evidentemente pode julgar muito melhor do que qualquer
estadista ou legislador poderia fazer por ele. O estadista
que tentasse orientar pessoas privadas sobre como elas
deveriam empregar seus capitais nao apenas arcaria com
uma preocupacao das mais desnecessarias, mas assumiria
uma autoridade que nao sé nao poderia ser confiada a uma
Unica pessoa, como também a nenhum conselho ou senado,
e que em lugar nenhum seria mais perigosa do que nas
maos de um homem leviano e presuncoso o bastante para
se julgar capaz de exercé-la.

Conceder o monopdlio do mercado interno ao produto da
indUstria doméstica, em qualquer oficio ou manufatura
especificos, significa em certa medida orientar as pessoas
privadas sobre como devem empregar seus capitais, e
deve, em quase todos o0s casos, se constituir numa
regulamentacao inutil ou prejudicial. Se o produto nacional
pode ser comprado aqui tao barato quanto o da industria
estrangeira, a regulamentacdao é evidentemente indtil. Se
nao pode, ela devera geralmente ser prejudicial. Todo chefe
de familia prudente tem como maxima nunca tentar fazer
em casa o que |lhe custara mais caro fazer do que comprar.
O alfaiate nao tenta fazer seus préprios sapatos, mas os
compra do sapateiro. O sapateiro nao tenta fazer suas
préprias roupas, mas usa um alfaiate. O agricultor nao tenta
fazer nem um nem outro, mas emprega esses dois artifices.
Todos eles veem como seu interesse empregar toda a sua
indUstria de modo a auferir alguma vantagem sobre seus
vizinhos, e adquirir com uma parte de seu produto, ou, o



que vem a ser a mesma coisa, ao preco de uma parte deles,
qualquer outra coisa de que venham a precisar.

O que é prudéncia no comportamento de cada familia
privada dificilmente serd leviandade no comportamento de
um grande reino. Se um pais estrangeiro pode nos suprir
com uma mercadoria mais barata do que somos capazes de
produzi-la, € melhor compra-la deles usando alguma parte
de nossa prépria industria, empregada de um modo no qual
tenhamos certa vantagem. A industria de nosso pais em
geral, sendo sempre proporcional ao capital que a emprega,
nao diminuira com isso, ndo mais do que a dos acima
mencionados artifices; mas apenas se deixa que ela
encontre o caminho no qual possa ser empregada com a
maior vantagem possivel. Certamente nao é empregada
com a maior vantagem quando é direcionada a um item que
é mais barato comprar do que fazer. Com certeza, o valor
de sua producao anual € mais ou menos diminuido quando
ela é desviada de produzir mercadorias que evidentemente
tém mais valor do que a mercadoria que ela agora esta
direcionada a produzir. De acordo com essa suposicao, a
mercadoria poderia ser adquirida de paises estrangeiros por
um preco mais barato do que pode ser produzida no pais.
Poderia, portanto, ter sido adquirida com apenas uma parte
das mercadorias, ou, 0 que é a mesma coisa, com apenas
uma parte do preco das mercadorias que uma industria
mantida com um capital igual teria produzido no pais, se
tivesse sido deixado seguir seu curso natural. Desse modo,
a industria do pais é desviada de um emprego mais
vantajoso para um menos vantajoso, e o valor de troca de
seu produto anual, em vez de ser aumentado, de acordo
com a intencdao do legislador, necessariamente sera
diminuido por qualquer regulamentacao desse tipo.

Por meio de uma regulamentacao dessas, de fato,
determinada manufatura pode as vezes ser adquirida mais
cedo do que seria sem tal regulamentacao, e depois de
certo tempo pode ser feita em casa por um preco tao barato



quanto ou mais barato do que no pais estrangeiro. Mas
embora a industriosidade da sociedade possa ser conduzida
com vantagem em um canal especifico antes do que
poderia ser conduzida sem a regulamentacao, isso de modo
algum significa que a soma total, seja de sua industria ou de
sua renda, possa alguma vez ser aumentada por tal
regulamentacao. A industriosidade da sociedade pode
aumentar somente em proporcao a seus aumentos de
capital, e seu capital s6 pode aumentar em proporcao ao
que pode ser gradualmente economizado de sua renda. Mas
o efeito imediato de cada regulamentacdo dessas é a
diminuicdo da renda, e com certeza nao é provavel que
aquilo que diminui a renda aumente o capital mais depressa
do que ele teria aumentado por si mesmo se se deixasse
que tanto o capital quanto a inddstria encontrassem seus
empregos naturais.

Se, no entanto, por falta de tal regulamentacao, a
sociedade nunca adquirisse a manufatura proposta, ela nao
seria, por conta disso, necessariamente mais pobre em
qualquer periodo de sua duracdao. Em cada periodo de sua
duracao, todo o seu capital e toda a sua inddstria ainda
poderiam ter sido empregados, embora em itens diferentes,
de um modo que seria 0 mais vantajoso naquele momento.
Em cada periodo, sua renda poderia ter sido a maior que
seu capital poderia proporcionar, e tanto o capital quanto a
renda poderiam ter sido aumentados com a maior rapidez
possivel.

As vantagens naturais que um pais tem em relacao a outro
na producao de determinados produtos sao algumas vezes
tao grandes que é sabido em todo o mundo que é indutil
lutar contra elas. Por meio de estufas, alfobres e paredes
aquecidas, podem-se cultivar uvas muito boas na Escdcia, e
também se pode fazer delas um vinho muito bom por um
custo aproximadamente trinta vezes maior do que, com
pelo menos a mesma qualidade, pode-se trazé-lo de paises
estrangeiros. Seria razoavel uma lei que proibisse a



importacao de todos os vinhos estrangeiros meramente
para estimular o mercado de claretes e borgonhas na
Escécia? Mas se for um inegavel absurdo optar por
empregar trinta vezes mais capital e industria do pais do
gue seria necessario para adquirir de paises estrangeiros a
mesma quantidade desejada de produtos, entao deve ser
também um absurdo, embora ndo tao evidente, mas
exatamente do mesmo tipo, optar por empregar uma
trigésima parte, ou até mesmo uma tricentésima parte a
mais de cada um. Se as vantagens que um pais apresenta
em relacao a outro sao naturais ou adquiridas, isso nao faz
diferenca. Enquanto um pais desfrutar dessa vantagem e o
outro quiser os produtos, serd sempre mais vantajoso para o
segundo compra-lo do primeiro do que produzi-lo ele
mesmo. A vantagem que um artifice tem sobre seu vizinho
que exerca outra atividade é apenas uma vantagem
adquirida; e ainda assim os dois acham mais vantajoso
comprar um do outro do que produzir aquilo que nao faz
parte de sua atividade particular.

Comerciantes e manufatores sao as pessoas que auferem
as maiores vantagens desse monopélio do mercado interno.
A proibicao da importacdao de gado estrangeiro e de
provisdes de carne conservada em sal, juntamente com os
pesados tributos de importacao sobre os cereais
estrangeiros, que em tempos de moderada abundancia
equivalem a uma proibicdo, nao é tao vantajosa para os
criadores e lavradores da Gra-Bretanha quanto outros
regulamentos do mesmo tipo o0 sao para seus comerciantes
e manufatores. As manufaturas, sobretudo as de maior
qualidade, sao transportadas de um pais a outro mais
facilmente do que o cereal ou o gado. E, portanto, na acao
de ir buscar e transportar manufaturas que o comércio
exterior se ocupa principalmente. Em manufaturas, uma
vantagem muito pequena ja permitira que estrangeiros
vendam mais barato que nossos préprios trabalhadores,
mesmo no mercado interno. Mas serd necessaria uma



vantagem muito grande para que possam fazer isso na
producao bruta do solo. Caso se permitisse a livre
importacao  de manufaturas  estrangeiras, muitas
manufaturas nacionais provavelmente sofreriam com isso,
algumas delas talvez se arruinassem por completo, e uma
parte consideravel do capital e da indulstria atualmente
nelas aplicados seria forcada a encontrar algum outro
emprego. Mas a mais livre das importacdes sobre o produto
bruto b do solo ndo poderia ter tal efeito sobre a agricultura
do pais.

Se a importacao de gado estrangeiro, por exemplo,
alguma vez se tornasse livre assim, tao pouco poderia ser
importado que a atividade de criacao de gado na Gra-
Bretanha seria pouco afetada por isso. Gado vivo é, talvez,
a Unica mercadoria cujo transporte é mais dispendioso por
via maritima do que por via terrestre. Pela via terrestre, o
gado se desloca por si mesmo até o mercado. Por mar, nao
somente o gado, mas seu alimento e sua agua também
devem ser transportados por um custo nada pequeno, e de
forma inconveniente. O estreito braco de mar entre a
Irlanda e a Gra-Bretanha, na verdade, torna a importacao de
gado irlandés mais facil. Porém, mesmo que a livre
importacao dele, que recentemente foi permitida apenas
por um tempo limitado, se tornasse permanente, iSsO nao
poderia ter um efeito consideravel sobre os interesses dos
criadores da Gra-Bretanha. Essas partes da Gra-Bretanha
que confinam com o mar da Irlanda sao todas terras de
criacao. O gado irlandés nunca poderia ser importado para
seu uso, e assim teve de ser levado através de regides
extensas, a um custo elevado e de maneira inconveniente,
antes que pudesse chegar a seu mercado préprio. O gado
gordo nao poderia ser levado tao longe. S6 se poderia
importar, portanto, gado magro, e tal importacao sé poderia
interferir nos interesses nao dos paises onde se alimenta e
engorda o gado, para 0s quais, com a reducao do preco do
gado magro, ela seria até vantajosa, mas somente nos dos



paises criadores. A pequena quantidade de gado importado,
desde que sua importacao foi permitida, juntamente com o
bom preco pelo qual o gado magro ainda continua a ser
vendido, parece demonstrar que mesmo as regides
criadoras da Gra-Bretanha afiguram nunca ter sido muito
afetadas pela livre importacao do gado irlandés. Relata-se
que as pessoas comuns da Irlanda, na verdade, se
opuseram as vezes com Vvioléncia a exportacao de seu gado.
Mas se os exportadores achassem que seria de grande
vantagem continuar o comércio, eles poderiam facilmente,
quando a lei estava de seu lado, ter dominado essa
turbulenta oposicao.

Além disso, as regides onde se alimenta e engorda o gado
precisam sempre ser muito aprimoradas, enquanto as
regides de criacao nao sao em geral cultivadas. O preco alto
do gado magro, que advém do aumento do valor de terra
nao cultivada, ¢ como se fosse um subsidio contra o
aprimoramento. Para qualquer regiao altamente
desenvolvida, seria mais vantajoso importar seu gado
magro do que cria-lo. A provincia da Holanda, de acordo
com isso, é tida atualmente como uma seguidora dessa
maxima. As montanhas da Escécia, de Gales e de
Northumberland sdao realmente locais nao suscetiveis de
muito desenvolvimento e parecem destinadas, por
natureza, a ser as regides de criacao da Gra-Bretanha. A
mais livre importacao de gado estrangeiro nao poderia ter
outro efeito senao o de impedir que essas regides de
criacao obtivessem vantagem da populacao crescente e do
desenvolvimento do resto do reino, elevassem seu preco a
um nivel exorbitante e estabelecessem uma taxa real sobre
todas as partes mais desenvolvidas e cultivadas do pais.

A livre importacao de provisdoes de carne conservada em
sal, do mesmo modo, poderia ter tao pouco efeito sobre os
interesses dos criadores de gado quanto a livre importacao
de gado vivo. A carne salgada é nao apenas uma
mercadoria volumosa, mas também, quando comparada a



carne fresca, uma mercadoria de pior qualidade e, por exigir
mais trabalho e mais despesas, de preco mais alto.
Portanto, ela jamais poderia competir com a carne fresca,
embora pudesse competir com as carnes salgadas do
préprio pais. As provisdbes de carne conservada em sal
poderiam ser usadas para abastecer navios em viagens
distantes e usos semelhantes, mas nunca poderiam ser
parte consideravel da alimentacdo do povo. A pequena
quantidade de carne salgada importada da Irlanda, desde
gue essa importacao foi liberada, € uma prova experimental
de que nossos criadores de gado no pasto nao tém por que
ficarem preocupados com isso. Nao parece que o preco da
carne no acougue tenha sido sensivelmente afetado por
iSS0.

Mesmo a livre importacdao de cereais estrangeiros soé
poderia afetar muito pouco os interesses dos lavradores da
Gra-Bretanha. O grao é um produto mais volumoso do que a
carne do acougue. Uma libra de grao a um penny pesa
tanto quanto uma libra de carne de acougue a quatro
pence. A pequena quantidade de cereal estrangeiro
importada, mesmo em tempos de maior escassez, pode
deixar satisfeitos nossos lavradores, pois eles nao tém o que
temer da importacdao mais livre. A quantidade média
importada, um ano pelo outro, de acordo com o muito bem
informado autor dos artigos sobre o comércio de cereais,
monta apenas a 23728 quartos de todos os tipos de graos, e
nao excede um 571 avos do consumo anual. Mas assim
como o subsidio para o cereal suscita uma exportacao maior
em tempos de abundancia, consequentemente suscitara,
em tempos de escassez, uma importacao maior do que
haveria se nao fosse ele, tendo como base o atual estagio
de cultivo. Por causa do subsidio, a abundancia em um ano
nao compensa a escassez em outro, e como a quantidade
meédia exportada é necessariamente aumentada por ele,
assim deve acontecer, de igual modo, no estado atual de
cultivo, com a quantidade média importada. Se nao



houvesse subsidio, e se menos grao fosse exportado, é
provavel que, um ano pelo outro, fosse importado menos do
que é atualmente. Os comerciantes de graos, os que
transportam graos entre a Gra-Bretanha e o0s paises
estrangeiros teriam bem menos emprego e poderiam ser
consideravelmente prejudicados; mas os proprietarios rurais
e lavradores do pais seriam muito pouco afetados. E entre
0S comerciantes de cereais, portanto, mais do que entre os
proprietarios rurais e lavradores, que observei a maior
ansiedade pela renovacao e continuacao do subsidio.

Os proprietdrios rurais e seus arrendatarios sao, para sua
grande honra, de todas as pessoas, as menos sujeitas ao
mesquinho espirito do monopdlio. O empreendedor de uma
grande manufatura fica as vezes alarmado se outro
empreendimento do mesmo tipo é estabelecido a trinta
quildbmetros de distancia. O empresario holandés da
manufatura de |la em Abbeville estipulou que nenhuma
atividade da mesma natureza poderia se estabelecer a
menos de trinta |éguas daquela cidade. Arrendatéarios e
proprietarios rurais, ao contrario, geralmente estao
dispostos mais a promover do que a obstruir o cultivo e
melhoramentos das fazendas e propriedades dos vizinhos.
Eles nao tém segredos, como a maior parte dos
manufatores, e normalmente estao ansiosos por comunicar
a seus vizinhos, e a estender para tao longe quanto
possivel, toda nova pratica que acharem ser vantajosa.
“Pius Questus”, diz Catao, o velho, “stabilissimusque,
minimeque invidiosus; minimeque male cogitantes sunt, qui
in eo studio occupati sunt .” ¢ Proprietarios rurais e
lavradores dispersos em diferentes regides do pais nao
podem fazer combinacdes entre si tao facilmente quanto
comerciantes e manufatores, os quais, recolhidos nas
cidades e acostumados com esse espirito corporativo
exclusivo que nelas prevalece, se empenham naturalmente
em obter, em detrimento de seus compatriotas, 0s mesmos
privilégios exclusivos de que dispdem em relacao aos



habitantes de suas respectivas cidades. De acordo com isso,
eles parecem ter sido o0s inventores originais dessas
restricbes sobre a importacao de mercadorias estrangeiras
que lhes asseguram o monopdlio do mercado interno. Foi
provavelmente imitando-o0s, e para se colocarem no mesmo
nivel daqueles que, assim achavam, estavam dispostos a
oprimi-los, que os proprietarios rurais e arrendatarios da
Gra-Bretanha esqueceram tanto a generosidade que era
natural de sua ocupacao a ponto de pleitearem o privilégio
exclusivo de suprir seus compatriotas de graos e carne de
acougue. Eles talvez nao se detiveram para considerar que
seus interesses poderiam ser menos afetados pela liberdade
de comércio do que os daqueles cujo exemplo estavam
seguindo.

Proibir, por meio de uma lei permanente, a importacao de
cereais e gado estrangeiros é na realidade sancionar que a
populacao e a industria do pais ndao poderdao exceder, em
qualquer tempo, o que a producao bruta de seu préprio solo
pode manter.

No entanto, parece haver dois casos nos quais geralmente
sera vantajoso aplicar algum O6nus sobre o produto
estrangeiro para estimular a industria nacional.

O primeiro é quando algum tipo especifico de industria se
faz necessario para a defesa do pais. A defesa da Gra-
Bretanha, por exemplo, depende muito do nimero de seus
marinheiros e de sua frota. O ato d de navegacao, portanto,
muito propriamente se empenha em dar aos marinheiros e
a marinha mercante da Gra-Bretanha o monopdlio do
comércio de seu proprio pais, em alguns casos mediante a
proibicao absoluta, e em outros por meio de pesados
encargos sobre a marinha mercante de paises estrangeiros.
Sao as seguintes as principais disposicdes desse ato.

Primeiro: todos o0s navios, cujos proprietarios e trés
quartos dos marinheiros nao sao suditos britanicos, estao
proibidos, sob pena de confisco do navio e de sua carga, de
comerciar em estabelecimentos e colbnias britanicos, ou de



serem empregados no comércio de cabotagem da Gra-
Bretanha.

Segundo: uma grande variedade de artigos de importacao
mais volumosos sé pode ser trazida para a Gra-Bretanha em
navios do tipo acima descritos ou em navios do pais nos
quais essas mercadorias sao adquiridas, e dos quais 0s
proprietarios, comandantes e trés quartos dos marinheiros
sao daquele pais especifico; e mesmo quando importados
em navios deste ultimo tipo, estao sujeitos ao dobro do
imposto sobre a importacao. Se importados em navios de
qualquer outro pais, a pena é o confisco de navios e
mercadorias. Quando esse ato foi exarado, os holandeses
eram, como ainda sao, os grandes transportadores da
Europa, e com esse regulamento foram totalmente
excluidos de transportar para a Gra-Bretanha, ou de
importar para nés as mercadorias de qualquer outro pais
europeu.

Terceiro: é proibida a importacao de grande variedade de
artigos mais volumosos, mesmo em navios britanicos, de
qualquer pais a nao ser daquele onde sao produzidos, sob
pena de confisco do navio e de sua carga. Esse regulamento
também era provavelmente dirigido contra os holandeses. A
Holanda era entao, como agora, o grande empério de todas
as mercadorias europeias, e com esse regulamento os
navios britanicos foram impedidos de carregar, na Holanda,
as mercadorias de qualquer outro pais europeu.

Quarto: peixe salgado de qualquer tipo, barbatanas, osso,
0leo e gordura de baleia ndao pescada nem defumada a
bordo de naves britanicas, quando importados para a Gra-
Bretanha, estao sujeitos ao dobro do imposto de
importacao. Os holandeses eram, como ainda sao, 0s
principais nisso, e estavam entre os Unicos pescadores na
Europa que se empenhavam em suprir nacdes estrangeiras
com peixe. Com esse regulamento, um 6nus muito pesado
foi aplicado sobre seu suprimento a Gra-Bretanha.



Quando o ato de navegacao foi criado, embora a Inglaterra
e a Holanda nao estivessem efetivamente em guerra, a
mais violenta animosidade subsistiu entre as duas nacoes.
Comecou durante o governo do Parlamento Longo, que
primeiro formulou esse ato, e eclodiu logo depois nas
guerras holandesas durante os governos do Protetor € e de
Carlos ii . Nao é impossivel, portanto, que alguns dos
regulamentos desse famoso ato possam ter se originado de
uma animosidade nacional. No entanto, eles sao muito
sensatos, como se tivessem sido ditados pela mais
cuidadosa prudéncia. A animosidade nacional,
especialmente naquela época, visava aquele mesmo
objetivo que a mais cuidadosa sensatez recomendaria: a
diminuicao do poder naval da Holanda, o Unico poder naval
que poderia colocar em perigo a seguranca da Inglaterra.

O ato de navegacao nao favorece o comércio exterior, nem
o crescimento da opuléncia que dele poderia advir. O
interesse da nacao em suas relacdées comerciais com nacoes
estrangeiras é, tanto quanto o do comerciante em relacao
as diferentes pessoas com as quais trata, o de comprar o
mais barato e vender o mais caro possivel. Mas serd mais
plausivel comprar barato quando a mais perfeita liberdade
de comércio estimular todas as nacdes a trazerem as
mercadorias que precisem adquirir; e, pela mesma razao,
sera mais plausivel vender caro quando, desse modo, seus
mercados estiverem cheios com o maior nimero de
compradores. O ato de navegacao, é verdade, nao impoe
encargos sobre navios estrangeiros que exportam o produto
da industria britanica. Mesmo a antiga taxa que se
costumava pagar sobre todas as mercadorias, tanto as
exportadas como as importadas, tem sido, por meio de
diversos atos subsequentes, retirada de grande parte dos
artigos de exportacao. Mas se estrangeiros, seja por
proibicao ou por altos impostos, sao impedidos de virem
para vender, nem sempre eles poderao vir para comprar,
porque, para vir sem carga, eles perderiam o custo do



transporte de seu préprio pais para a Gra-Bretanha. Ao
diminuir o numero de vendedores, portanto, estamos
necessariamente diminuindo o de compradores, o que torna
plausivel ndao sé que se comprem mais caro as mercadorias
estrangeiras, como que se vendam as nossas mais barato
do que se houvesse maior liberdade de comércio. No
entanto, como a defesa tem muito mais importancia do que
a opuléncia, o ato de navegacao é, talvez, o mais prudente
de todos os regulamentos comerciais da Inglaterra.

O segundo caso em que geralmente serd vantajoso impor
algum 6nus sobre a industria estrangeira para estimular a
indUstria nacional é quando algum imposto incide sobre o
produto desta ultima. Nesse caso, parece ser razoavel que
um imposto equivalente seja aplicado sobre o produto
similar da primeira. Isso nao daria o0 monopdlio do mercado
interno para a industria doméstica, nem direcionaria para
um emprego especifico uma parcela maior do capital e do
trabalho do pais do que aconteceria naturalmente. Apenas
impediria que qualquer parcela que naturalmente se
direcionasse para ele fosse desviada pelo primeiro imposto
para uma direcao menos natural, e, com 0 segundo
imposto, deixaria a concorréncia entre as industrias
estrangeira e nacional o mais préximo possivel de seu
estagio anterior. Na Gra-Bretanha, quando tal imposto é
aplicado sobre o produto da induUstria doméstica, é usual
sustar as clamorosas reclamacoes de nossos comerciantes e
manufatores de que estariam auferindo menos nas vendas
internas e, ao mesmo tempo, aplicar uma taxa muito mais
pesada sobre a importacao de todas as mercadorias
estrangeiras do mesmo tipo.

Essa segunda limitacao da liberdade de comércio,
conforme alguns, deveria, em certos casos, ser estendida
muito além do que sé aos artigos estrangeiros especificos
que poderiam concorrer com 0s que foram taxados em
nosso pais. Quando produtos de primeira necessidade sao
taxados em qualquer pais, torna-se apropriado, assim



pretendem, taxar nao somente os produtos similares
importados de outros paises, mas todo tipo de mercadoria
estrangeira que possa entrar em concorréncia com qualquer
coisa que seja produto da indlstria doméstica. A
subsisténcia, assim alegam, torna-se necessariamente mais
dispendiosa em virtude dessas taxas; e o preco da mao de
obra sempre ird subir junto com o da subsisténcia dos
trabalhadores. Desse modo, todo artigo que é produto da
indUstria nacional, mesmo que nao seja ele mesmo
imediatamente tributado, encarece em consequéncia de
tais tributos, porque o trabalho que o produz também se
tornou mais caro. Portanto, dizem eles, esses tributos sao
realmente equivalentes a um imposto sobre cada artigo
especifico produzido no pais. Assim, para por a industria
doméstica em igualdade de condicdes com a induUstria
estrangeira, pensam eles, torna-se necessario aplicar
alguma taxa aduaneira sobre cada artigo estrangeiro,
equivalente ao aumento do preco dos artigos nacionais com
0S quais possa entrar em concorréncia.

Se impostos sobre artigos de primeira necessidade, como
0s que na Gra-Bretanha incidem sobre sabao, sal, couro,
velas etc., elevam necessariamente o preco da mao de
obra, e consequentemente o de todos os outros artigos, é
uma questao que vou abordar a seguir, quando tratar dos
impostos. No entanto, supondo ao mesmo tempo que
tenham esse efeito, e eles sem ddvida o tém, esse aumento
generalizado do preco de todos os artigos, em consequéncia
ao da mao de obra, € um caso que difere, nos dois aspectos
seguintes, do de um artigo especifico cujo preco foi
aumentado por um imposto especifico imediatamente a ele
aplicado.

Em primeiro lugar, pode-se sempre saber, com grande
exatidao, o quanto o preco de determinado artigo foi
aumentado por determinado imposto; mas nao se pode
saber com uma exatidao aceitavel o quanto o aumento
generalizado do preco do trabalho pode afetar aquele de



cada artigo em que se empregou esse trabalho. Seria
impossivel, portanto, medir com exatidao aceitavel a
proporcao em que o imposto sobre o artigo estrangeiro
causa o aumento do preco de cada artigo doméstico.

Em segundo lugar, impostos sobre artigos de primeira
necessidade tém aproximadamente o mesmo efeito nas
condicoes das pessoas que um solo pobre ou um clima
adverso. As provisdes tornam-se por isso mais caras da
mesma maneira com que se tornariam se requeressem
trabalho e despesa extras para obté-las. Assim como seria
absurdo, no caso de uma escassez natural originaria do solo
e do clima, direcionar as pessoas sobre como aplicar seus
capitais e seu trabalho, 0 mesmo acontece ante a escassez
artificial que advém de tais impostos. Deixar que tentem
adequar, tanto quanto possam, seu trabalho a sua situacao,
e encontrar aquele emprego no qual, apesar das
circunstancias desfavoraveis, possam auferir alguma
vantagem, seja no pais ou no mercado estrangeiro, é o que,
nos dois casos, seria o melhor para elas. Aplicar um novo
imposto sobre elas, estando ja sobrecarregadas de impostos
e pagando muito caro pelos artigos de primeira
necessidade, e fazé-las, da mesma forma, pagar muito caro
pela maior parte de outros artigos, é certamente o modo
mais absurdo de tentar correcoes.

Tais impostos, quando sobem e atingem certo nivel,
constituem uma maldicao que se soma tanto a esterilidade
da terra quanto a incleméncia dos céus; e ainda é nos
paises mais ricos e mais industriosos que sao em geral mais
aplicados. Nenhum dos outros paises poderia suportar tao
grande desordem. Assim como somente 0s corpos mais
fortes podem viver e gozar de salude num regime insalubre,
somente as nacdes que em todo tipo de industria tém as
maiores vantagens, naturais ou adquiridas, podem subsistir
e prosperar sob tais impostos. A Holanda é o pais da Europa
no qual eles mais abundam e que, em circunstancias



peculiares, continua a prosperar, nao por meio deles, como
muito absurdamente se supde, mas apesar deles.

Assim como ha dois casos em que geralmente serd
vantajoso onerar o estrangeiro para estimular a industria
nacional, ha também outros dois em que isso pode as vezes
merecer deliberacao; um deles é até que ponto serd
apropriado continuar com a livre importacao de certas
mercadorias estrangeiras; o outro, até que ponto, ou de que
maneira, pode ser apropriado restaurar essa livre
importacao depois de ter sido interrompida por algum
tempo.

O caso em que as vezes deve-se deliberar até que ponto
sera apropriado continuar com a livre importacao de certas
mercadorias estrangeiras ocorre quando algumas nacoes
restringem, por meio de altas taxas aduaneiras ou
proibicbes, a importacao para seu pais de algumas de
nossas manufaturas. A reacao, nesse caso, naturalmente
sugere uma retaliacao, e que deveriamos aplicar impostos
similares e proibicdes a importacao de algumas ou de todas
as suas manufaturas para nosso pais. As nacdes, de acordo
com isso, raras vezes deixam de retaliar desse modo. Os
franceses estao particularmente avancados no
favorecimento a suas manufaturas com a restricdo a
importacao das mercadorias estrangeiras que possam
concorrer com as deles. E nisso que consiste grande parte
da politica do sr. Colbert, que, ndao obstante sua alta
competéncia, parece neste caso ter cedido a imposicao da
sofistica de comerciantes e manufatores, que estao sempre
pleiteando o monopdlio sobre seus compatriotas. A atual
opiniao de um dos homens mais inteligentes da Franca é
que operacdes desse tipo nao tém sido benéficas para seu
pais. Esse ministro, por meio da tarifa de 1667 , aplicou
taxas aduaneiras muito pesadas sobre um grande numero
de manufaturas estrangeiras. Em virtude de sua recusa a
reduzir essas taxas em beneficio dos holandeses, estes
proibiram, em 1671 , a importacao de vinhos, conhaqgues e



manufaturas da Franca. A guerra de 1672 parece ter sido,
em parte, provocada por essa disputa comercial. A Paz de
Nimegue pbés fim a ela em 1678 , com a reducao de
algumas dessas taxas em favor dos holandeses, os quais,
em consequéncia, retiraram a proibicdo que eles
mantinham. Foi mais ou menos na mesma época que 0s
franceses e o0s ingleses comecaram a oprimir
reciprocamente um a industria do outro, com impostos e
proibicbes similares, no que a Franca, no entanto, deu
aparentemente o primeiro exemplo. O espirito de
hostilidade que subsistiu entre as duas nacdes desde entao
até agora as impediu de moderarem suas posicoes em
relacao ao outro lado. Em 1697 , os ingleses proibiram a
importacao de renda de bilros, uma manufatura de
Flandres. O governo desse pais, naquela época sob o
dominio da Espanha, proibiu em resposta a importacao de
las inglesas. Em 1700 , foi retirada a proibicao de importar
renda de bilro para a Inglaterra sob a condicao de que a
importacao de las inglesas para Flandres fosse reposta na
mesma base de antes.

Retaliacdes desse tipo podem se constituir em boa politica
quando ha a possibilidade de que se consiga a revogacao
das altas taxas aduaneiras ou da proibicao que sao motivos
de queixa. A recuperacao de um grande mercado exterior
geralmente mais do que compensara a inconveniéncia
transitéria de pagar mais caro durante um curto periodo por
alguns tipos de mercadoria. Avaliar se essas retaliacdes sao
capazes de produzir tal efeito talvez nao seja tanto parte da
ciéncia de um legislador, cujas deliberacdoes devem ser
governadas por principios gerais que sao sempre oS
mesmos, quanto desse insidioso e ardiloso animal,
vulgarmente chamado de estadista ou de politico, cujos
conselhos [corpos consultivos] sao conduzidos pelas
flutuacbes momentaneas dos negodcios. Quando nao ha
probabilidade de que se obtenha nenhuma revogacao desse
tipo, parece ser um mau método de compensar o dano



causado a certas categorias de nosso povo a acao de
causarmos nés mesmos outro dano, nao somente a essas
categorias, mas a quase todas as outras. Quando Nnossos
vizinhos proibem a importacdao de alguma de nossas
manufaturas, em geral proibimos nao apenas a nossa
importacao da mesma manufatura deles, pois sé isso
raramente os afetaria de modo consideravel, mas alguma
outra de suas manufaturas. Isso pode sem duvida dar
estimulo a alguma categoria especifica de nossos
trabalhadores, e, ao excluir alguns de seus concorrentes,
permitir que ela eleve seus precos no mercado interno. No
entanto, esses trabalhadores que foram prejudicados pela
proibicao de nossos vizinhos nao serao beneficiados pela
nossa. Pelo contrdrio, eles e quase todas as outras classes
de nossos cidadaos serao desse modo obrigados a pagar
mais caro do que antes por certas mercadorias. Leis como
essa, portanto, estao aplicando um imposto real sobre o
pais inteiro, ndo em beneficio daquela categoria especifica
de trabalhadores atingidos pela proibicao de nossos
vizinhos, mas em favor de alguma outra categoria.

O caso que pode algumas vezes ser tema de deliberacao
sobre até que ponto, ou de que maneira, sera apropriado
restaurar a livre importacao de mercadorias estrangeiras,
depois de ter sido interrompida por algum tempo, ocorre
gquando manufaturas especificas, por causa das altas taxas
aduaneiras ou proibicbes de mercadorias estrangeiras que
possam concorrer com elas, foram tao ampliadas a ponto de
empregar um grande contingente de mao de obra. Nesse
caso, um sentimento humanitario pode requerer que a
liberdade de comércio seja restaurada somente de forma
lenta e gradual, e com grande medida de reserva e
circunspeccao. Quando essas altas taxas aduaneiras e
proibicbes sao retiradas de uma sé vez, mercadorias
estrangeiras mais baratas do mesmo tipo poderiam jorrar
tao depressa no mercado interno que privariam
imediatamente muitos milhares de nossa gente de seu



emprego normal e de seus meios de subsisténcia. Sem
duvida, a desordem que isso ocasionaria poderia ser
consideravel. Muito provavelmente, no entanto, seria bem
menor do que em geral se imagina, pelas duas seqguintes
razoes:

Em primeiro lugar, todas essas manufaturas, das quais
uma parte é comumente exportada para outros paises
europeus sem subvencao, poderiam ser muito pouco
afetadas por uma importacao mais livre de mercadorias
estrangeiras. Essas manufaturas devem ser vendidas tao
barato no estrangeiro quanto quaisquer outras mercadorias
estrangeiras da mesma qualidade e do mesmo tipo, e
consequentemente devem ser vendidas mais barato em
nosso pais. Elas, portanto, ainda dominariam o mercado
interno, e embora alguém que valorize os caprichos da
moda possa preferir artigos estrangeiros s6 porque sao
estrangeiros, a mercadorias do mesmo tipo, mais baratas e
melhores, que foram feitas em nosso pais, essa insensatez
poderia, pela propria natureza das coisas, se estender a tao
poucos que nao poderia causar um impacto sensivel no
emprego das pessoas em geral. Mas uma grande parte de
todos os diferentes setores de nossa manufatura de I3, de
nosso couro curtido e de nossos utensilios é exportada
anualmente para outros paises europeus sem qualquer
subvencao, e essas sao as manufaturas que empregam a
maior quantidade de mao de obra. A seda talvez seja a
manufatura que mais sofra com essa liberdade de comércio,
e depois dela o linho, embora muito menos que a seda.

Em segundo lugar, ainda que um grande numero de
pessoas pudesse, com essa restauracao da liberdade de
comércio, ser imediatamente destituida de seus empregos
ordindrios e de seu meio usual de subsisténcia, isso de
forma alguma significa que essas pessoas seriam, por isso,
privadas de emprego ou de subsisténcia. Com a reducao do
Exército e da Marinha no fim da ultima guerra, mais de 100
mil soldados e marinheiros, nimero igual ao de pessoas



empregadas nas maiores manufaturas, foram despedidos
todos de uma sé vez de seu emprego usual; mas embora
eles com certeza tenham sofrido com esse contratempo,
nao foram por causa disso privados totalmente de emprego
e subsisténcia. E provadvel que a maior parte dos
marinheiros tenha migrado para o servico da marinha
mercante assim que houve oportunidade, e, nesse meio-
tempo, tanto eles quanto os soldados foram absorvidos na
vasta massa do povo e empregados numa grande variedade
de ocupacdes. Nao sé nao houve uma grande convulsao
como também nenhuma desordem perceptivel surgiu dessa
mudanca tao intensa na situacao de mais de 100 mil
homens, todos acostumados ao uso das armas, e muitos
deles ao saque e a pilhagem. Mal se percebeu, onde quer
gue seja, que o numero de vagabundos tenha aumentado
por causa disso, e, até onde pude constatar, mesmo os
salarios nao foram reduzidos por causa disso em qualquer
ocupacao, exceto na de marinheiro na marinha mercante.
Mas se compararmos os habitos de um soldado com os de
qualquer tipo de manufator, veremos que os habitos deste
ultimo nao tendem tanto a desqualifica-lo para um emprego
numa nova atividade quanto os do primeiro de ser
empregado em qualquer ocupacao. O manufator sempre foi
acostumado a buscar subsisténcia apenas de seu trabalho;
o soldado, a obté-la de seu soldo. Aplicacdo e
industriosidade sao familiares a um; negligéncia e
dissipacao, ao outro. Mas certamente é muito mais facil
mudar o direcionamento da industriosidade de um tipo de
trabalho para outro do que transformar negligéncia e
dissipacao em qualquer industriosidade. Ademais, para a
maior parte das manufaturas, como ja foi observado, ha
outras manufaturas correlatas e de natureza tao similar que
um manufator pode facilmente transferir sua inddstria de
uma para outra. E também a maior parte desses
trabalhadores é ocasionalmente empregada em atividades
no campo. O capital que antes os empregava numa



manufatura especifica permanecera no pais para empregar
um igual nUmero de pessoas de alguma outra maneira. Se o
capital do pais continuar a ser o mesmo, a demanda de
trabalho, similarmente, continuard a ser a mesma, ou muito
aproximadamente a mesma, embora possa se exercer em
lugares diferentes e para ocupacdes distintas. De fato,
soldados e marinheiros, quando dao baixa do servico do rei,
estao livres para exercer qualquer atividade, em qualquer
cidade ou lugar da Gra-Bretanha ou da Irlanda. Que seja
restaurada a todos os suUditos de Sua Majestade, assim
como o é aos soldados e marinheiros, a mesma liberdade
natural de exercerem qualquer tipo de indudstria que
gueiram; ou seja, romperem os privilégios exclusivos das
corporacdes e rejeitarem o estatuto do aprendizado, que
constituem ambos uma usurpacao da liberdade natural, e
ajuda-los a revogar a lei das areas de estabelecimento, de
modo que um trabalhador destituido, quando despedido de
seu emprego em certa atividade ou certo lugar, possa
buscar outro em outra atividade ou em outro lugar, sem
temer perseguicao ou remocao, € nem o publico nem os
individuos sofrerdo com uma dispersao ocasional de
algumas classes especificas de manufatores mais do que
sofrem o0s soldados. Nossos manufatores desfrutam sem
duvida de grande mérito em relacao a seu pais, mas nao
pode ser mais do que o daqueles que o defendem com seu
sangue, nem merecem ser mais bem tratados.

De fato, esperar que a liberdade de comércio pudesse ser
totalmente restaurada na Gra-Bretanha é tdo absurdo
quanto esperar que uma Oceana ou uma Utopia pudesse
alguma vez nela se estabelecer. Nao sé os preconceitos do
publico se opdem a isso irresistivelmente, mas, o que é
muito mais irredutivel, o interesse particular de muitos
individuos. Se os oficiais do Exército se opusessem com o
mesmo zelo e unanimidade a qualquer reducao no ndmero
de tropas com que os grandes manufatores se posicionam
contra qualquer lei que possa aumentar o niUmero de seus



concorrentes no mercado domeéstico, e se 0s primeiros
estimulassem seus soldados da mesma maneira com que 0s
ultimos insuflam seus trabalhadores a atacarem com
violéncia e atrevimento os propositores de qualquer
regulamento desse tipo, entao a tentativa de reduzir o
Exército seria tao perigosa quanto se tornou agora a
tentativa de diminuir em qualquer aspecto o monopdlio que
nossos manufatores obtiveram em detrimento nosso. Esse
monopdlio aumentou tanto o numero de alguns grupos
especificos de manufatores que, como um exército
permanente superdimensionado, eles se tornaram
formidaveis aos olhos do governo e, em muitas ocasides,
intimidam o Legislativo. O membro do Parlamento que apoia
cada proposta que fortaleca esse monopdlio tem certeza de
ganhar nao sé a reputacao de entendedor de comércio, mas
grande popularidade e influéncia junto a uma categoria de
pessoas cujos numeros e riqueza lhes conferem notavel
importancia. Se se opuser a eles, ao contrario, e ainda mais
se tiver autoridade suficiente para ser capaz de frustra-los,
nem a mais reputada integridade, nem a mais alta
hierarquia, nem os maiores servicos prestados ao publico
podem protegé-lo das mais infames injuria e difamacao, de
insultos pessoais, nem as vezes de um perigo real, advindo
do insolente atrevimento de monopolistas furiosos e
desapontados.

Aguele que assume o empreendimento de uma grande
manufatura e que, ao serem 0s mercados domeésticos
subitamente abertos a concorréncia de estrangeiros, é
obrigado a abandonar a atividade, sem duvida sofrera de
forma consideravel. Aquela parte de seu capital que em
geral era empregada na aquisicao de materiais e no
pagamento de seus trabalhadores poderia, talvez sem
muita dificuldade, encontrar outra funcao. Mas a parte dele
que foi aplicada em locais de trabalho e nos instrumentos
especificos da atividade raramente poderia ser aproveitada
sem uma perda consideravel. Portanto, a consideracao



imparcial de seu préprio interesse requer que mudancas
desse tipo nunca sejam introduzidas repentinamente, mas
de forma lenta e gradual, e depois de uma Ilonga
adverténcia. A legislatura, caso fosse possivel que suas
deliberacdes fossem sempre conduzidas nao pelo clamoroso
oportunismo de interesses parciais, mas por uma Visao
extensiva do bem geral, deveria, talvez, no que tange a
esse caso, ser especialmente cuidadosa para nao
estabelecer nenhum novo monopdlio desse tipo, nem
ampliar ainda mais os que ja estao estabelecidos. Cada
nova regulacao dessa natureza provoca certo grau de real
desordem na Constituicdao do Estado, que depois serda dificil
sanar sem ocasionar outra desordem.

Até onde pode ser apropriado aplicar impostos sobre a
importacao de mercadorias estrangeiras, nao de modo a
impedir sua importacao, mas para aumentar a receita do
governo, é assunto que vou abordar a seguir, quando tratar
de impostos. Impostos aplicados com a intencao de impedir,
ou até mesmo de diminuir a importacao, sao evidentemente
tao destrutivos para a receita da alfandega quanto para a
liberdade de comércio.

a Realizado por um terceiro que intermedia o negécio e entrega as mercadorias,
assumindo os riscos do transporte. A expressao “logistica” ainda nao era
utilizada. (n.dor.t.)

b Produto primario. (n.dor.t.)

c “Os rendimentos de Pio Questo sao menos suscetiveis a inveja; e quem se
dedica a seus préprios propdsitos ndo tem mas intencdes.” (n. t.)

d “Ato”, neste caso, é ato legislativo, decreto, lei. (n. t.)

e Oliver Cromwell. (n. e .)



5
A irracionalidade das restricoes

I
Da irracionalidade dessas restricoes
mesmo segundo os principios do sistema comercial
Impor restricbes extraordindrias a importacao de
mercadorias de quase todos os tipos daqueles paises em
relacao aos quais a balanca comercial é considerada
desfavoravel é o segundo expediente com o qual o sistema
comercial se propde a aumentar a quantidade de ouro e
prata. Assim, na Gra-Bretanha, podem-se importar tecidos
finos da Silésia para consumo interno mediante o
pagamento de certos tributos aduaneiros. Mas cambraia e
outros tecidos finos da Franca tém sua importacao proibida,
exceto se for para o porto de Londres, onde serao
armazenados para exportacao. Os tributos aduaneiros
aplicados aos vinhos da Franca sao mais pesados do que 0s
aplicados aos de Portugal, ou, na verdade, aos de qualquer
outro pais. Sob o que é chamado de “tarifa 1692 ”, uma
taxa alfandegaria de 25 % sobre o valor foi imposta a todas
as mercadorias francesas; enquanto as mercadorias de
outras nacdes foram, em sua maior parte, sujeitas a tributos
muito mais leves, raramente excedendo os 5 %. O vinho, o
conhaque, o sal e o vinagre da Franca sao na verdade
excecoes; esses artigos foram sujeitos a outros pesados
tributos, seja por outras leis, seja por clausulas especificas
da mesma lei. Em 1696 , uma segunda taxa de 25 % — nao
tendo a primeira sido considerada desestimulo suficiente —
foi imposta sobre todas as mercadorias francesas, exceto o
conhaque; juntamente com uma nova taxa de 25 libras



esterlinas sobre cada tonelada de vinho francés, e mais
quinze libras por tonelada de vinagre francés. As
mercadorias francesas nunca foram omitidas em nenhum
desses subsidios gerais, ou tributos aduaneiros de 5 %, que
foram aplicados a todas as mercadorias, ou a maior parte
delas, relacionadas no livro de tarifas. Se levarmos em
conta os subsidios de um terco e de dois tercos formando
juntos um subsidio inteiro, vemos que houve cinco desses
subsidios gerais; assim, antes do comeco da guerra atual, a
tributacao em 75 % pode ser considerada a menor taxa
alfandegaria a qual a maior parte das mercadorias de
cultivo, producao ou manufatura da Franca estava sujeita.
Mas no que se refere a maior parte das mercadorias, esses
tributos equivalem a uma proibicao de importacao. Os
franceses, por sua vez, assim creio, trataram nossas
mercadorias e manufaturas com a mesma rigidez, embora
eu nao esteja muito familiarizado com os embaracos
especificos que eles impuseram sobre elas. Essas restricoes
reciprocas puseram um fim a quase todo o comércio legal
entre as duas nacodes, e os contrabandistas sao agora os
principais importadores, seja de mercadorias britanicas para
a Franca, seja de mercadorias francesas para a Gra-
Bretanha. Os principios que examinei nos capitulos
anteriores originam-se no interesse privado e no espirito de
monopdlio; 0os que vou examinar neste capitulo, no
preconceito e na animosidade. Eles sao, de acordo com isso,
e como se poderia esperar, ainda mais irracionais. E é isso
gque sao, mesmo conforme o0s principios do sistema
comercial.

Em primeiro lugar, ainda que fosse certo que no caso de
um comeércio livre entre Franca e Inglaterra, por exemplo, a
balanca pendesse em favor da Franca, isso nao quer dizer
gque, em consequéncia, esse comércio seria desvantajoso
para a Inglaterra, ou que sua balanca comercial como um
todo se voltaria mais, por isso, contra ela. Se os vinhos da
Franca sao melhores e mais baratos do que os de Portugal,



ou seus linhos mais baratos e melhores do que os da
Alemanha, seria mais vantajoso para a Gra-Bretanha
adquirir o vinho e o linho estrangeiro de que necessita da
Franca do que de Portugal ou da Alemanha. Embora o valor
da importacao anual da Franca fosse assim muito
aumentado, o valor de toda a importacao anual seria
reduzido, na proporcao em que as mercadorias francesas da
mesma qualidade sejam mais baratas do que as dos outros
dois paises. Esse seria 0 caso, mesmo na suposicao de que
todas as mercadorias francesas importadas fossem
consumidas na Gra-Bretanha.

Mas, em segundo lugar, grande parte delas poderia ser
exportada para outros paises, onde, sendo vendidas com
lucro, poderiam trazer talvez um retorno de igual valor ao
custo original de todas as mercadorias francesas
importadas. O que se tem dito com frequéncia do comércio
com as indias Orientais possivelmente poderia valer para os
franceses: que, apesar de a maior parte das mercadorias
das indias Orientais ter sido comprada com ouro e prata, a
reexportacao de parte delas para outros paises trouxe de
volta para aquele que realizou o negdécio uma soma maior
de ouro e prata do que aquela que havia sido gasta com o
preco de custo de todo o montante das mercadorias. Um
dos ramos mais importantes do comércio holandés consiste
atualmente no transporte de mercadorias francesas para
outros paises europeus. Até mesmo uma parte do vinho
francés que se bebe na Gra-Bretanha é importada
clandestinamente da Holanda e da Zelandia. Se houvesse
um comércio livre entre a Franca e a Inglaterra, ou se as
mercadorias francesas pudessem ser importadas pagando
somente o mesmo tributo aduaneiro aplicado as outras
nacdes europeias, que seria restituido se tais mercadorias
fossem em seqguida exportadas, a Inglaterra poderia ter
algum quinhdao do comércio que é tido como tao vantajoso
para a Holanda.



Em terceiro e ultimo lugar, nao existe um critério claro
pelo qual possamos determinar para que lado pende o que
se chama de balanca comercial entre dois paises, ou que
pais tem a exportacdao de maior valor. Preconceito e
animosidade de cunho nacional, sempre deslanchados por
interesses privados de determinados comerciantes, sao o0s
principios que geralmente direcionam nosso julgamento de
todas as questdes relativas a isso. Ha dois critérios, no
entanto, que com frequéncia tém sido invocados em tais
situacoes: as tabelas aduaneiras e o curso do cambio. As
tabelas aduaneiras, creio, agora de conhecimento geral, sao
um critério muito incerto, por conta da inexatiddao na
atribuicdo do valor que é estimado para grande parte
dessas mercadorias. Com o curso do cambio talvez
aconteca quase a mesma coisa.

Quando o cambio entre dois lugares, como Londres e Paris,
esta ao par, diz-se isso como um sinal de que as dividas de
Londres com Paris sao compensadas com o que é devido
por Paris a Londres. Em caso contrario, quando em Londres
se paga um prémio por um titulo contra Paris, diz-se que
isso é sinal de que as dividas de Londres com Paris nao sao
compensadas pelas de Paris com Londres, e que um valor
de compensacao em dinheiro deve ser enviado de Londres;
sobre o qual, devido aos riscos, as dificuldades e as
despesas para exporta-lo, esse prémio é demandado e
concedido. Mas o estado normal de débito e crédito entre os
dois paises deve necessariamente ser regulado, como se
diz, pelo curso normal das negociacées de um com o outro.
Quando nenhum deles importa do outro um montante maior
do que exporta para o outro, os débitos e créditos de cada
um devem se compensar mutuamente. Mas quando um
deles importa do outro um valor maior do que exporta para
esse outro, o primeiro fica inevitavelmente endividado com
0 segundo numa quantia maior do que o segundo fica
endividado com ele; os débitos e créditos nao se
compensam reciprocamente, e dinheiro tem de ser enviado



daquele lugar no qual os débitos pesam na balanca mais do
gue os créditos. O curso normal do cambio, portanto, ao
constituir uma indicacdao do estado normal de débito e
crédito entre dois lugares, deve, da mesma forma, ser uma
indicacao do curso normal de suas exportacdes e
importacdes, ja que estas necessariamente regulam esse
estado.

Mas embora o curso normal do cambio possa ser tido
como uma indicacao suficiente do estado normal de débito
e crédito entre dois lugares, dai nao se segue que a balanca
comercial esteja favoravel aquele lugar no qual o estado
normal de débito e crédito esteja a seu favor. O estado
normal de débito e crédito entre dois lugares nem sempre é
inteiramente regulado pelo curso normal das negociacdes
de um com o outro, mas com frequéncia é influenciado
pelas negociacdoes de um deles com outros lugares. Por
exemplo, se for comum para os comerciantes da Inglaterra
pagar pelas mercadorias que compram de Hamburgo,
Danzig, Riga etc. por meio de titulos contra a Holanda, o
estado normal de débito e crédito entre Inglaterra e Holanda
nao sera inteiramente regulado pelo curso normal das
negociacdes desses dois paises um com o outro, mas sera
influenciado pelo curso normal das negociacdes da
Inglaterra com esses outros lugares. A Inglaterra podera ser
obrigada a enviar todo ano dinheiro para a Holanda, embora
suas exportacdes anuais para esse pais possam exceder em
muito o valor anual de suas importacdes vindas de |3; e
embora também o que se chama de “balanca comercial”
possa ser muito favoravel a Inglaterra.

Além disso, da maneira com que a paridade do cambio
tem sido até aqui computada, o curso normal do cambio
nao oferece indicacao suficiente de que o estado normal de
débito e crédito esteja favoravel aquele pais que parece ter,
ou que se supde ter, o estado normal do cambio favoravel a
ele; ou, em outras palavras, o cambio real pode ser, e de
fato é muitas vezes, tao diferente do que é computado que,



em diversas ocasides, nao se pode tirar deste determinada
conclusao concernente aquele.

Quando por uma quantia de dinheiro paga na Inglaterra,
que contenha, de acordo com os padrdoes da casa da moeda
inglesa, certo nimero de oncas de prata pura, se recebe um
titulo para uma quantia a ser paga na Franca, que contenha,
de acordo com os padrdes da casa da moeda francesa, um
numero equivalente de oncas de prata pura, diz-se que o
cambio entre Inglaterra e Franca estd ao par. Se se tem que
pagar mais, supostamente se estd pagando um prémio e
diz-se que o cambio estd desfavoravel a Inglaterra e
favoravel a Franca. Quando se paga menos, presume-se que
se esta obtendo um prémio, e o cambio é dito desfavoravel
a Franca e favoravel a Inglaterra.

Mas, em primeiro lugar, nao podemos considerar sempre o
valor da moeda corrente em diferentes paises pelo padrao
de suas respectivas casas da moeda. Em alguns é mais e
em outros menos desgastado, reduzido ou, de alguma outra
forma, corrompido em relacao a seu padrao. Porém o valor
da moeda corrente de cada pais, comparado com o de
qualquer outro pais, nao é proporcional a quantidade de
prata pura que ela deva conter, e sim a que realmente
contém. Antes da reforma da moeda de prata no tempo do
rei Guilherme, o cambio entre a Inglaterra e a Holanda,
computado da maneira usual, de acordo com os padrdes
das respectivas casas da moeda, era desfavoravel a
Inglaterra na razao de 25 %. Mas o valor da moeda corrente
da Inglaterra, como aprendemos com o sr. Lowndes, estava
nessa época mais de 25 % abaixo de seu valor padrao. O
cambio real, portanto, poderia nessa época estar até
mesmo favoravel a Inglaterra, nao obstante o cambio
computado ser-lhe tao desfavoravel; uma quantidade menor
de oncas de prata pura paga efetivamente na Inglaterra
poderia adquirir um titulo de uma quantidade maior de
oncas de prata pura a ser paga na Holanda, e aquele que
supostamente estaria dando o prémio, na realidade o



estaria recebendo. A moeda francesa era, antes da ultima
reforma da moeda-ouro inglesa, muito menos desgastada
do que a inglesa, e estava, talvez, 2 % ou 3 % mais préoxima
de seu padrao. Se o cambio computado com a Franca,
portanto, nao estava mais do que 2 % ou 3 % desfavoravel
a Inglaterra, o cambio real poderia estar a seu favor. Desde
a reforma da moeda-ouro, o cambio tem sido
constantemente favoravel a Inglaterra e desfavoravel a
Franca.

Em segundo lugar, em alguns paises, a despesa com a
cunhagem é custeada pelo governo;, em outros, pelas
pessoas privadas que levam seus lingotes a casa da moeda,
e 0 governo até aufere alguma receita da cunhagem. Na
Inglaterra, ela é custeada pelo governo, e se alguém leva
uma libra-peso de prata padrao a casa da moeda, recebe de
volta 62 xelins, que tém o valor correspondente a uma libra-
peso de prata padrao. Na Franca, uma taxa de 8 % é
deduzida para a cunhagem, que nao sO custeia sua
despesa, mas também permite que o governo obtenha uma
pequena receita. Na Inglaterra, como nao se paga pela
cunhagem, a moeda corrente nunca pode ser mais valiosa
que a quantidade de lingotes de prata que ela realmente
contém. Na Franca, o trabalho da cunhagem, sendo pago, é
adicionado ao valor, assim como a arte de lavrar a prata é
acrescida ao valor da prata lavrada. Uma quantia de
dinheiro francés, portanto, que contém certo peso de prata
pura, vale mais do que uma quantia de dinheiro inglés que
contém o mesmo peso de prata pura, e requer mais
lingotes, ou outro artigo, para adquiri-la. Portanto, embora
as moedas correntes dos dois paises estivessem igualmente
préximas dos padrdes de suas respectivas casas da moeda,
uma quantia de dinheiro inglés dificilmente poderia comprar
uma quantia de dinheiro francés que contém uma
quantidade igual de oncas de prata pura, nem,
consequentemente, um titulo francés com valor
correspondente a mesma quantia. Se por tal titulo ndo for



pago um dinheiro adicional suficiente para compensar a
despesa da cunhagem francesa, o cambio real poderia estar
a par entre os dois paises, e seus débitos e créditos
poderiam estar se compensando mutuamente, enquanto o
cambio computado estaria consideravelmente favoravel a
Franca. Se for pago menos que isso, o cambio real poderia
estar favoravel a Inglaterra, enquanto o computado estaria
favoravel a Franca.

Em terceiro e Ultimo lugar, em alguns lugares, como em
Amsterdam, Hamburgo, Veneza etc., titulos de cambio
estrangeiros sao pagos no que se chama “moeda bancaria”,
enquanto em outros lugares, como em Londres, Lisboa,
Antuérpia, Livorno etc., sao pagos na moeda corrente
comum do pais. A moeda bancaria vale sempre mais do que
a mesma quantia nominal de moeda corrente. Mil florins no
Banco de Amsterdam, por exemplo, tém mais valor do que
mil florins em moeda corrente de Amsterdam. A diferenca
entre eles é chamada de agio bancério, o qual, em
Amsterdam, é em geral de 5 %. Supondo que as moedas
correntes dos dois paises estao igualmente préximas do
padrao de suas respectivas casas da moeda, e que um paga
seus titulos estrangeiros com sua moeda corrente, enquanto
o outro os paga com moeda bancaria, é evidente que o
cambio computado deve ser favoravel aquele que paga com
moeda bancaria, embora o cambio real possa ser favoravel
aquele que paga com moeda corrente. E assim o é pela
mesma razao que o cambio computado pode ser favoravel
aquele gque paga com uma moeda melhor, ou seja, com
uma moeda que estd mais préxima de seu préprio padrao,
embora o cambio real possa estar favoravel aquele que
paga com moeda corrente. O cambio computado, antes da
ultima reforma da moeda-ouro, esteve geralmente
desfavoravel a Londres em relacdo a Amsterdam,
Hamburgo, Veneza e, creio, a todos os outros lugares que
pagam com o que se chama moeda bancaria. Isso ndao quer
dizer, no entanto, que o cambio real lhe era desfavoravel.



Desde a reforma da moeda-ouro, ele tem sido favoravel a
Londres mesmo em relacao a esses lugares. O cambio
computado tem sido geralmente favoravel a Londres em
relacao a Lisboa, Antuérpia, Livorno e, excetuando a Franca,
creio, em relacao também a maioria das outras partes da
Europa que pagam com moeda corrente; e nao é improvavel
gque com o cambio real aconteca o mesmo.
[...]

I
Da irracionalidade dessas restricoes
extraordindrias com base em outros principios
Na parte anterior deste capitulo, empenhei-me em
demonstrar, mesmo considerando os principios do sistema
comercial, como ¢é desnecessario aplicar restricoes
extraordindrias a importacdao de mercadorias dos paises em
relacao aos quais se supde que a balanca comercial seja

desfavoravel.

Nada, no entanto, pode ser mais absurdo do que toda essa
doutrina da balanca comercial, sobre a qual se
fundamentam nao somente essas restricbes, mas quase
todas as demais regulacbes do comércio. Quando dois
lugares comerciam um com o0 outro, assim pressupde a
doutrina, se a balanca comercial for equilibrada, nenhum
deles ganha ou perde; mas se o comércio se inclina em
qualquer grau para um dos lados, um perde e o outro ganha
proporcionalmente ao desvio do equilibrio exato. Ambas as
suposicoes sao falsas. Como tentarei demonstrar a sequir,
um comércio que é forcado por meio de subsidios e
monopdlios pode ser, e comumente &, desvantajoso para o
pais que pensou estar se beneficiando com tais medidas.
Mas o comércio que, sem pressao ou constrangimento, é
conduzido natural e regularmente entre dois lugares é
sempre vantajoso para os dois, embora nem sempre de
maneira equivalente.

Por vantagem ou ganho entendo nao o aumento da
quantidade de ouro e prata, mas o do valor de troca do



produto anual da terra e da mao de obra do pais, ou seja, o
aumento da receita anual de seus habitantes.

Se a balanca comercial estiver equilibrada, e se o comércio
entre os dois lugares consistir inteiramente na troca de seus
produtos nativos, entdao, na maioria das vezes, nao sé
ganharao os dois, mas ganharao de maneira igual, ou quase
igual; cada um, neste caso, oferecerd um mercado para
uma parte da producao excedente do outro; cada um vai
repor um capital que havia sido aplicado em desenvolver e
preparar para o mercado essa parte do produto excedente
do outro, e que foi distribuida entre certo nimero de seus
habitantes, sendo propiciados a eles receita e sustento.
Uma parte dos habitantes de cada um desses lugares,
portanto, indiretamente obtera sua receita e seu sustento
do outro. Assim como os produtos trocados também tém
valores iguais, como se supde, entao os dois capitais
empregados no comércio serao, na maioria das vezes,
equivalentes, ou quase equivalentes; e sendo o0s dois
capitais aplicados para promover os produtos nativos dos
dois paises, a receita e o sustento que sua distribuicao
propicia aos habitantes de cada um também serao
equivalentes, ou quase equivalentes. Essa receita e esse
sustento, assim reciprocamente propiciados, serao maiores
Oou menores em proporcao a extensao de seus negdcios. Se
eles montarem a 100 mil libras anuais, por exemplo, ou a1
milhdo em cada lado, cada um deles propiciara, num caso,
uma receita anual de 100 mil libras para os habitantes do
outro lado, e, no outro caso, uma receita de 1 milhao.

Se seu comércio fosse de natureza tal que um deles
exportasse para o outro nada mais que produtos nativos,
enquanto o que viesse em retorno do outro consistisse
inteiramente em mercadorias estrangeiras, a balanca
comercial, nesse caso, seria ainda considerada equilibrada,
produtos sendo pago com produtos. Nesse caso, também,
ambos ganhariam, mas seus ganhos nao seriam
equivalentes, e os habitantes do pais que exportasse nada



além de produtos nativos obteriam desse comércio a maior
receita. Se a Inglaterra, por exemplo, importasse da Franca
nada além de produtos nativos daquele pais, e nao
dispondo de produtos préprios que tivessem demanda |3,
teria de paga-los enviando grande quantidade de
mercadorias estrangeiras, tabaco, supde-se, e mercadorias
das Indias Orientais; esse comércio, embora propiciasse
alguma receita aos habitantes de ambos o0s paises,
propiciaria mais para os da Franca do que para os da
Inglaterra. Todo o capital francés nele empregado a cada
ano seria distribuido anualmente entre o povo da Franca.
Mas sOé aquela parte do capital inglés empregado na
producao dos artigos ingleses com os quais se adquiriram
as mercadorias estrangeiras seria distribuida anualmente
para o povo da Inglaterra. A maior parte dele reporia 0s
capitais que foram aplicados na Virginia, no Industao e na
China, e que teriam propiciado receita e sustento aos
habitantes desses paises longinquos. Portanto, se os
capitais forem equivalentes, ou quase equivalentes, o
capital francés aumentaria muito mais a receita do povo da
Franca do que o capital inglés aumentaria a receita do povo
da Inglaterra. Nesse caso, a Franca estaria fazendo um
comércio exterior de consumo diretamente com a
Inglaterra; enquanto a Inglaterra estaria fazendo um
comércio do mesmo tipo, mas indireto, com a Franca. Os
diferentes efeitos de um capital empregado num comércio
exterior direto de bens de consumo e de um outro
empregado num comércio exterior indireto de bens de
consumo ja foram totalmente explicados.

Provavelmente ndao ha entre dois paises um comércio que
consista ele todo na troca ou de produtos nativos de ambos
os lados ou de produtos nativos de um lado e mercadorias
estrangeiras do outro. Quase todos os paises trocam entre
si mercadorias em parte nativas, em parte estrangeiras.
Aquele pais, no entanto, em cujos carregamentos houve



uma maior proporcao de mercadorias nativas, e menor de
estrangeiras, sera sempre o que mais vai ganhar.

Se a Inglaterra pagasse pelos produtos que importa
anualmente da Franca nao com tabaco e mercadorias das
indias Orientais, mas com ouro e prata, a balanca comercial,
nesse caso, seria considerada desequilibrada, pois produtos
nao estariam sendo pagos com produtos, mas com ouro e
prata. Nesse caso, porém, como no anterior, 0 comércio
propiciaria alguma receita aos habitantes de ambos os
paises, embora mais para os da Franca do que para os da
Inglaterra. O capital investido na producao das mercadorias
inglesas com as quais se adquiriu esse ouro e essa prata,
capital que foi distribuido entre certos habitantes da
Inglaterra e |hes propiciou renda, seria assim reposto e
permitiria que se continuasse o empreendimento. O capital
total da Inglaterra nao seria mais reduzido por essa
exportacao de ouro e prata do que pela exportacao de um
valor equivalente de quaisquer outras mercadorias. Ao
contrario, na maioria dos casos ele aumentaria. Nao é
exportada nenhuma mercadoria a nao ser aquelas cuja
demanda seja supostamente maior no estrangeiro do que
em seu pais, e das quais o retorno, consequentemente,
como se espera, tera mais valor no pais do que os produtos
exportados. Se o tabaco, que na Inglaterra vale apenas 100
mil libras, for enviado a Franca para adquirir vinho, que na
Inglaterra vale 110 mil libras, essa permuta vai igualmente
aumentar o capital da Inglaterra em 10 mil libras. Se 100
mil libras de ouro inglés, da mesma maneira, adquirirem
vinho francés, que na Inglaterra vale 110 mil libras, essa
permuta vai igualmente aumentar o capital da Inglaterra em
10 mil libras. Assim como um comerciante que tem em sua
adega vinho no valor de 110 mil libras € um homem mais
rico do que aquele que tem em seu depdsito tabaco no
valor de apenas 100 mil libras, ele é também, similarmente,
um homem mais rico do que aquele que tem em seu cofre
ouro no valor de apenas 100 mil libras. Ele pode p6r em



acao uma quantidade maior de induUstria, e propiciar receita,
sustento e emprego a um maior nimero de pessoas do que
qualguer um dos outros dois. Mas o capital do pais é igual a
soma dos capitais de seus diversos habitantes, e a
quantidade de industria que nele pode ser mantida
anualmente é igual aquela que a soma de todos os diversos
capitais pode manter. Assim, tanto o capital do pais como a
quantidade de industria que nele pode ser mantida a cada
ano devem geralmente ser aumentados com essa permuta.
De fato, seria mais vantajoso para a Inglaterra se ela
pudesse adquirir os vinhos da Franca com seus préprios
artefatos e tecidos do que com o tabaco da Virginia ou o
ouro e a prata do Brasil e do Peru. Um comércio exterior
direto de bens de consumo é sempre mais vantajoso do que
um indireto. Mas um comércio exterior indireto de bens de
consumo, que é feito por meio de ouro e prata, ndo parece
ser menos vantajoso do que qualquer outro igualmente
indireto. Da mesma forma, um pais que nao dispde de
minas nao estaria mais suscetivel de ser exaurido em seu
ouro e sua prata por causa da exportacao anual desses
metais do que um que nao cultiva tabaco o estaria pela
exportacao anual dessa planta. Assim como um pais que
tem recursos para comprar tabaco nunca ficard por muito
tempo carente dele, também nao ficard por muito tempo
carente de ouro e prata aquele que tiver recursos para
comprar esses metais.

E um comércio no qual sempre se perde, diz-se, aquele
que um trabalhador mantém com uma cervejaria; e que o
comércio que uma nacao manufatureira mantém com um
pais de vinhos pode ser considerado um negécio dessa
mesma natureza. Respondo que o comércio com a
cervejaria nao é necessariamente um negdécio que da
prejuizo. Em sua natureza prépria, ele é tao vantajoso
quanto qualquer outro, embora talvez mais sujeito a abusos.
A ocupacao de um cervejeiro, e até mesmo de um varejista
de bebidas alcodlicas fermentadas, € uma divisao de



trabalho tao necessaria quanto quaisquer outras. Em geral,
serda mais vantajoso para o trabalhador comprar do
cervejeiro a quantidade que se |lhe enseja do que fabrica-la
ele mesmo, e se for um trabalhador pobre, geralmente lhe
sera mais vantajoso comprar pouco a pouco do varejista do
que uma grande quantidade do cervejeiro. Ele pode sem
dudvida acabar comprando em demasia de um ou de outro,
assim como poderia fazé-lo de quaisquer outros
comerciantes de sua vizinhanca, do acougueiro, se for um
glutao, ou do vendedor de tecidos, se gosta de se mostrar
elegante a seus camaradas. Nao obstante, é vantajoso para
a maioria dos trabalhadores que todos esses comeércios
sejam livres, ainda que essa liberdade possa dar lugar a
abusos em todos eles, e talvez provavelmente mais em uns
do que em outros. Embora, a par disso, individuos isolados
possam arruinar suas fortunas com um CONsSUMO excessivo
de bebidas alcodlicas fermentadas, parece nao haver
nenhum risco de que um pais faca a mesma coisa. Embora
em cada pais haja muita gente que gaste nessas bebidas
mais do que se poderia permitir, sempre hd muito mais
gente que gasta menos. Deve ser ressaltado que, com base
na experiéncia, a barateza do vinho parece ser causa nao
de embriaguez, mas de sobriedade. Os habitantes dos
paises que produzem vinho sao em geral as pessoas mais
sbébrias da Europa; disso sao testemunhas os espanhdis, os
italianos e os habitantes das provincias meridionais da
Franca. Essas pessoas raramente incorrem em excessos em
sua faina didria. Ninguém vai comprometer o carater da
liberalidade e da boa camaradagem abusando de uma
bebida que é tao barata quanto uma cerveja pequena. Ao
contrario, nos paises que, por causa de calor ou frio
excessivo, nao produzem wuvas, e onde o vinho &
consequentemente mais caro e raro, a embriaguez é um
vicio comum, como entre as nacdes do Norte e todas
aquelas que vivem entre os tropicos, como, por exemplo, 0s
negros da costa da Guiné. Quando um regimento francés



vem de algumas provincias do norte da Franca, onde o
vinho é um tanto caro, para se aquartelar no sul, onde é
muito barato, os soldados, como frequentemente tenho
ouvido e observado, se corrompem no inicio com a barateza
e a novidade de um bom vinho; mas apdés alguns meses de
residéncia, a maior parte deles se torna tao sébria quanto o
resto dos habitantes. Se as taxas aduaneiras sobre vinhos
estrangeiros e os impostos sobre malte, cerveja e cerveja
ale fossem retirados de uma s6 vez, isso poderia ocasionar
na Gra-Bretanha, da mesma forma, uma bela bebedeira
geral e temporaria entre as classes média e baixa da
populacao, o que provavelmente seria logo seguido de uma
permanente e quase universal sobriedade. No momento, a
embriaguez nao é de modo algum o vicio das pessoas da
alta sociedade, nem daqueles que se podem permitir as
bebidas mais caras. E muito raro ver entre ndés um
cavalheiro embriagado de cerveja ale . Além disso, as
restricdes impostas ao comércio de vinho na Gra-Bretanha
nao parecem ter sido concebidas, se assim posso dizer, para
impedir as pessoas de irem a cervejaria de ale mais do que
impedi-las de irem aonde possam comprar a melhor e mais
barata das bebidas. Elas favorecem o comércio de vinho
com Portugal e desestimulam o comércio com a Franca. Os
portugueses, diz-se, sao de fato melhores clientes de nossas
manufaturas do que os franceses, e devem, portanto, ter
esse estimulo de preferéncia. Como nos isentam de sua
aduana, assim se pretende, devemos isenta-los da nossa.
As furtivas artimanhas de comerciantes subalternos sao
assim erigidas em maximas politicas para a conducao de
um grande império: pois é apenas o mais subalterno dos
comerciantes que faz disso uma regra a ser usada
principalmente em relacao a seus préprios clientes. Um
grande comerciante adquire suas mercadorias sempre onde
elas sao mais baratas e melhores, sem atentar para
interesses menores desse tipo.



E com mdaximas desse tipo, no entanto, que se tem
ensinado as nacdes que seu interesse consiste em
empobrecer todos o0s seus vizinhos. Cada nacao foi
condicionada a ver com olhos invejosos a prosperidade de
todas as nacdes com as quais ela comercia, e a considerar o
ganho delas como seu proprio prejuizo. O comércio, que
naturalmente deveria ser um fator de uniao e amizade entre
as nacdes, assim como entre os individuos, tornou-se a mais
fértil fonte de divergéncia e animosidade. A caprichosa
ambicao de reis e de ministros nao tem sido, no século atual
e no passado, mais fatal para a tranquilidade da Europa do
gue o cilme impertinente de comerciantes e manufatores. A
violéncia e a injustica dos governantes da humanidade sao
um mal antigo, para o qual, temo, a natureza dos interesses
humanos dificilmente admitird um remédio. Mas embora
talvez nao se possam corrigir a capacidade mesquinha e o
espirito monopolizador de comerciantes e manufatores, que
nao sao e nem deveriam ser o0Ss governantes da
humanidade, eles podem facilmente ser impedidos de
perturbar a tranquilidade de qualquer um, exceto a deles
mesmos.

Nao hd ddvida de que foi o espirito do monopdlio que
originalmente inventou e também propagou essa doutrina;
e 0S que primeiro a ensinaram nao foram de modo algum
tao tolos quanto aqueles que nela acreditaram. Em cada
pais, sempre é e deve ser do interesse da maioria do povo
comprar o que quer que deseje dagueles que o vendem
mais barato. Essa proposicao é tao evidente que parece
ridiculo fazer qualquer esforco para prova-la;, nem poderia
jamais ter sido questionada, nao tivesse a sofistica
interesseira de comerciantes e manufatores confundido o
bom senso da humanidade. O interesse deles é, com
relacao a isso, diretamente oposto ao da grande maioria do
povo. Assim como o interesse dos membros livres de uma
corporacao € evitar que o restante dos habitantes
empregue quaisquer trabalhadores a nao ser eles mesmos,



também é do interesse de comerciantes e manufatores de
cada pais garantir para si mesmos o monopdlio do mercado
interno. Dai, na Gra-Bretanha e na maioria dos paises
europeus, 0s extraordindrios tributos aduaneiros sobre
quase todas as mercadorias importadas por comerciantes
estrangeiros. Dai as elevadas taxas alfandegarias e
proibicoes sobre todas as manufaturas estrangeiras que
possam competir com as nossas. Dai, também, as
extraordindrias restricbes sobre a importacdao de quase
todos os tipos de mercadoria dos paises com 0s quais a
balanca comercial seja supostamente desvantajosa, isto é,
daqueles em relacao aos quais a animosidade nacional se
mostre a mais violentamente inflamada.

A riqueza de uma nacao vizinha, porém, embora perigosa
na guerra e na politica, certamente é vantajosa no
comércio. Num estado de hostilidade, ela pode permitir a
nossos inimigos manter frotas e exércitos superiores aos
nossos; mas num estado de paz e de comércio ela deve, da
mesma forma, Ihes permitir fazer conosco trocas num valor
maior e oferecer um mercado melhor, seja para a producao
imediata de nossa prépria industria, seja para o que quer
que se adquira com essa producao. Assim como um homem
rico provavelmente sera para as pessoas industriosas em
sua vizinhanca um cliente melhor do que um homem pobre,
assim também serd, similarmente, uma nacao rica. De fato,
um homem rico que seja ele mesmo um manufator é um
vizinho muito perigoso para todos que se ocupam da
mesma maneira. Todo o resto da vizinhanca, no entanto, de
longe um numero maior de pessoas, se beneficia do bom
mercado que ele propicia com seu dispéndio. Eles até se
beneficiam com sua venda a preco reduzido para os
trabalhadores mais pobres, que se ocupam da mesma
maneira que ele. Os manufatores de uma nacao rica, do
mesmo modo, podem sem duvida ser rivais muito perigosos
para os de seus vizinhos. Essa competicao em si, todavia, é
vantajosa para a maior parte da populacao, que



paralelamente aufere grandes beneficios do bom mercado
gque os grandes dispéndios de tal nacao lhe propiciam em
quase todos o0s outros aspectos. Pessoas privadas que
querem fazer fortuna nunca pensam em se retirar para as
provincias distantes e pobres do pais, mas afluem ou para a
capital ou para outra das grandes cidades comerciais. Elas
sabem que onde circula pouca riqueza ha pouco o que se
obter, mas onde uma grande porcao se movimenta, algum
guinhao pode caber a elas. As mesmas maximas que dessa
maneira condicionam o0 senso comum de um, dez ou vinte
individuos, condicionariam a apreciacao de 1 milhdo, 10
milhdes ou 20 milhdes, e fariam com que uma nacao inteira
considerasse os ricos, entre seus vizinhos, como a provavel
causa e ensejo para que ela mesma obtenha riquezas. E
mais provavel gue uma nacao enrigueca com Seu COMErcio
exterior quando seus vizinhos sao nacdes industriosas e
comerciais. Uma grande nacao cercada por todos os lados
por selvagens ndémades e barbaros pobres pode, sem
duvida, obter riquezas pelo cultivo de suas proprias terras, e
pelo seu proprio comércio interno, mas nao por meio do
comércio exterior. Parece que foi desse modo que os antigos
egipcios e os chineses modernos obtiveram suas grandes
riguezas. Os antigos egipcios, assim consta, negligenciaram
0 comércio exterior, e 0s chineses modernos, isso é sabido,
0 encararam com o0 maior desdém, e mal se dignaram a lhe
oferecer uma decente protecao legal. As maximas
modernas do COmércio exterior, visando ao
empobrecimento de todos o0s nossos vizinhos, tanto quanto
sao capazes de produzir o efeito desejado, tendem a tornar
esse comércio algo muito insignificante e desprezivel.

E em consequéncia dessas maximas que o comércio entre
a Franca e a Inglaterra tem sido sujeito, em ambos os
paises, a tantos desestimulos e restricoes. Se esses dois
paises, no entanto, levassem em conta seus verdadeiros
interesses, sem rivalidade comercial ou animosidade
nacional, o comércio com a Franca poderia ser mais



vantajoso para a Gra-Bretanha do que aquele com qualquer
outro pais, e, pela mesma razao, assim seria para a Franca o
comércio com a Gra-Bretanha. A Franca é o vizinho mais
préximo da Gra-Bretanha. No comércio entre a costa sul da
Inglaterra e as costas norte e noroeste da Franca, os
retornos podem ser esperados, do mesmo modo que no
comércio interno, quatro, cinco ou seis vezes por ano.
Portanto, o capital empregado nesse comércio poderia, em
cada um dos dois paises, acionar quatro, cinco ou seis vezes
mais a quantidade de industria, e oferecer emprego e
sustento a quatro, cinco ou seis vezes mais pessoas que um
capital equivalente poderia obter na maior parte dos outros
ramos do comércio exterior. Entre as partes da Franca e da
Gra-Bretanha mais distantes uma da outra, poderiam ser
esperados retornos pelo menos uma vez ao ano, € mesmo
esse comércio poderia ser pelo menos tao igualmente
vantajoso quanto a maior parte dos outros ramos de nosso
comércio exterior com a Europa. Seria, pelo menos, trés
vezes mais vantajoso que o tao decantado comércio com
nossas colbnias norte-americanas, com as quais o retorno
se da raramente em menos de trés anos, com frequéncia
em nao menos do que quatro ou cinco anos. Além do mais,
supde-se que a Franca tenha 24 milhdes de habitantes.
Nossas colbnias norte-americanas nunca devem ter tido
mais de 3 milhdes; e a Franca é um pais muito mais rico do
gque a América do Norte, embora, por conta da distribuicao
mais desigual de riquezas, haja muito mais pobreza e
mendicancia no primeiro pais do que no outro. A Franca,
portanto, pode oferecer um mercado pelo menos oito vezes
mais amplo e, levando em conta a maior frequéncia dos
retornos, 24 vezes mais vantajoso do que aquele que
nossas colbnias norte-americanas puderam alguma vez
oferecer. O comércio com a Gra-Bretanha seria na mesma
medida vantajoso para a Franca, e, proporcionalmente a
rigueza, a populacao e a proximidade dos respectivos
paises, teria essa mesma superioridade em relagcao ao que a



Franca realiza com suas proprias colonias. Tal é a grande
diferenca entre esse comércio, que o entendimento das
duas nacdes achou por bem desestimular, e aguele que ele
mais buscou favorecer.

Mas essas mesmas circunstancias que tornariam um
comércio aberto e livre entre os dois paises tao vantajoso
para ambos suscitaram as principais obstrucbes a esse
comércio. Sendo vizinhos, eles sao necessariamente
inimigos, e a riqueza e o poder de cada um, nesse contexto,
parecem ao outro algo ainda mais formidavel, e aquilo que
poderia incrementar as vantagens de uma amizade entre
nacdes serve apenas para insuflar a violéncia e a
animosidade entre elas. Ambas sao nacdes ricas e
industriosas; e os comerciantes e manufatores de cada uma
temem a concorréncia do talento e da atividade dos da
outra. A rivalidade mercantil se excita, e ambas insuflam a
violéncia da animosidade nacional e sao por ela insufladas;
e 0s comerciantes de cada um dos dois paises anunciaram,
com toda a confianca passional de uma impostura
interesseira, a ruina certa dos do outro, como consequéncia
dessa balanca comercial desfavoravel, e a qual, assim
pretendem, seria o inevitavel efeito de um comércio sem
restricobes com o outro.

N3o existe pais mercantil na Europa cuja iminente ruina, a
partir de uma balanca comercial desfavoravel, nao tenha
sido frequentemente prevista pelos pretensos doutores
desse sistema. No entanto, depois de toda a ansiedade que
eles provocaram sobre isso, depois de todas as vas
tentativas de quase todas as nacdes comerciais de reverter
essa balanca em seu préprio favor e contra o de seus
vizinhos, nao parece que qualquer das nacdes da Europa
tenha, em qualquer aspecto, se empobrecido por causa
disso. Ao contrario, cada cidade e pais, na mesma
proporcao em que tenham aberto seus portos a todas as
nacoes, em vez de se terem arruinado com esse comércio
livre, como nos levariam a esperar os principios do sistema



comercial, foram enriquecidos por ele. Embora haja na
Europa, de fato, umas poucas cidades que em alguns
aspectos merecem ser chamadas de portos francos, nao
existe nenhum pais que o mereca. A Holanda talvez seja de
todos o0 que mais se aproxima de ter tal carater, embora
ainda muito distante dele; e a Holanda, como é sabido, nao
obtém somente toda a sua rigueza, mas uma grande parte
de sua necessaria subsisténcia, do comércio exterior.

Na verdade ha um outro equilibrio, que ja foi explicado,
muito diferente do da balanca comercial, e que,
dependendo de ser favoravel ou desfavoravel, ocasiona
necessariamente a prosperidade ou o declinio de cada
nacdo. E o equilibrio entre a producdo e o consumo anuais.
Ja se observou que se o valor de troca do produto excede o
do consumo, o0 capital da sociedade deve aumentar
anualmente na proporcao desse excesso. A sociedade,
nesse caso, vive dentro dos limites de sua receita, e 0 que
se economiza por ano dessa receita é sem duvida
adicionado a seu capital e empregado de modo a aumentar
ainda mais a producao. Se o valor de troca da producao
anual, ao contrario, € menor do que o do consumo anual, o
capital da sociedade inevitavelmente diminui na proporcao
dessa deficiéncia. O dispéndio da sociedade nesse caso
excede sua receita, e forcosamente consome seu capital.
Seu capital, portanto, deve necessariamente decair, e junto
com ele o valor de troca da producao anual de sua industria.

Esse equilibrio entre producao e consumo é totalmente
diferente daquele que é chamado de balanca comercial. Ele
pode ocorrer numa nacao que nao praticou comércio
exterior e que esteve completamente isolada de todo o
mundo. Pode ocorrer em todo o globo terrestre, cuja
riqueza, populacao e progresso podem estar gradualmente
aumentando ou decaindo.

O equilibrio entre producdao e consumo pode estar
constantemente favoravel a uma nacao, embora o que se
chama de balanca comercial esteja geralmente contra ela.



Uma nacao pode importar num valor maior do que o que ela
exporta durante, talvez, um meio século inteiro; o ouro e a
prata que nela entram durante todo esse tempo podem ser
inteira e imediatamente enviados para fora dela; sua moeda
circulante pode ir se desvalorizando pouco a pouco, com
diferentes tipos de papel-moeda sendo adotados em sua
substituicao, e até mesmo as dividas que ela contrai com as
principais nacdées com as quais negocia podem ir
aumentando gradualmente; e ainda assim sua riqueza real,
ou seja, o valor de troca da producao anual de suas terras e
de seu trabalho, pode, durante o mesmo periodo, ter
aumentado em proporcao muito maior.

[...]



6
Os sistemas agricolas

Os sistemas agricolas da economia politica nao vao
requerer explanacdes tao longas como as que considerei
necessarias dedicar ao sistema mercantil ou comercial.

Um sistema que represente a producao da terra como a
Unica fonte de receita e de riqueza de cada pais, até onde
sei, nunca foi adotado por nacao alguma, e atualmente sé
existe nas especulacdes de alguns homens de grande saber
e grande ingenuidade na Franca. Nao valeria a pena,
decerto, examinar extensivamente os erros de um sistema
gue nunca causou, e provavelmente nunca causara, dano
algum em qualquer parte do mundo. Vou tentar explicar, no
entanto, tao claramente quanto possa, 0s grandes
contornos desse sistema tao engenhoso.

O sr. Colbert, famoso ministro de Luis xiv , foi um homem
probo, de grande industriosidade e  detalhado
conhecimento, de grande experiéncia e precisao na analise
das contas publicas, e, para resumir, de muita habilidade
em cada maneira adequada de introduzir método e ordem
na coleta e no dispéndio da receita publica. Esse ministro,
infelizmente, abracou todos os preconceitos do sistema
mercantil, qgue em sua natureza e esséncia é um sistema de
restricdo e regulacao, e, tanto quanto pbéde, raramente
deixou de agradar ao laborioso e diligente homem de
negdcios, que se acostumou a regulamentacao dos diversos
departamentos de ministérios e ao estabelecimento das
checagens e dos controles necessarios para confinar cada
um em sua prépria esfera. Ele se empenhou em
regulamentar a indlstria e o comércio de um grande pais



pelo mesmo modelo com que se regulamentam os
departamentos de um ministério; e em vez de permitir que
cada pessoa buscasse seu préprio interesse a seu proéprio
modo, com base num plano liberal de igualdade, liberdade e
justica, esse ministro concedeu a certos setores da industria
privilégios excepcionais, enquanto sujeitou outros a
restricoes extraordinarias. Ele nao estava apenas disposto,
como outros ministros europeus, a dar maior estimulo a
indUstria das cidades do que a do campo; mas, para dar
suporte a industria das cidades, quis até mesmo deprimir e
reprimir a do campo. Para baratear as provisdées dos
habitantes das cidades, e desse modo estimular os
manufatores e o comércio exterior, proibiu totalmente a
exportacao de cereais, e assim excluiu a populacao
campesina de todo mercado exterior para a (de longe) mais
importante parte da producao de seu trabalho. Essa
proibicao, juntamente com as restricdes impostas pelas
antigas leis provinciais da Franca sobre o transporte de
graos de uma provincia para outra, e também com os
tributos arbitrarios e degradantes aplicados aos agricultores
em quase todas as provincias, desestimulou e reprimiu a
agricultura desse pais num nivel muito abaixo daquele que
atingiria normalmente num solo tao fértil e num clima tao
favoravel. Esse estado de desestimulo e depressao foi
sentido em maior ou menor grau em cada uma das diversas
partes do pais, e foram levantadas muitas perguntas e
pesquisas concernentes a suas causas. Uma delas pareceu
ser a preferéncia dada, pelas providéncias do sr. Colbert,
mais ao trabalho das cidades do que ao do campo.

Quando se encurva demais uma barra em uma direcao, diz
o provérbio, para torna-la reta deve-se encurva-la na
mesma medida na outra direcao. Os filésofos franceses, que
propuseram o sistema que apresenta a agricultura como a
Unica fonte da receita e da riqueza de qualquer pais,
parecem ter adotado essa maxima proverbial; e assim como
no plano do sr. Colbert o trabalho nas cidades foi



certamente supervalorizado em comparacao com o do
campo; no sistema deles, o trabalho nas cidades parece
certamente ser subvalorizado.

Eles, os fildsofos, dividem em trés classes as diferentes
categorias de pessoas que alguma vez se supbe terem
contribuido de algum modo para a producao anual da terra
e do trabalho do pais. A primeira é a classe dos
proprietarios de terras. A segunda é a classe dos lavradores,
arrendatarios e trabalhadores rurais, aos quais eles honram
com a peculiar denominacao de classe produtiva. A terceira
é a classe dos artesaos, manufatores e comerciantes, que
eles se empenham em degradar com a humilhante
denominacao de classe estéril ou improdutiva.

A classe dos proprietarios contribui para a producao anual
com o dispéndio com o qual ocasionalmente eles possam
arcar para o aprimoramento da terra, com as construcoes,
drenagens, cercaduras ou outros melhoramentos que eles
fazem ou custeiam, e gracas aos quais o0s agricultores sao
capazes, com o0 mesmo capital, de atingir uma producao
maior e, consequentemente, propiciar uma renda maior.
Essa renda maior pode ser considerada como o juro ou lucro
devido ao proprietario pela despesa de capital que ele assim
empregou no aprimoramento de sua terra. Essas despesas
sao, nesse sistema, chamadas de “despesas fundiarias”
(dépenses fonciéeres ).

Os cultivadores ou lavradores contribuem para a producao
anual com o que nesse sistema é chamado de “despesas
primarias” e “despesas anuais” (dépenses primitives et
dépenses annuelles ), com as quais eles arcam para o
cultivo da terra. As despesas primarias consistem nos
instrumentos de cultivo, no rebanho de gado, nas sementes
e na manutencao da familia do lavrador, de seus
empregados e do gado durante pelo menos grande parte do
primeiro ano de sua atividade, ou até que ele possa receber
algum retorno da terra. As despesas anuais consistem nas
sementes, no uso e desgaste dos instrumentos de cultivo e



no sustento anual dos empregados do arrendatario e do
gado, bem como de sua familia, na medida em que
qualquer parte dela possa ser considerada como servidores
empregados no cultivo. A parte da producao da terra que
fica com ele depois de pagar por seu arrendamento deveria
ser suficiente, em primeiro lugar, para restituir-lhe, dentro
de um prazo razoavel, no minimo durante o periodo de sua
atividade, a totalidade de suas despesas primarias, junto
com o lucro normal do capital, e, em segundo lugar, para
ressarci-lo de suas despesas anuais, junto também com o
lucro normal do capital. Esses dois tipos de despesa
constituem os dois capitais que o arrendatdrio aplica no
cultivo, e a menos que eles lhe sejam devolvidos
regularmente, com um razoavel lucro, ele nao podera levar
avante sua aplicacdo a um mesmo nivel de outras
aplicacdes, mas, considerando seu préprio interesse, deve
abandona-la o mais cedo possivel e buscar alguma outra. A
parte da producdao da terra que é assim necessaria para
possibilitar ao lavrador arrendatario a continuacdao de sua
atividade devia ser considerada um fundo consagrado ao
cultivo, de modo que se o proprietario da terra o infringir,
estara necessariamente reduzindo a producdao de sua
prépria terra, e em poucos anos impossibilitard ao lavrador
arrendatario pagar nao sdé essa renda extorsiva como até
mesmo uma renda razoavel que ele, se nao fosse isso,
poderia obter por sua terra. A renda que propriamente
pertence ao proprietario da terra ndo é mais do que o
produto liquido que resta depois de serem pagas, da
maneira mais completa, todas as despesas necessarias que
previamente se devem ter para obter o produto bruto, ou
seja, a producdo total. E porque o trabalho dos cultivadores,
mais do que pagar inteiramente todas essas necessarias
despesas, propicia uma producao liquida desse tipo, e é por
isso que essa classe de gente é, nesse sistema,
peculiarmente distinguida com a honoravel denominacao de
classe produtiva. Pela mesma razao, suas despesas



primarias e anuais sao chamadas, nesse sistema, de
despesas produtivas, porque, mais do que repor seu préprio
valor, elas propiciam a reproducao anual desse produto
liquido.

As assim chamadas despesas fundiarias, ou seja, o que o
proprietario da terra aplica para o aprimoramento de suas
terras, sao também, nesse sistema, honradas com a
denominacao de despesas produtivas. Até que todas essas
despesas, com o0s lucros normais do capital, tenham sido
inteiramente restituidas a ele pelo aluguel antecipado que
recebe por sua terra, esse aluguel antecipado deveria ser
considerado sagrado e inviolavel, tanto pela Igreja como
pelo rei; nao deveria ser sujeito a dizimo nem a imposto. De
outro modo, ao desestimular o melhoramento da terra, a
Igreja estd desestimulando o futuro aumento de seus
préprios dizimos, e o rei, o futuro aumento de seus préprios
impostos. Como num bem organizado estado de coisas,
portanto, essas despesas fundidrias, muito além de
reproduzir completamente seu préprio valor, acarretam
também, depois de certo tempo, a reproducao de um
produto liquido; elas sao, nesse sistema, consideradas
despesas produtivas.

No entanto, as despesas fundiarias do proprietario da
terra, as despesas primarias e as anuais do lavrador sao os
Unicos trés tipos de despesas consideradas produtivas
nesse sistema. Todas as outras despesas e todas as outras
categorias de gente, mesmo aquelas que na percepcao
comum das pessoas sao vistas como as mais produtivas,
sao, nessa maneira de ver as coisas, totalmente estéreis e
improdutivas.

Os artesaos e os manufatores em particular, cuja industria,
na percepcao comum das pessoas, aumenta tanto o valor
do produto bruto da terra, sao representados nesse sistema
como uma classe de gente totalmente estéril e improdutiva.
Seu trabalho, diz-se, apenas repde o capital que os
emprega, juntamente com seus lucros normais. Esse capital



consiste nos materiais, nas ferramentas e nos ordenados
adiantados a eles por seu empregador; é o fundo destinado
a seu emprego e manutencao. Seu lucro é o fundo
destinado a subsisténcia de seu empregador. E seu
empregador, adiantando-lhes o estoque de materiais, as
ferramentas e os ordenados necessarios para seu emprego,
do mesmo modo estd adiantando a si mesmo o que é
necessario para Ssua propria subsisténcia, e essa
subsisténcia ele geralmente pde em proporcao ao lucro que
espera obter do preco do trabalho deles. Se esse preco nao
lhe repuser o sustento que ele adianta a si mesmo, assim
como o0s materiais, ferramentas e ordenados que adianta a
seus trabalhadores, ele evidentemente nao lhe repord o
total de despesas com que ele arca para isso. O lucro do
capital da manufatura nao é, portanto, como ocorre no
arrendamento da terra, um produto liquido que resta depois
de se repor completamente toda a despesa com que se tem
de arcar para obté-lo. O capital do lavrador arrendatario lhe
rende um lucro, assim como o do dono da manufatura; e, da
mesma forma, produz renda para outra pessoa, o que o do
dono da manufatura nao faz. Desse modo, a despesa
concernente ao emprego e a manutencao de artesaos e
manufatores nao faz mais do que manter, se assim se pode
dizer, a existéncia de seu préprio valor, e nao produz
nenhum valor novo. E, portanto, uma despesa
completamente estérii e improdutiva. A despesa
concernente ao emprego de agricultores arrendatarios e
trabalhadores rurais, muito mais do que manter a existéncia
de seu préprio valor, produz um valor novo, a renda do
proprietario da terra. E, assim, uma despesa produtiva.

O capital mercantil é tao estéril e improdutivo quanto o
capital da manufatura. Ele apenas mantém a existéncia de
seu préprio valor, sem produzir qualquer valor novo. Seus
lucros sao apenas a restituicdao da subsisténcia que seu
aplicador adianta a si mesmo durante o periodo em que ele
o esta aplicando, ou até que receba seu retorno. Sao apenas



a restituicdao de parte do dispéndio com que se deve arcar
ao aplica-lo.

O trabalho de artesaos e manufatores nunca acrescenta
nada ao valor de todo o montante anual do produto bruto
da terra. Ele de fato se soma, acrescentando muito ao valor
de algumas partes especificas dele. Mas o consumo de
outras partes que nesse meio-tempo ele ocasiona ¢é
precisamente igual ao valor que ele adiciona aquelas partes
especificas, de modo que o valor de todo o montante nao €,
em nenhum momento, minimamente aumentado por ele. A
pessoa que trabalha a renda num par de finos rufos, por
exemplo, algumas vezes fara o valor de um pence de fio de
linho subir para trinta libras esterlinas. Mas embora a
primeira vista ela pareca com isso estar multiplicando uma
parte da producao bruta 7200 vezes, na realidade nao esta
acrescentando nada ao valor de todo o montante anual da
producao bruta. A elaboracao dessa renda |lhe custa talvez
dois anos de trabalho. As trinta libras que esse artesao ou
manufator obtém por esse trabalho quando o termina nao é
mais que a restituicao de subsisténcia que ele adiantou para
si mesmo durante os dois anos em que se ocupou disso. O
valor que a cada dia, més ou ano de trabalho ele adiciona
ao fio de linho nao faz mais do que substituir o valor de seu
préprio consumo durante aquele dia, més ou ano. Em
nenhum momento, portanto, ele acrescenta qualquer coisa
a todo o montante anual da producao bruta da terra: a
porcao dessa producao que é consumida continuamente é
sempre igual ao valor que ele estd continuamente
produzindo. A extrema pobreza da maior parte das pessoas
empregadas nessa dispendiosa porém trivial manufatura
pode nos convencer de que o preco por seu trabalho nao
excede, comumente, o valor de sua subsisténcia. Nao é este
o caso do trabalho dos agricultores arrendatarios e
trabalhadores rurais. A renda do proprietario da terra é um
valor que, em geral, esta produzindo continuamente, muito
mais do que substituindo, da maneira mais completa, todo o



consumo, toda a despesa aplicada no emprego e
manutencao tanto dos trabalhadores quanto de seu
empregador.

Artesaos, manufatores e comerciantes podem aumentar a
receita e a rigueza de sua sociedade sé muito
parcimoniosamente; ou, como na expressao usada nesse
sistema, por meio de privacao, isto é, privando a si mesmos
de uma parte dos fundos destinados a sua prépria
subsisténcia. Eles nao reproduzem anualmente nada além
desses fundos. Portanto, a menos que economizem a cada
ano alguma parte dos fundos, a menos que se privem
anualmente de usufruir de alguma parte deles, a receita e a
riqueza de sua sociedade nunca poderao ser aumentadas
no mais minimo grau por meio de sua atividade.
Agricultores arrendatarios e trabalhadores rurais, ao
contrario, podem usufruir completamente de todos os
fundos destinados a sua prépria subsisténcia, e ainda
aumentar ao mesmo tempo a receita e a riqueza de sua
sociedade. Muito mais do que o destinado a sua propria
subsisténcia, sua atividade proporciona a cada ano um
produto liquido, cujo aumento faz necessariamente crescer
a receita e a riqueza de sua sociedade. Portanto, nacoes
gque consistem em grande medida de proprietarios e
cultivadores da terra, como a Franca ou a Inglaterra, podem
se enriguecer com a atividade e com a fruicao. Nacdes
como a Holanda e Hamburgo, que, ao contrdrio, sao
compostas principalmente por comerciantes, artesaos e
manufatores, s6 podem crescer por meio de parcimobnia e
privacao. Assim como o0 interesse de nacbes tao
circunstanciadas é muito diferente, também o é o carater
comum do povo: nestas ultimas, estreiteza, mesquinhez e
uma predisposicdo para o egoismo, avessas a todo prazer e
fruicao social.

A classe improdutiva, a dos comerciantes, artesaos e
manufatores, € mantida e empregada totalmente a custa
das outras duas classes, a dos proprietarios da terra e a dos



seus cultivadores. Estes a suprem tanto com os materiais de
seu trabalho quanto com o fundo de sua subsisténcia, com
0 grao e o gado que ela consome enquanto esta empregada
em seu trabalho. Os proprietarios e os cultivadores pagam
finalmente tanto os ordenados de todos os trabalhadores
das classes improdutivas quanto os lucros de todos os seus
empregadores. Esses trabalhadores e seus empregadores
sao propriamente os servidores, os criados dos proprietarios
e dos cultivadores. Apenas sao servidores que trabalham do
lado de fora, enquanto criados domésticos trabalham do
lado de dentro. Tanto uns como outros, no entanto, sao
mantidos de igual modo a custa dos mesmos senhores. O
trabalho de ambos é igualmente improdutivo. Nao
acrescenta nada ao valor da soma total do produto bruto da
terra. Em vez de aumentar o valor dessa soma total,
representam um encargo e uma despesa pela qual se deve
pagar por meio dela.

A classe improdutiva, no entanto, ndao sé é util, como
muito Util as duas outras classes. Por meio da atividade de
comerciantes, artesaos e manufatores, os proprietarios de
terra e cultivadores podem adquirir as mercadorias
estrangeiras e os produtos manufaturados de seu préprio
pais de que precisem, usando para isso a producao de uma
quantidade muito menor de seu préprio trabalho do que
seriam obrigados a empregar se tentassem, de modo
desastrado e com impericia, importar o primeiro ou fabricar
o outro para seu proprio uso. Por meio da classe
improdutiva, os cultivadores estao liberados de muitos
cuidados que, de outra maneira, iriam desviar sua atencao
do cultivo da terra. A superioridade da producao que, em
consequéncia a essa atencao nao dividida, sao capazes de
atingir é inteiramente suficiente para pagar toda a despesa
de manutencao e emprego que a classe improdutiva custa
aos proprietarios ou a eles mesmos. A atividade de
comerciantes, artesaos e manufatores, embora improdutiva
em sua prépria natureza, ainda contribui indiretamente,



dessa maneira, para aumentar a producao da terra. Ela
aumenta a capacidade produtiva do trabalho ao deixa-lo em
liberdade para se confinar a sua prépria finalidade, que é o
cultivo da terra; e, com frequéncia, o arado se faz melhor e
mais facilmente gracas ao trabalho de um homem cujo
negdécio esta muito distante do arado.

Nunca poderd ser do interesse dos proprietarios e dos
cultivadores restringir ou desestimular em qualquer aspecto
a atividade de comerciantes, artesaos e manufatores.
Quanto maior a liberdade de que essa classe improdutiva
usufrui, maior sera a concorréncia em todas as distintas
atividades que a compdem, e mais barato saira o
suprimento das outras duas classes, seja com mercadorias
estrangeiras, seja com produtos manufaturados de seu
préprio pais.

Nunca podera ser do interesse da classe improdutiva
oprimir as duas outras classes. E 0o excedente da producdo
da terra, ou o que resta depois de deduzida a manutencao,
primeiro dos cultivadores, depois dos proprietarios, que
mantém e emprega a classe improdutiva. Quanto maior
esse excedente, maiores serao a manutencao e o emprego
dessa classe. O estabelecimento da perfeita justica, da
perfeita liberdade e da perfeita igualdade é o segredo muito
simples que mais efetivamente garante o grau maximo de
prosperidade para todas as trés classes.

Os comerciantes, artesaos e manufatores desses Estados
mercantis, que, como a Holanda e Hamburgo, consistem
principalmente dessa classe improdutiva, sao do mesmo
modo mantidos como empregados a custa dos proprietarios
e cultivadores da terra. A Unica diferenca é que esses
proprietarios e cultivadores estao, em sua grande maioria,
localizados a uma distancia muito inconveniente dos
comerciantes, artesaos e manufatores, os quais eles suprem
com materiais para seu trabalho e fundos para sua
subsisténcia, que sao os habitantes de outros paises e
suditos de outros governos.



Tais Estados mercantis, no entanto, ndo sao apenas Uteis,
mas muitos Uteis aos habitantes de outros paises. Eles
preenchem, em certa medida, uma lacuna bem importante
e ocupam o lugar dos comerciantes, artesaos e manufatores
gque os habitantes daqueles paises deviam encontrar em
casa, mas onde, devido a uma falha de sua politica, nao
encontram.

Nunca podera ser do interesse desses paises agricolas, se
assim posso chama-los, desestimular ou prejudicar a
atividade desses Estados mercantis impondo pesados
tributos aduaneiros sobre seu comércio ou sobre as
mercadorias que eles fornecem. Tais tributos, ao tornar
essas mercadorias mais caras, servem apenas para fazer
baixar o valor real da producao excedente de sua propria
terra, com a qual, ou, 0 que vem a ser a mesma coisa, com
CUjo preco essas mercadorias sao adquiridas. Tais impostos
podem servir apenas para desestimular o incremento dessa
producao excedente, e consequentemente a melhora e o
cultivo de sua prépria terra. Ao contrario, a medida mais
efetiva para elevar o valor dessa producao excedente, para
estimular seu incremento e, por conseguinte, a melhora e o
cultivo de sua prépria terra, seria outorgar a mais perfeita
liberdade de comércio a essas nacdes mercantis.

Essa liberdade total de comércio seria até mesmo a
medida mais efetiva para supri-las, no devido tempo, de
todos os artesaos, manufatores e comerciantes de que
necessitam em seu pais, e para preencher da maneira mais
apropriada e vantajosa essa lacuna muito importante de
que se ressentem.

O aumento continuado da producao excedente de sua
terra iria, no tempo devido, criar um capital maior do que o
que poderia ser empregado, com a taxa comum de lucro, na
melhora e no cultivo da terra; e essa parte excedente se
voltaria naturalmente para o emprego de artesaos e
manufatores no pais. Mas esses artesaos e manufatores,
encontrando ai os materiais de seu trabalho e o fundo para



sua subsisténcia, poderiam imediatamente, mesmo com
muito menos pericia e aptidao, estar capacitados para
trabalhar por um custo tao baixo quanto os artesaos e
manufatores que esses Estados mercantis teriam de trazer
de uma grande distancia. Mesmo que, por deficiéncia de
pericia e aptiddao, nao pudessem por algum tempo ser
capazes de trabalhar tao barato, ainda assim, ao encontrar
um mercado em seu pais, eles seriam capazes de |& vender
seu trabalho por um valor tao baixo quanto os artesaos e
manufatores desses Estados mercantis, 0s quais nao
poderiam ser trazidos a esse mercado a nao ser de uma
grande distancia; e a medida que sua pericia e aptidao se
aprimorassem, eles logo poderiam ser capazes de vender
seu trabalho mais barato. Os artesaos e manufatores desses
Estados mercantis, portanto, teriam de imediato
concorréncia no mercado dessas nacdes agricolas, e logo
depois teriam de vender seu trabalho mais barato e seriam
totalmente alijados dele. O baixo custo das manufaturas
desses  paises agricolas, em consequéncia do
aprimoramento gradual da pericia e da aptidao, iria, no
devido tempo, estender suas vendas para além do mercado
interno e leva-las a muitos mercados estrangeiros, dos quais
eliminariam, do mesmo modo, muitas das manufaturas
dessas nacdes mercantis.

O continuado aumento do produto bruto e do produto
manufaturado dessas nacdes agricolas criaria, no devido
tempo, um capital maior do que aquele que, com a taxa
normal de lucro, poderia ser empregado na agricultura e
nas manufaturas. O excedente desse capital se voltaria
naturalmente para o comércio exterior, e seria empregado
em exportar para paises estrangeiros aquela parte da
producao agricola e manufaturada de seu préprio pais que
excedesse a demanda do mercado interno. Na exportacao
da producao de seu préprio pais, os comerciantes de um
pais agricola teriam uma vantagem em relacdo a das
nacodes mercantis do mesmo tipo daquela que seus artesaos



e manufatores tém em relacdao aos artesaos e manufatores
dessas nacdes: a vantagem de encontrar em casa o frete,
os estoques e as provisdes que 0s outros tém de buscar a
distancia. Com pericia e aptidao inferiores na navegacao, ja
seriam capazes de vender esse frete tao barato nos
mercados estrangeiros quanto o0s comerciantes dessas
nacdes mercantis; e quando pericia e aptiddao fossem
equivalentes, poderiam vendé-lo mais barato. Em breve,
portanto, concorreriam com essas nacdes mercantis nesse
ramo do comércio exterior, e no devido tempo os
eliminariam dele inteiramente.

De acordo com esse sistema liberal e generoso, portanto,
o método mais vantajoso com que um pais agricola pode
formar artesaos, manufatores e comerciantes préprios é
garantindo a mais perfeita liberdade de comércio para
artesaos, manufatores e comerciantes de outras nacoes.
Isso faz aumentar o valor da producao excedente de sua
prépria terra, do qual o aumento continuado estabelece
gradativamente um fundo, que no devido tempo faz surgir
inevitavelmente os artesaos, manufatores e comerciantes
necessarios para tal.

Quando uma nacao agricola, ao contrario, oprime o
comércio com nacdes estrangeiras por meio de altas taxas
aduaneiras ou proibicdes, necessariamente prejudicara seu
préprio interesse, e de duas diferentes maneiras. Em
primeiro lugar, ao aumentar o preco de todas as
mercadorias estrangeiras e de todos os tipos de
manufaturas, estd fazendo baixar obrigatoriamente o valor
real da producao excedente de sua propria terra, com a
qual, ou, o0 que vem a ser a mesma coisa, com 0 preco da
qual ela adquire aquelas mercadorias e manufaturas
estrangeiras. Em segundo lugar, ao propiciar uma espécie
de monopdlio no mercado interno a seus proprios
comerciantes, artesaos e manufatores, estd aumentando a
taxa de lucro mercantil e de manufatura em proporcao a do
lucro agricola, e, consequentemente, ou esta retirando da



agricultura uma parte do capital que antes era nela
empregado, ou esta impedindo que se encaminhe para ela
uma parte do que, de outro modo, iria todo para ela. Essa
politica, portanto, desestimula a agricultura de duas
maneiras distintas: a primeira é fazendo baixar o valor real
de sua producao, e com isso reduzindo sua taxa de lucro; a
segunda é elevando a taxa de lucro de todas as outras
aplicacdes. A agricultura torna-se menos vantajosa, e 0
comércio e a manufatura tornam-se mais vantajosos do que
seriam se nao fosse isso; e cada pessoa é tentada, em seu
préprio interesse, a desviar o mais que possa tanto de seu
capital como de sua atividade daquela aplicacao para estas.

Embora, por meio dessa politica opressora, uma nacao
agricola pudesse ser capaz de formar artesaos, manufatores
e comerciantes um pouco antes do que poderia fazer pela
liberdade de comércio — uma questao, todavia, que suscita
nao poucas duvidas —, ainda assim os faria surgir
prematuramente, se assim se pode dizer, e antes de a
nacao estar perfeitamente madura para isso. Ao fomentar
com demasiada precipitacdao uma espécie de atividade,
estaria debilitando outras formas de atividade mais
valiosas. Ao fomentar com demasiada precipitacao uma
espécie de atividade que apenas repde o capital que nela se
emprega, juntamente com o lucro comum, estaria
debilitando uma espécie de atividade que, muito mais do
qgque repor o capital com seu lucro, propicia também uma
producao liquida, uma renda livre para o proprietario da
terra. Estaria debilitando o trabalho produtivo, ao incentivar
com demasiada precipitacao um trabalho que é totalmente
estéril e improdutivo.

[...]

O maior e mais importante setor de comércio de toda
nacao, isso ja foi mencionado anteriormente, é aquele que é
conduzido entre os habitantes da cidade e os do campo. Os
habitantes da cidade obtém do campo o produto bruto que
constitui os materiais para seu trabalho e o fundo de sua



subsisténcia; e eles pagam por esse produto bruto enviando
de volta ao campo certa porcao dele manufaturada e
preparada para o uso imediato. O comércio que é conduzido
entre esses dois diferentes grupos de pessoas consiste, em
ultima analise, em certa quantidade de produto bruto que é
trocada por certa quantidade de produto manufaturado.
Quanto mais caro o Ultimo, portanto, mais barato o
primeiro; e, em qualquer pais, o que quer que tenda a
elevar o preco do produto manufaturado tende a baixar o do
produto agricola, e portanto a desestimular a agricultura.
Quanto menor for a quantidade de produto manufaturado
gue qualquer determinada quantidade de produto agricola,
oOu, O que vem a ser a mesma coisa, que 0 preco
correspondente a qualquer determinada quantidade de
produto agricola é capaz de adquirir, menor sera o valor de
troca dessa quantidade determinada de produto agricola e
menor sera o estimulo, seja o que tera o proprietario de
terra para aumentar sua quantidade com melhorias, seja o
que tera o lavrador arrendatdario para cultivar a terra. Além
disso, o que quer que tenda a diminuir, em qualquer pais, o
nimero de artesaos e manufatores, tenderd também a
diminuir o mercado interno, que é o mais importante de
todos o0s mercados para a producao agricola,
desestimulando com isso ainda mais a agricultura.

Portanto, esses sistemas que promovem a agricultura,
priorizando-a em relacao a todas as outras ocupacdes e
impondo restricdes sobre manufaturas e sobre o comércio
exterior, estao agindo em direcao contraria a do objetivo ao
qual se propdem, e indiretamente estao desestimulando
aquela espécie de atividade que pretendem promover. Até
certo ponto, talvez, eles sao ainda mais incoerentes do que
o sistema mercantil. Este sistema, ao estimular manufaturas
e comércio exterior mais do que agricultura, desvia certa
porcao do capital da sociedade do suporte a espécies de
atividade mais vantajosas para o suporte a espécies de
atividade menos vantajosas. Mas, afinal, ele ainda



realmente estimula aquelas espécies de atividade que
pretende fomentar. Ja aqueles sistemas agricolas, pelo
contréario, na realidade e no final das contas desestimulam
as proprias espécies de atividade as quais dao preferéncia.

E assim que todo sistema que se empenha, seja por
estimulos extraordindrios que dirijam a espécies especificas
de atividade uma maior parcela do capital da sociedade do
que iria naturalmente para elas, seja por meio de restricdes
extraordindrias que desviem de espécies especificas de
atividade alguma parcela do capital que, de outro modo,
seria nelas empregada, esta na realidade agindo contra o
grande propdsito que ele pretende promover. Ele retarda,
em vez de acelerar, o progresso da sociedade em direcao a
rigueza e a grandeza reais, e diminui, em vez de aumentar,
o valor real da producao anual de sua terra e de seu
trabalho.

Assim, portanto, se removidos todos os sistemas de
favorecimento ou de restricao, o ébvio e simples sistema de
liberdade natural se estabelece por si mesmo. Cada
homem, enquanto nao infringir as leis da justica, é deixado
perfeitamente livre para perseguir seu préprio interesse a
seu préprio modo, e a trazer tanto seu trabalho quanto seu
capital para concorrer com os de qualquer outra pessoa ou
categoria de pessoas.
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Até seu ultimo texto, escrito duas semanas antes de
morrer, 0 economista Celso Furtado viveu seis
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décadas de producao constante, que abrangeu um
amplissimo leque de reflexdes. A problemética do
subdesenvolvimento que esteve no centro de suas
preocupacdes na Comissao Econdmica para a
Ameérica Latina (Cepal), acrescentou, ao assumir
funcdes de governo a partir de 1958, a questao
regional nordestina e o planejamento. Em seguida, os
anos do exilio foram os mais fecundos de sua
producao académica. Suas tarefas universitarias
juntam-se ao desafio de entender os rumos do Brasil
e de uma conjuntura mundial em plena mutacao. A
moldura conceitual se expande em direcao as outras
Ciéncias sociais, a cultura e a filosofia. O retorno ao
Brasil, depois da anistia, da origem a trabalhos de
politica econbémica, alguns muito combativos. Depois
desse momento conturbado, Furtado aceita desfrutar
de certo repouso para se dedicar a uma escrita mais
amena, suas memborias.

A partir desses multiplos interesses, o propdsito da
antologia é destacar quatro linhas essenciais no
pensamento do grande economista. O eixo
"Trajetérias" reune textos de cunho autobiografico. O
nucleo mais relevante de sua obra é, evidentemente,
0 "Pensamento econdmico", subdividido no Essencial



em teoria e histéria, cobrindo um periodo que vai de
1961 a 1994. A problematica do subdesenvolvimento
é seu fulcro. De seu livro mais conhecido, Formacao
econbmica do Brasil, marcadamente de histéria
econbmica, se inclui o capitulo "Os mecanismos de
defesa e a crise de 1929". A esse nucleo se seguem
"Pensamento politico" e, por fim, o tema da cultura,
que fecha o volume, e tem um lugar destacado no
pensamento de Celso Furtado, preocupado a partir de
meados dos anos 1970 com a dimensao cultural do
desenvolvimento, ou melhor, o elo explicito entre
cultura e desenvolvimento.
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Nos tempos de Jay Gatsby, o jazz é a musica do
momento, a riqueza parece estar em toda parte, o
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gim é a bebida nacional (apesar da lei seca) e o sexo
se torna uma obsessao americana. O protagonista
deste romance € um generoso e misterioso anfitriao
gue abre a sua luxuosa mansao as festas mais
extravagantes. O livro é narrado pelo aristocrata
falido Nick Carraway, que vai para Nova York
trabalhar como corretor de titulos. Passa a conviver
com a prima, Daisy, por quem Gatsby é apaixonado,
o marido dela, Tom Buchanan, e a golfista Jordan
Baker, todos integrantes da aristocracia tradicional.

Na raiz do drama, como nos outros livros de
Fitzgerald, esta o dinheiro. Mas o romantismo
obsessivo de Gatsby com relacao a Daisy se
contrapde ao materialismo do sonho americano,
traduzido exclusivamente em riqueza. Aclamado
pelos criticos desde a publicacao, em 1925, O grande
Gatsby é a obra-prima de Scott Fitzgerald, icone da
"geracao perdida" e dos expatriados que foram para
a Europa nos anos 1920.
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"O diabo é que em politica no século XIX quem fecha
uma porta abre outra, e quando nao quer abrir, as
vezes 0 povo arromba", observa o debochado e
autocomplacente narrador de Memdrias do sobrinho
de meu tio, romance de Joaquim Manuel de Macedo
escrito entre os anos 1867 e 1868. Fraude eleitoral,
jornalistas a mando de poderosos e aliancas espurias
sao alguns dos temas da prosa ligeira dessa satira
politica. O sr. F. , narrador destas memérias, herda
uma pequena fortuna, logo acrescida pelos outros
tantos contos de réis de sua prima Chiquinha, com
gquem se casa. Juntos, os dois empreendem uma
busca voraz por mais dinheiro e poder, este ultimo
representado pela eleicao de F. a presidente de
provincia (hoje o equivalente a governador). No meio
do caminho, conchavos, amizades interesseiras e
lances rocambolescos que parecem exemplificar a
interpretacao do critico Antonio Candido sobre a obra
de Macedo, que apresentaria duas tendéncias: o
realismo e o tom folhetinesco. Egoista, anarquico e
paradoxalmente um moralista, o protagonista parece
antecipar as vestes do conto "Teoria do medalhao",
de Machado de Assis, em que a busca de poder e
prestigio no Brasil parece estar acima de tudo,
inclusive e principalmente da honestidade.
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O enfatico juizo de Fernando Pessoa sobre Antonio
Vieira contido num verso de Mensagem conserva sua
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plena validade neste inicio de século XXI. O perfeito
dominio das sutilezas da retérica seiscentista, a
impressionante erudicao biblica e literaria e a
inigualada capacidade de instruir, comover e deleitar
simultaneamente continuam a fazer da prosa do
"imperador da lingua portuguesa" um classico
absoluto nas duas margens do Atlantico, mais de trés
séculos ap6s sua primeira publicacao.

Embora o mundo monarquico, escravista e
radicalmente dogmatico de Vieira ja tenha ha muito
desaparecido, sua extensa obra continua a iluminar a
historia e a literatura da lusofonia. Jesuita, politico e
pregador, confessor de reis e profeta do Quinto
Império, autor de centenas de sermdes e de uma
riguissima correspondéncia, Vieira foi um homem de
multiplos interesses, unificados por sua fé
inquebrantavel e pela crenca nos altos destinos de
Portugal. Essencial Padre Antonio Vieira € uma
generosa amostra de sua eloquente producao
literaria, incluindo alguns de seus melhores sermoes,
cartas e textos proféticos, além de uma
esclarecedora introducao de Alfredo Bosi, membro da
Academia Brasileira de Letras, e do texto inédito em
portugués A chave dos profetas.
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Dom Quixote de La Mancha nao tem outros inimigos
além dos que povoam sua mente enlouquecida. Seu
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cavalo nao é um alazao imponente, seu escudeiro é
um simples camponés da vizinhanca e ele préprio foi
ordenado cavaleiro por um estalajadeiro. Para
completar, o narrador da histéria afirma se tratar de
um relato de segunda mao, escrito pelo historiador
arabe Cide Hamete Benengeli, e que seu trabalho se
resume a compilar informacdes. Nao é preciso
avancar muito na leitura para perceber que Dom
Quixote é bem diferente das novelas de cavalaria
tradicionais - um género muito cultuado na Espanha
do inicio do século XVII, apesar de tratar de uma
instituicao que ja nao existia havia muito tempo. A
historia do fidalgo que perde o juizo e parte pelo pais
para lutar em nome da justica contém elementos que
irlam dar inicio a tradicao do romance moderno -
como o humor, as digressdes e reflexdes de toda
ordem, a oralidade nas falas, a metalinguagem - e
marcariam o fim da Idade Média na literatura. Mas
nao foram apenas as inovacoes formais que
garantiram a presenca de Dom Quixote entre os
grandes classicos da literatura ocidental. Para
milhdes de pessoas que tiveram contato com a obra
em suas mais diversas formas - adaptacdes para o
publico infantil e juvenil, histérias em quadrinhos,
desenhos animados, pecas de teatro, filmes e
musicais -, o Cavaleiro da Triste Figura representa a
capacidade de transformacao do ser humano em



busca de seus ideais, por mais obstinada, infrutifera
e patética que essa luta possa parecer.
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